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Аннотация

В тезисе раскрыты такие темы как: Материальные виды потерь  Финансовые потери Трудовые потери. Рассмотрены Негативные последствия от рисков которые облекаются в форму различных потерь. Даны понятие  финансовых потерь.  Рассмотрены предсказуемые и непредсказуемые возможные потери.

ПОТЕРИ, СВЯЗАННЫЕ С РИСКОМ
Негативные последствия от рисков облекаются в форму различных потерь. Эти случайные, непредвиденные потери, возникающие вследствие отклонения реального хода деятельности от задуманной модели. Потери могут быть материальные, трудовые, финансовые, потери времени, специальные виды потерь.
Материальные виды потерь связаны с дополнительными затратами или прямыми потерями оборудования, имущества, продукции, сырья, энергии и т.д. Измерять эти потери стоит в тех же единицах, в которых измеряется количество данного вида материальных ресурсов. Однако для целей агрегирования необходимо переводить эти единицы в стоимостное выражение, например, умножая количество ресурса на его цену.
Финансовые потери связаны с прямыми и косвенными денежными издержками. Прямые денежные потери возникают при дополнительных налогах, штрафа и прочих непредусмотренных платежах, а также потерей денежных средств и ценных бумаг. Косвенные потери возникают при недополучении денежных средств из ожидаемых источников.
Трудовые потери представляют потери рабочего времени, вызванные случайными, непредвиденными обстоятельствами. В непосредственном измерении трудовые потери выражаются в человеко-часах, человеко-днях или просто часах рабочего времени. Перевод трудовых потерь в стоимостное, денежное выражение осуществляется путем умножения трудочасов на стоимость (цену) одного часа. 
Потери времени связаны с удлинением продолжительности процессов финансово-хозяйственной деятельности предприятия. Такие задержки измеряются в часах, днях, неделях, месяцах. 
Специальные виды потерь могут быть связаны с ущербом здоровью людей, окружающей среде, репутации компании. Такие виды потерь обычно трудно оценить количественно, тем более денежном выражении. Они требуют индивидуального подхода в оценке возможности их возникновения и величины на заданном временном промежутке. 
С точки зрения финансового менеджмента особый интерес вызывают, анализ финансовых потерь. Можно выделить микроэкономические и макроэкономические факторы финансовых потерь[footnoteRef:1]: [1:  Рахимов Т.Р. Корпоративные финансы: учебное пособие / Т.Р. Рахимов; Томский политехнический университет. – Томск: Изд-во Томского политехнического университета, 2013.] 

	Микроэкономические факторы денежного ущерба:
	Макроэкономические факторы денежного ущерба:

	· перерасход денег; 
· неуплата покупателем поставленной ему продукции и т.д.
· непредусмотренные платежи;
· утеря денежных средств и ценных бумаг;
· неполучение или недополучение денег из обусловленных источников;
· риск инвестиций.
	· растущая инфляция; 
· изменение валютного курса денежной единицы;
· национальные и мировые кризисы и др. 



Финансовые потери могут быть: окончательными, безвозвратными и временными, обусловленными замораживанием счетов, отсрочкой выплаты долгов. 
Исходя из общей оценки величины потерь, разграничивают вероятные потери на: определяющие и побочные, второстепенные, мелкие. 
По возможности прогнозирования выделяют: предсказуемые и непредсказуемые возможные потери. Первые рассматриваются как неизбежные расходы и включаются в расходную калькуляцию и учитываются в основном проекте.  Особые виды финансовых потерь связаны с инфляцией, изменением валютного курса. 
К специфичным относятся потери, вызванные несовершенством теории риска, некомпетентностью лиц, формирующих бизнес-план, осуществляющих расчет финансовых показателей.

