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1. Чекланган ресурсларни тақсимлашнинг бозор механизми.  
2. Бозор ва унинг вазифаси.  
3. Бозор билан боғлиқ бўлмаган фаолият, мулкка эгалик қилиш – бозор  алмашувининг асосий шарти.  
4. Фаннинг предмети, вазифаси ва ўрганиш усуллари. 

 

Фаннинг асосий вазифаси талабаларга бозор муносабатлари шароитида иқтисодиётда амал қиладиган қонуниятларни, бозор 
механизмининг назарий ва амалий асосларини, жамиятдаги ресурслар танқислиги ва кишилар эҳтиёжини қондириш зарурияти тўғрисида 
кенг иқтисодий мулоҳазалар юритишни ва уни амалда тадбиқ этиш йўлларини ўргатишдан иборат. 

Иқтисодиётнинг бозор муносабатларига ўтиши билан жамиятда бозор иқтисодиётининг амал қилиш механизмини, турли мулкчиликка 
асосланган корхоналарнинг (фирмаларнинг) хўжалик юритиш фаолиятини, уларнинг бозор шароитидаги ҳаракатини, чекланган ишлаб 
чиқариш ресурсларидан оқилона фойдаланиш йўлларини ва шу асосда уларни самарали фаолият юритишларини ўргатувчи билимга бўлган 
эҳтиёж ортиб боради. Бу масалаларни ҳал қилишда “Микроиқтисодиёт” фанининг аҳамияти катта, чунки бу фан иқтисодиёт фанининг 
таркибий қисми бўлиб, у корхоналар, фирмалар, бирлашмалар, уй хўжаликлари ва бозор иқтисодиёти шароитида мамлакат иқтисодиётининг 
қуйи қисмида амал қиладиган барча бозор субъектларининг фаолиятини кенг миқиёсда таҳлил этиш асосида тегишли хулосалар чиқариб, 
қарорлар қабул қилиш имконини яратади. 

Микроиқтисодиёт фанида бозор иқтисодиёти субъектлари фаолиятига бевосита таъсир этувчи талаб ва таклиф, 
фойдалилик ва истеъмолчиларнинг бозодаги нархларга муносабати, ишлаб чиқариш харажатлари ва маҳсулот баҳоси, 
рақобат шакллари, ишлаб чиқариш омиллари ва улардан оқилона фойдаланиш йўллари, умумий мувозанат ва 
давлатнинг бозорни бошқаришдаги роли ва шу каби қатор бошқа масалалар ўрганилади. 

Ноёб неъматларни икки турга бўлиш мумкин: ишлаб чиқариш ресурслари ва улар асосида ишлаб чиқариладиган истеъмол 
неъматлар. 

Агар неъмат ноёб бўладиган бўлса, у ҳолда чекланган неъматларни қандай қилиб иқтисодий субъектлар ўртасида рационал 
тақсимлашни амалга ошириш муаммоси - бу марказий иқтисодий муаммо ҳисобланади. Бу муаммони ечиш учун ҳар қандай жамият 
қуйидаги учта иқтисодий саволга жавоб бериши керак:  

Нима ишлаб чиқариш керак?  

1-мавзу. Жаҳон молиявий-иқтисодий инқирози шароитида фаннинг 
мазмуни, мақсади ва вазифалари (2 соат) 

 



Қандай ишлаб чиқариш керак?  
Кимга ишлаб чиқариш керак?  
Бозор - бу сотувчилар ва харидорлар ўртасидаги маҳсулот сотиш ва сотиб олиш бўйича эркин муносабатлар тизимидир. 
Альтернатив харажатлар - ресурслардан энг самарали фойдаланишдан воз кечиш натижасида йўқотилган имкониятлар билан 

боғлиқ харажатлар. Альтернатив харажатлар - иқтисодий танлов натижасида энг яхши альтернатив вариантдан олинадиган фойдадан воз 
кечишни акс эттирувчи харажатлардир. 

 
 
 
 
 
 
 
1.  Исодий эҳтиёж ва иқтисодий неъматлар мазмуни ва моҳияти. 
2. Ишлаб чиқариш имкониятлари ва улардан фойдаланиш. 
3. Позитив ва норматив таҳлил. 
4. Товарлар оқими модели. Кичик доиравий айланиш. 

Иқтисодий эҳтиёж - шахсни, корхонани ёки жамиятни фаолият кырсатишини ва ривожланишини таъминлаб туриш учун зарур 
былган моддий ресурслар. 

Бир-бирини ырнини босувчи неъматлар - бу бир хил эҳтиёжни қондирувчи неъматлардир. Масалан, шахснинг гышт маҳсулотига 
былган эҳтиёжини мол гышти, қый гышти ёки парранда гышти билан қондириш мумкин. Одатда, бир-бирини босувчи товарлардан бири 
нархининг ошиши, бошқасига былган талабни ошишига олиб келади. 

Ўзаро бир – бирини тўлдирувчи неъматлар – бу шахсни ёки ишлаб чиқариш эҳтиёжини копмлектларда қондирадиган неъматлар. 
Тўлдирувчи неъматлардан бирига талаб ошса, қолганларига ҳам талаб ошади. 

Иқтисодий ресурслар (ишлаб чиқариш омиллари) – бу иқтисодий неъматларни ишлаб чиқаришда қатнашадиган элементлар (ер, 
меҳнат, капитал, тадбиркорлик қобилияти ва ахборотлар). 
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2-мавзу. Иқтисодий базис тушунчалар (2 соат) 
 

 



 
1-расм. Мувофиқлаштиришнинг бозор механизми 

 
Тадбиркорлик қобилияти деганда, ўзига хос бўлган шундай инсон ресурси тушуниладики, у ўзидан бошқа ишлаб чиқариш 

ресурсларидан самарали фойдалана олиш қобилиятини мужассамлаштиради. 
Ишлаб чиқариш имконияти – берилган технологик ривожланишда барча мавжуд ресурслардан тўлиқ ва самарали фойдаланган 

холда жамиятниниг иқтисодий неъматлар ишлаб чиқариш қобилиятидир.  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

          
               
                   2-расм.  Ишлаб чиқариш имкониятлари чизиғи. 

 
Чекли трансформация коэффициенти оила бир товардан қышимча бир бирлик ишлаб чиқариш учун иккинчи товардан қанча 

ҳажмда ишлаб чиқаришдан воз кечиш кераклигини билдиради. Демак, оила 10 литр вино ишлаб чиқаришга сарфлайдиган бир иш кунини 
сават тықишга сарфласа, у 20 дона ортиқча сават ишлаб чиқариган былади. 

 
Такрорлаш учун саволлар 

 
1. Микроиқтисодиёт фани нимани ўрганади? 
2. Иқтисодиётнинг марказий муаммоси. 
3. Ноёб ресурсларни тақсимлашнинг асосий тамойиллари. 
4. Ишлаб чиқариш имкониятлари чизиғи нимани ифодалайди? 
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5. Чекли трансформация нормаси нимани ифодалайди? 
 

 
 
 

1. Талаб, талаб чизиғи ва уларга таъсир қилувчи омиллар. 
2. Талаб  функциялари ва талаб қонуни. 
3. Таклиф, таклиф чизиғи  ва уларга таъсир қилувчи омиллар. 
4. Таклиф функцияси  ва таклиф қонуни. 

 
Талаб чизиғи D  (Demand) истеъмолчиларнинг берилган нархларда қанча миқдорда маҳсулот сотиб олиш мумкинлигини билдиради. 

Талаб чизиғининг пастга кетиши, истеъмолчиларнинг нарх қанча паст бўлса, улар шунча кўп маҳсулот сотиб олишини англатади. 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

3.1-расм. Талаб ва таклиф чизиқлари.  
 

3-мавзу. Талаб ва таклиф таҳлили асослари (2 соат) 
 

 



P нарх 
'S

S 

P1 

P2 

Q маҳсулот миқдори 
Q2 Q1 

Таклиф чизиғи S  (supply) қанча миқдорда ва қанақа ишлаб чиқариш нархида товарнинг бозорда сотилиши мумкинлигини кўрсатади. 
Таклиф чизиғи қанча юқорига кўтарилса, шунча нарх юқори бўлади ва шунга кўп фирмалар маҳсулот ишлаб чиқариб, сотиш имкониятига 
эга бўладилар. 

 
Бу икки эгри чизиқ талаб ва таклифнинг мувозанат нуқтасида кесишади. Мувозанат бозор тизимининг шундай ҳолатини 

билдирадики, бу ҳолатда талаб ва таклиф бир-бирига тенг бўлади. Мувозанат нуқта мувозанат нархни ва мувозанат маҳсулот миқдорини 
билдиради. 0P  нарх мувозанат нарх бўлганда, таклиф қилинадиган ва талаб қилинадиган товар миқдори бир-бирига тенг бўлади ( )0Q . Бу 

нуқтада товар танқислиги ҳам, ортиқча товар ҳам бўлмайди. Бозор шароитларини ўзгариши талаб ва таклиф мувозанатини бузилишига олиб 
келади, лекин бозорда, ўз ўзидан автоматик равишда, мувозанатни тиклаш тенденцияси мавжуд.  

 
  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

3.2-расм. Таклиф эгри чизиқлари. 
Таклиф эгри чизиғининг нархга боғлиқ бўлмаган ҳолдаги ўзгаришига таклиф ўзгариши дейилади. Ўзгармас таклиф эгри чизиғидаги 

бирор нуқтадан пастга ёки юқорига қараб ҳаракат қилишга таклиф миқдорининг ўзгариши дейилади. 
 
 
 
 
 



 
 
 
 

 
 

 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

3.3-расм. Таклиф ўзгаргандаги янги мувозанат ҳолат. 
Таклиф чизиғи S  дан S ′  га силжиган, мувозанат нуқта 1m  дан 3m  га тушган, умумий ишлаб чиқариш ҳажми 1Q  дан 3Q  гача ошган. 

Маҳсулот ишлаб чиқариш харажатлари қанча кам бўлса, у шунча маҳсулот нархини пасайтиришга ва маҳсулотни кўпроқ сотишга олиб 
келади. Ўз-ўзидан равшанки, фан техника тараққиёти асосида бошқаришни такомиллаштириш натижасида ишлаб чиқариш харажатларини 
камайтириш, иқтисодий ўсишнинг муҳим ҳаракатлантирувчи кучидир.  
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3.4-расм. Талаб эгри чизиқлари. 
Модел деганда, иқтисодий жараённинг схемаси, лойиҳаси, математик формулалар билан ифодаланиши тушунилади. Бу ерда кенгроқ 

ишлатиладиган моделлардан бири иқтисодий-математик моделлардир. Иқтисодий математик моделлар, иқтисодий жараёнларнинг миқдорий 
муносабатларини функция, тенглама, тенгсизликлар орқали ифодалайди. 

Функция - бу математик тушунча бўлиб, боғлиқ ўзгарувчи билан эркин ўзгарувчилар ўртасидаги миқдорий боғлиқликни ифодалайди. 
Чизиқли бир ўзгарувчили талаб функцияси қуйидагича ёзилади: 

PbaQ D ⋅−=  

бу ерда 0≥DQ  ва 0≥P , a  ва b  параметрлар статистик маълумотлар асосида ҳисобланади. 
Талабга нархдан бошқа барча таъсир қилувчи омилларни ҳисобга оладиган бўлсак, кўп омилли талаб функцияси қуйидагича ёзилади; 

( )BNPPWZRPfQ у

D ,,,,,,, ком=  

Бир ўзгарувчили таклиф функцияси қуйидаги кўринишда ёзилади:  

( )PQS ϕ= , 

бу ерда 
SQ  - товарга бўлган талаб миқдори;  

  P  - битта товар нархи.  
Кўп омилли таклиф функцияси қуйидаги кўринишда бўлади:  

( )BNDCPTPQ p

S ,,,,,,ϕ=  

бу ерда SQ - таклиф миқдори; P - товар нархи; T - технология даражаси; 
PP - ресурслар нархи; C - солиқ ставкаси; D - дотация миқдори; N - 

ишлаб чиқарувчилар сони; B - бошқа омиллар.  

Таклиф қонунига кўра, (нархдан бошқа омилларнинг таъсири ўзгармаса нархнинг ( P ) ўсиши билан, таклифнинг ( SQ ) миқдори ўсади, 
таклиф функцияси ўсувчидир.  
 

 
 
 

 
1. Бозор мувозанати ва мувозанат нарх. 
2. Бозор мувозанатига таъсир қилувчи омиллар. 
3. Максимал ва минимал нархлар, «қора бозор»ни вужудга келиши. 

4-мавзу. Бозор мувозанати, максимал ва минимал нархлар (2 соат) 
 

 



4. Истеъмолчи ютуғи ва ишлаб чиқарувчи ютуғи.  
 

Мувозанат - бу тизимнинг шундай бир ҳолатики, агар унга бирор бир ташқи куч таъсир қилмаса, у ўзининг ушбу ҳолатини сақлаб 
қолади.  

Мувозанат нарх eP  (4.1-расм) деб, шундай нархга айтиладики, агар у бозорда таклиф қилинадиган неъмат миқдори SQ  ни унга 

былган талаб миқдори унга бўлган талаб миқдори DQ га тенглаштирса, яъни DS QQ = .  
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 

4.1-расм. Мувозанат нарх Pe ва мувозанат ишлаб чиқариш Qe. 
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               4.2-расм. Талаб чизиғининг                     4.3-расм. Таклиф чизиғининг 
                               силжиши.                                             силжиши. 

 
Товарнинг максимал ва минимал баҳоси. Баъзи вақтларда бозор нархи давлат томонидан ўрнатилади. Нарх максимал дейилади, 

агар ўрнатилган нарх P
~

 мувозанат нархдан кичик бўлса ePP <
~

 ( eP  - мувозанат нарх) ва нархни максимал нарх P
~

 дан юқори белгилаш 

таъқиқланса. Максимал нарх баъзи бир маҳсулотларга аҳолини ушбу маҳсулот билан маълум даражада таъминлаш мақсадида давлат 
томонидан ўрнатилади. Талаб ва таклиф назариясига кўра, максимал нархнинг ўрнатилиши маҳсулот танқислигига олиб келади (16-расм). 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

4.4-расм. Нарх максимал бўлганда маҳсулот танқислиги. 

Маҳсулотнинг нархи P
(

 минимал нарх дейилади, агар минимал нарх мувозанат нархдан катта бўлса, ePP >
(

(Ре-мувозанат нарх) (17-

расм) ва нарх P
(

ни пасайтириш мумкин бўлмаса. 
Бундай минимал нарх давлат томонидан, ушбу маҳсулотни ишлаб чиқарувчиларни ҳимоя қилиш учун ўрнатилади. Минимал 

нархнинг ўрнатилиши, ортиқча маҳсулотнинг вужудга келишига олиб келади ёки маҳсулотлар сотилмасдан омборларда тўпланиб қолишига 
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олиб келади. Бу вазият 4.5-расмдаги графикда келтирилган, ортиқча маҳсулот ҳажми DS QQ − га тенг. Агар давлат маҳсулотни минимал 

нархдан паст нархда сотишга рухсат бермаса, бу ерда ҳам норасмий бозор вужудга келади. Графикдаги 'E  нуқта ортиқча маҳсулотни 
норасмий равишда мувозанат нархдан паст нархда ( нP  нархда) сотилиши мумкин бўлган вазиятни кўрсатади. Шундай қилиб, талаб ва 
таклиф модели орқали бозор нархларини ўзгартиришнинг оқибатларини чуқур таҳлил қилиш мумкин.  

 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 
 
 

4.5-расм. Нарх минимал бўлганда маҳсулот отиқчалиги. 
 

 
 

Такрорлаш учун саволлар 
1. Талаб ва таклиф чизиқлари тушунчаси. 
2. Талаб ва таклифга таъсир этувчи омилларни таърифланг. 
3. Бозор мувозанати нимани ифодалайди? 
4. Минимал ва максимал нархлар ўрнатилиши қандай оқибатларга олиб келади? 
 

 
 
 

1. Эластиклик ва унинг турлари. 
2. Нуқтасимон ва ёйсимон эластикликлар, уларни ҳисоблаш. 
3. Даромадга кўра талаб эластиклиги ва кесишган талаб элстиклиги. 
4. Талаб эластиклигига кўра сотувчи даромадини максималлаштириш. 
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5-мавзу. Талаб ва таклиф эластиклиги (2 соат) 
 



5. Солиқ юкини истеъмолчи ва ишлаб чиқарувчи ўртасида тақсимланишини эластиклик назариясига кўра тахлили. 
 

Эластиклик - бир ўзгарувчининг бошқа бир ўзгарувчи таъсири остида ўзгаришини ўлчайдиган ўлчов; аниқроқ қилиб айтганда, бирор 
ўзгарувчининг бир фоизга ўзгаришини натижасида бошқа бир ўзгарувчининг маълум фоиз миқдорга ўзгаришини кўрсатадиган сондир. 

Нархга боғлиқ талаб эластиклигини қуйидагича ёзамиз: 
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Талабнинг нархга кўра ёйсимон эластиклигини ҳисоблаш формуласи: 
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Бу ерда DQ1
 ва Р1 талабнинг ва товар нархининг бошланғич қийматлари, DQ2

 ва Р2 - талабнинг ва товар нархининг ўзгарган 
қийматлари.  

Чизиқли талаб функциясининг эластиклик коэффициенти қуйидагига тенг: 

.
Q

P
bE p ⋅−=  

Талаб чизиғи нарх ўқи билан кесишганда 0→Q  ва −∞=pE  былади, 
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bE p . Талаб чизиғи товар 

миқдори ўқи билан кесишганда 0=P  ва .0=pE  
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 - чизиқнинг тангенс бурчак ётиқлигини беради. Шу сабабли, талаб чизиғи қанча тик бўлса, талаб эластиклиги шунча кичик 

бўлади. 
Қуйидаги 5.1, 5.2-расмларда эластикликнинг ўзига хос алоҳида кўринишлари келтирилган. 



 

 
 
 
 
 
 
 
                               
 
 
 

5.1-расм. Талаб абсолют эластик,                                  5.2-расм. Эластик бўлмаган 
эластиклиги чексиз былганда                                          талаб чизиғи 

                            талаб чизиғи 
 
Талаб эластик бўлмаса, нархнинг ўсиши даромадни ўсишига, камайиши, даромадни камайишига олиб келади ва бундай холда 

сотувчилар фақат нархни ошириш орқали даромадни ошириши мумкин. Талаб эластик бўлганда, даромаднинг ўзгариши нархнинг 
ўзгаришига тескари бўлади ва сотувчилар бу ҳолда нархни пасайтириш орқали даромадни оширишлари мумкин. Талаб эластик бўлганда, 

нархнинг пасайиш суръатидан талабни ошиш суръати юқори бўлади, натижада даромад ошади. Талаб эластик бўлмаганда ( )ED < 1  нархнинг 

пасайиш суръати, талабнинг ўсиш суръатидан юқори бўлади, бу ўз навбатида даромадни пасайишига олиб келади.  
 

Такрорлаш учун саволлар 
1. Эластиклик нимани ифодалайди? 
2. Талаб ва таклифнинг нарх бўйича эластиклиги қандай мазмунга эга? 
3. Талабнинг эластик, эластик эмас ва бирлик эластикка тенг бўлиш шартларини кўрсатиб беринг. 
4. қайси ҳолларда товарлар нормал товарлар бўлади? 
5. Сотувчи даромадига талаб эластиклигини таъсирини тушунтириб беринг. 

 
 
 
 

1-маъруза машғулоти 
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6-мавзу. Истеъмолчи танлови назарияси (4 соат)   
 



1. Нафлилик назариясининг асосий қоидалари. 
2. Нафлилик функцияси, умумий нафлилик ва  чекли нафлилик. 
3. Бефарқлик чизиғи ва неъматларни чекли алмаштириш нормаси. 

2- маъруза машғулоти 

1. Бюджет чизиғи ва бюджет чегараси. 
2. Истеъмолчи танлови масаласи ва  уни график усулидаги  ечими таҳлили. 

3.Истеъмолчининг  мувозанатлик шарти. 
 

Неъматнинг нафлиги - неъматнинг инсон эҳтиёжини қондира олиш хусусиятидир. Истеъмол назариясида неъмат - бу истеъмолчининг 
эҳтиёжини қондира оладиган ҳар қандай истеъмол объектидир. 
Истеъмол назарияси қуйидаги постулатларга асосланади: 
 1. Истеъмолчилар барча неъматларни классификация қилади ва бир-бири билан солиштира олади. Бошқача айтганда, истеъмолчи 
иккита A  ва B  неъматлар мажмуаларидан A  мажмуани B  га нисбатан кўпроқ хоҳлаши ёки B  мажмуани A  га нисбатан кўпроқ хоҳлаши 
ёки иккаласини ҳам нафлик даражаси бир хил деб, қараши мумкин: агар A  мажмуа B  мажмуага нисбатан нафлироқ бўлса, BAf .  B  
мажмуа A  га нисбатан нафлироқ бўлса,  AB f . Иккаласи ҳам бир хил даражадаги нафга эга бўлса BA= . 
 Шуни таъкидлаш керакки, бу танлаш мажмуалар қийматига боғлиқ эмас. Истеъмолчи апельсинни лимонга нисбатан кўпроқ хоҳлаши 
мумкин, лекин лимон арзонроқ бўлгани учун, истеъмолчи лимонни сотиб олади. 
 2. Истеъмолчи хоҳиши транзитивдир. Агар истеъмолчи A  мажмуани B  га нисбатан кўпроқ хоҳласа ва B  мажмуани C  мажмуадан 
кўра кўпроқ хоҳласа, унда у A  мажмуани C  мажмуага нисбатан  кўпроқ хоҳлаган бўлади, яъни: 

.;; CACBBA >⇒>>  
 3. Тўйинмаслик. Истеъмолчи ҳар доим ҳар бир неъматнинг камроқ қисмидан кўра, кўпроқ қисмини олишни хоҳлайди (бу шарт ҳаётда 
ҳар доим ҳам бажарилавермайди). 

Чекли нафлик - бу нафлик функциясидан бирор бир неъмат ўзгарувчиси бўйича олинган хусусий ҳосиладир. 
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бу ерда X i  - i -неъмат миқдори; 
    MU i  - i -неъмат бўйича чекли нафлик. 
 Чекли нафлик ( )MU  - бу бирор неъматдан қўшимча бир бирлик истеъмол қилиш натижасида (бошқа неъматлар истеъмоли 
ўзгармаганда) истеъмолчи томонидан олинадиган қўшимча наф. 
Умумий нафлик билан чекли нафликнинг ўзгариши қуйидаги расмда келтирилган (5.1-расм). 
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6.1-расм. Умумий нафлик ва чекли нафликнинг ўзгариши. 
Бефарқлик эгри чизиғи - бу истеъмолчи учун бир хил наф берувчи неъматлар комбинацияларини ифодалайди. Фараз қилайлик, X1  - 

гумма, X 2 - фанта ичимлиги. 
 
    
 

 

 

   
 
 
 

6.2-расм. Бефарқлик эгри чизиғи. 
Чекли алмаштириш нормаси. Бефарқлик эгри чизиғининг пастга томон ётиқлиги X 2  неъматни X1  неъмат билан чекли алмаштириш 

нормасини ифодалайди. Чекли алмаштириш нормаси одатда 
21 ,XXMRS  билан белгиланади.  
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X
MRS XX ∆

∆−
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Бефарқлик эгри чизиғининг тангенс бурчаги ётиқлиги манфий бўлгани учун 
21 ,XXMRS  манфий бўлади. Лекин, MRS  мусбат бўлиб, у 

бурчак ётиқлигининг абсолют қиймати бўйича олинади. 
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Бюджет чегараси товарлар нархига ва истеъмолчининг даромадига асосланади ва у мавжуд пул маблағларида  қандай истеъмол 
товарлар мажмуасини сотиб олиш мумкинлигини кўрсатади. 

Бюджет чегараси берилган даромад R  ҳамда P1  ва P2  нархларда истеъмолчи томонидан сотиб олиниши мумкин бўлган, биринчи ва 
иккинчи неъматларнинг барча комбинацияларини ифодалайди. Бюджет чегарасини қуйидагича ёзиш мумкин: 

RXPXP ≤+ 2211 ,  ва бу тенгсизлик товарларга сарфланадиган харажатлар йиғиндиси, истеъмолчи даромадидан ошмаслигини билдиради. 

X1  ва X 2  ларнинг манфий бўлмаслик ( X 1 0≥  ва X 2 0≥ ) шартини киритсак, у ҳолда биз истеъмолчининг товарларни сотиб олиши мумкин 
бўлган соҳасини (5.3-расмда штрихланган қисм) аниқлаган бўламиз: 
  
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
6.3-расм. Истеъмолчининг танлов соҳаси. 

Бюджет чегараси тенгламаси RXPXP =+ 2211  графикда AB  чизиғини беради, бу чизиқга бюджет чизиғи дейилади.  
Истеъмолчининг танлов масаласини ечилишини графикда кўриб чиқамиз. 
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6.4-расм. Истеъмолчининг танлови. 

 Графикдаги штрихланган учбурчак истеъмолчининг танлов соҳаси, яъни истеъмол мажмуалари ( )X X1 2,  тўплами. 

Истеъмолчининг мувозанатлик шарти қуйидагича ёзилиши мумкин: 
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1. «Даромад-истеъмол» чизиғи ва унинг таҳлили. 
2. «Нарх-истеъмол» чизиғи ва унинг таҳлили. 
3. Нормал ва паст котегорияли товарлар учун даромад ва алмаштириш самараси. 
4. Ўрнини босувчи ва тўлдирувчи товарлар. 

Даромадларнинг ўзгаришига  мос равишда истеъмолчининг янги ҳолатдаги мувозанат нуқталари ўрнатилади: nEEEE ,...,,, 321 . 

Ушбу  мувозанат нуқталарини туташтирувчи чизиқни америкалик олим Дж.Хикс «даромад-истеъмол» чизиғи деб атади ва бу чизиқ илмий 
адабиётларда «турмуш даражаси» чизиғи деб ҳам аталади.  
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7-мавзу. Даромад самараси ва алмаштириш самараси (2 соат) 
 

 



 
 
 
 

7.1-расм. «Даромад-истеъмол» чизиғи. 
 
Немис олими Эрнст Энгель (1821-1896) биринчи бўлиб даромад ўзгаришининг истеъмол таркибига таъсирини тадқиқ қилган. 

Товарлар таркибининг даромадга нисбатан ўзгаришини ифодаловчи чизиқлар, Энгель эгри чизиқлари дейилади (33-расм). 
Даромад самараси - бу неъмат нархи ўзгариши (алмашиш самараси ҳисобга олинмаганда) натижасида реал даромад ўзгаришининг 

истеъмолчи талабига таъсиридир. Даромад самараси - бу истеъмолчининг сотиб олиш имкониятини ошганлигини кўрсатади ва у бир 
бюджет чизиғидан бошқа бюджет чизиғига истеъмолчининг оптимал  товарлар мажмуасини ўтишини акслантиради. 
 Алмашиш самараси - бу нафлик даражаси ўзгармаганда, товарлар нархи ўзгариши муносабати билан истеъмол товарлар талаби 
таркибининг ўзгаришидир. Алмашиш самараси A  неъмат нархини ўзгариши натижасида Б неъматни қўшимча A  неъмат билан 
алмаштирилишини  ифодалайди. Бу алмаштириш бефарқлик эгри чизиғи U1  бўйича бўлади. 
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7.2-расм. Нормал товарлар учун даромад самараси. 

 
 
 
 
 

1. Бозор иқтисодиёти даврида таваккалчилик ва унинг вужудга келиши. 
2. Таваккалчиликни ўлчаш. 
3. Таваккалчиликка бўлган муносабатлар. 
4. Тавакалчиликни пасайтириш йўллари. 
 
Таваккалчиликни ўлчаш. Таваккалчиликни ўлчашнинг асоси эҳтимол тушунчаси билан боғлиқ. Америкалик олим Ф.Найт (1885-

1974) эҳтимолни икки турга бўлади: математик, яъни олдиндан аниқлаш мумкин бўлган эҳтимол ва статистик эҳтимол. 
Кутиладиган миқдор - бу мумкин бўлган барча натижаларнинг ўртача ўлчанган қийматлари. Бу ерда ҳар бир натижанинг эҳтимоли 

ушбу мос қийматларнинг такрорланиш частотаси ёки ўлчови. 
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бу ерда  ix - мумкин бўлган натижа; 

     iπ - ушбу натижанинг пайдо бўлиш эҳтимоли, ∑
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Четланиш - бу ҳақиқий натижа билан кутиладиган натижа ўртасидаги фарқ бўлиб, у таваккалчиликдан (йўқотишдан) дарак беради. 
Ушбу фарқ қанча катта бўлса йўқотиш, яъни таваккалчилик ҳам шунча юқори бўлади. 

Таваккалчиликларни қўшиш - ушбу усул тасодифий йўқотишларни ўзгармас харажатларга айлантириш орқали таваккалчиликни 
камайтиришга қаратилган. Маълумки, мулкнинг ўғирланиши, шахснинг касал бўлиб ишга чиқмаслиги, табиий офатларнинг бўлиши 
тасодифий бўлиб улар жуда катта харажатларга олиб келиши мумкин. Ушбу нохуш ҳодисаларнинг оқибатларини камайтиришда 
суғуртанинг аҳамияти катта.  

Таваккалчиликни тақсимлаш - ушбу усулга кўра зарар кыриш эҳтимоли билан боғлиқ бўлган таваккалчилик билан қатнашувчи 
субъектлар ўртасида шундай тақсимланадики, оқибатда ҳар бир субъектнинг кутиладиган йўқотиши нисбатан кичик бўлади. 

8-мавзу. Бозор ва таваккалчилик (2 соат) 
 



Асимметрик ахборотлашган бозор. Асимметрик ахборот - бу шундай ҳолатки, бозордаги бозор субъектлари ўртасида бўладиган 
савдо-сотиқда уларнинг бир қисми керакли, муҳим ахборотга эга, қолган қисми эса эга эмас. 

Бозор сигналлари. Бозорда сотиладиган товар тўғрисида, товарни ишлаб чиқарувчи фирманинг номи тўғрисидаги ахборотлар, товар 
маркаси, фирма белгиси, фирманинг обрўи, товар сифати ва кафолати тўғрисидаги ахборотлар бозор сигналлари бўлиб хизмат қилади ва бу 
сигналлар товар сотиб олишдаги таваккалчиликни камайтиради. Масалан, сиз сотиб олмоқчи бўлган товар сиз билган, сифатли маҳсулот 
ишлаб чиқарадиган фирманинг маҳсулоти бўлса, сиз маҳсулотни йўқотишсиз сотиб оласиз. 

Аукционлар. Аукционлар ҳам ахборотлардаги асимметрияни йўқотадиган бозор ҳисобланади. Ноёб санъат намунасига, тез 
бузиладиган маҳсулотларга (сабзавот, мева, балиқ) нархлар сотиш вақтида ўрнатилади. Аукционларнинг асосан икки тури мавжуд: Инглиз 
ва Голланд аукционлари. 

Инглиз аукциони - бу аукционда ставка пастдан юқорига қараб ошиб боради ва бу ошиш таклиф қилинган максимал нархда товар 
сотилгунча давом этади. Ушбу аукционда асосан санъат намуналари, зебу-зийнатлар ва ҳоказолар сотилади. 

Голланд аукционида ставкалар юқоридан пастга қараб, токи товар минимал мумкин бўлган нархда сотилгунга қадар тушиб боради. 
Ушбу аукционда вақт муҳим аҳамиятга эга, нима учун деганда аукционда асосан тез бузиладиган товарлар сотилади: гуллар, сабзавотлар, 
мевалар, балиқ ва ҳоказолар сотилади. 

 
Такрорлаш учун саволлар 

1. Ноаниқлик ва таваккалчилик деганда нимани тушунасиз? 
2. Объекти ва субъектив эҳтимоллар ва улар ўртасидаг фарқ. 
3. Таваккалчиликка мойиллик. 
4. Таваккалчиликка бефарқ қарайдиган шахс қандай хусусиятга эга. 
5. Таваккалчиликни пасайтириш йўлларини изоҳлаб беринг. 
6. Асимметрик ахборот қандай оқибатларга олиб келади? 
7. Инвестиция таваккалчилиги деганда нимани тушунасиз. 

 
 
 
 

1. Тадбиркорлик шакллари ва уларнинг хусусиятлари. 
2. Фирмаларнинг мулк шакллари бўйича таснифланиши. 
3. Масъулияти чекланган ва чекланмаган жамиятлар. 
4. Давлат кохоналари ва акционерлик жамиятлари. 
 

Фирма (корхона) - бу ишлаб чиариш ресурслари эгаларининг қарорларини ва манфаатларини мувофиқлаштирувчи институционал 
тузилма ҳисобланади. 

9-мавзу. Фирма ва уларнинг ташкилий-иқтисодий асослари (2 соат) 
 



Тадбиркорлик фирмаларининг асосий ташкилий шакллари: хусусий тадбиркорлик фирмаси, масъулияти чекланган ва чекланмаган 
жамиятлар, корпорация (очиқ ва ёпиқ турдаги акционерлик жамиятлари). 

Хусусий тадбиркорлик фирмаси - бу фирманинг эгаси ишни мустақил, ўз манфаатидан келиб чиқиб олиб боради, у 
таваккалчиликни ўз зиммасига олади, фирманинг барча мажбуриятлари бўйича тўлиқ жавобгарликни бўйнига олади (яъни, масъулияти 
чекланмаган жамият ҳисобланади), қолган даромадни ўзи ўзлаштиради. 

Масъулияти чекланмаган жамият - фирмани биргаликда ташкил қилиб, биргаликда эгалик қилувчи ва бошқарувчи шахслар гуруҳи 
бўлиб, улар фирманинг барча мажбуриятлари бўйича тўлиқ жавобгарликни чекланмаган равишда ўзларининг зиммаларига оладилар. 

Масъулияти чекланган жамиятда фирма эгалари фирманинг мажбуриятлари бўйича жавобгарликни Низом фондига қўшган улуши 
доирасида зиммасига олади, холос. 

Корпорация - пайчиликка асосланган жамият бўлиб, ҳар бир мулк эгасининг масъулияти ушбу корхонага қўшган ҳиссаси билан 
чекланган. Корхона акцияларини сотиб олган шахслар корхона мулки эгаларига айланадилар. Корпорация фаолиятини акционерлар 
мажлиси назорат қилади. Акциядорлар ўз акцияларига даромад (дивиденд) оладилар. Корпорация кредиторлари ўз талабларини 
акциядорларга эмас, корпорацияга қўядилар. 

Акционерлик жамияти очиқ турда бўлса, корхона акциялари очиқ бозорда, яъни фонд биржаларида эркин сотилади. Акциядорларга 
корпорация ёқмаса, улар ўз акцияларини очиқ бозорда сотиб корхона билан алоқасини умуман узиши мумкин. 

Фойда олмайдиган ташкилотлар. Бозор шароитида бундай турдаги ташкилотларга фойда олиш мақсадида ҳаракат қилмайдиган 
касаба уюшмалари, клублар, мачитлар, касалхона, коллежлар, хайрия жамиятлари ва бошқалар киради. 

Кооперативлар. Кооперативлар ўз аъзоларининг ресурсларини фойда олиш мақсадида бирлаштириш асосида вужудга келади. 
Фирманинг қисқа ва узоқ муддатли  оралиқдаги фаолияти. Фирманинг ишлаб чиқариши ва харажатлари тўғрисида гапирганда 

уларни икки хил вақт оралиғида қараш лозим, қисқа муддатли ва узоқ муддатли. 
Қисқа муддатли оралиқ - бу шундай вақт оралиғики, фирма бу оралиқда фаолият кўрсатганда, у ишлаб чиқариш омилларидан 

камида биттасининг ҳажмини  ўзгартира олмайди. Бундай омилга ўзгармас ишлаб чиқариш омили дейилади. 
Ўзгармас омил сифатида фирма капитали - ишлаб чиқариш қуввати ҳисобланади. Масалан, фирма капиталидан фойдаланиш 

йўналишини ўзгартириш учун одатда узоқ вақт талаб қилинади. Янги завод қуриш учун, биринчи навбатда унинг лойиҳаси ишлаб чиқилади, 
ускуна ва технологик линиялар сотиб олинади ва ўрнатилади. Ушбу ишларни амалга ошириш учун кўп вақт талаб қилинади (камида бир 
йил). 

Узоқ муддатли оралиқ - бу оралиқда фирма ишлаб чиқаришда фойдаланаётган барча ишлаб чиқариш омиллари ҳажмини (ишлаб 
чиқариш қувватини ҳам) ўзгартиради. Узоқ муддатли оралиқда барча ишлаб чиқариш ресурслари ўзгаради ва бундай ресурсларга ўзгарувчан 
ресурслар дейилади. 

қисқа муддатли оралиқда фирма ишлаб чиқариш қувватини ўзгартира олмайди, лекин ундан фойдаланишни интенсивлаштириши 
мумкин. 

Узоқ муддатли оралиқда ишлаб чиқариш қуввати ҳам ўзгаради. Албатта узоқ ва қисқа муддатли оралиқлар ҳар-хил маҳсулотлар учун 
турлича бўлиши мумкин. 

 

10-мавзу. Ишлаб чиқариш назарияси (2 соат) 
 



 
 

 
1. Ишлаб чиқариш омиллари. 
2. Ишлаб чиқариш функциялари ва улардан фойдаланиш. 
3. Изокванта ва ишлаб чиқариш омилларини чекли технологик алмаштириш нормаси. 
4. Изокоста ва  ишлаб чиқариш харажатларини минималаштирувчи омиллар сарфини аниқлаш. 

 
Ишлаб чиқариш - бу керакли маҳсулотларни тайёрлаш учун ишчи кучидан, ускуна ва технологиядан, табиий ресурслардан ҳамда 

материаллардан маълум миқдордаги комбинацияда фойдаланиш жараёнидир. 
Ишлаб чиқариш функцияси. Сарфланадиган ишлаб чиқариш омиллари миқдори билан, ушбу омиллардан фойдаланган ҳолда 

максимал ишлаб чиқариладиган маҳсулот миқдори ўртасидаги боғлиқликни ишлаб чиқариш функцияси орқали ифодалаш мумкин.  
Изокванта - бу бир хил ҳажмдаги маҳсулотни ишлаб чиқаришни таъминлайдиган ишлаб чиқариш омиллари сарфлари 

комбинацияларини ифодаловчи эгри чизиқдир. 
Изокванталар картаси - бу изокванталар мажмуасидан иборат бўлиб, уларнинг ҳар бири маълум ишлаб чиқариш омиллари 

сарфлари комбинацияларига тўғри келадиган максимал ишлаб чиқариш ҳажмини ўзида акслантиради. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

10.1- расм. Ишлаб чиқариш омиллари сарфи ўзгаришига кўра стул ишлаб чиқариш графиги. 
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Маълум вақт оралиғида жами ишлаб чиқарилган маҳсулотни умумий маҳсулот десак, ўртача маҳсулот - умумий маҳсулотни ушбу 
маҳсулотни ишлаб чиқариш учун сарфланган ўзгарувчан ишлаб чиқариш омиллари сарфига нисбати билан аниқланади. 

                                 
F

Q
AP = , 

бу ерда: Q  - умумий маҳсулот миқдори; AP  - ўртача маҳсулот; F -сарфланган ресурслар. 
Чекли маҳсулот - бу ўзгарувчан ресурслар комбинациясини кичик миқдорда қўшимча сарфи ҳисобидан умумий маҳсулотнинг ўсган 

қисмига айтилади. Масалан, ишлаб чиқаришда битта омил, яъни фақат меҳнат сафланса чекли маҳсулот MPL  қуйидагича аниқланади: 

L

Q
MPL ∆

∆
= ; 

Q∆  - қўшимча бирлик меҳнат сарфи ( L∆ ) ҳисобига ишлаб чиқарилган қўшимча маҳсулот миқдори. 
Агар ишлаб чиқаришда меҳнат сарфи ўзгармас бўлиб, маҳсулот ишлаб чиқариш фақат капиталга боғлиқ бўлса, чекли маҳсулот MPK  

га тенг: 

                                
K

Q
MPK ∆

∆
= , 

бу ерда: Q∆  - бир бирлик қўшимча капитал сарфи ҳисобидан ишлаб чиқарилган қўшимча маҳсулот; K∆  - бир бирлик қўшимча сарфланган 
капитал. 

Ишлаб чиқариш омиларини бир-бири билан алмаштириш. Икки омилга боғлиқ ишлаб чиқариш функциясини кўриб чиқамиз. 
Масалан, ишлаб чиқаришда иккита омилдан - меҳнат ва капиталдан фойдаланилади, дейлик. У ҳолда ишлаб чиқариш функцияси қуйидаги 
кўринишда бўлади: 

Q F L K= ( , )  

бу ерда Q  - маҳсулот ҳажми; K  - капитал; L  - меҳнат. 
Чекли технологик алмаштириш нормаси. Изоквантанинг маълум нуқтасидаги бурчак коэффициенти бир ишлаб чиқариш омили 

билан (бу ерда капитал) бошқа бир омилни (меҳнатни) техник алмаштириш қандай бўлаётганлигини кўрсатиб беради. Шунинг учун ҳам 
ушбу бурчак коэффициентининг абсолют қиймати чекли технологик алмаштириш нормаси деб юритилади ва у MRTS  кўринишида 
белгиланади. 

MRTS  ўз моҳиятига кўра истеъмол назариясидаги чекли алмаштириш нормаси MRS  га ўхшашдир: 

                   
L

K
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Бу ерда ∆K  ва ∆L лар битта изоквантада бўлгани учун маҳсулот ишлаб чиқариш ҳажми Q  ўзгармайди ( Q const= ). 
 

Такрорлаш учун саволлар. 
1. Ишлаб чиқариш омилларига нималар киради? 

- капитал сарфининг ўзгариши 

- мещнат сарфининг ўзгариши 



2. Ишлаб чиқариш функцияси нимани ифодалайди? 
3. Изокванта ёрдамида нималарни таҳлил қилиш мумкин? 
4. Чекли технологик алмаштириш нормасининг мазмуни. 
5. Изокоста нимани ифодалайди? 
6. Фирманинг умумий харажатлари чекланганда максимал маҳсулот ишлаб чиқариш масаласининг қўйилиши ва унинг ечими. 
7. Масштаб самараси нимани ифодалайди? 

 
 
 
 

1. Корхонанинг қисқа муддатли ва узоқ муддатли оралиқдаги фаолияти. 
2. Умумий, ўзгармас, ўзгарувчан ва чекли харажатлар. 
3. Ўртача харажатлар ва уларнинг графикларини ўзаро  жойлашуви. 
 

Ўзгармас харажат (FC - fixed cost) - бу қисқа муддатли оралиқда маҳсулот ишлаб чиқариш ҳажмига боғлиқ бўлмаган харажатдир 
(маҳсулот ишлаб чиқариш ҳажми ошганда ҳам, камайганда ҳам ўзгармайдиган харажат). Ўзгармас харажатларга бинодан, техникадан, 
иншоотлардан, ишлаб чиқариш ускуналаридан фойдаланиш билан боғлиқ харажатлар, ижара ҳақи, капитал таъмирлаш, маъмурий 
харажатлар киради. 

 
Ўртача ўзгармас харажат (AFC - Average Fixed Cost) - бир бирлик маҳсулотга тўғри келадиган ўзгармас харажат бўлиб, у 

қуйидагича аниқланади: 

Q

FC
QAFC =)( .   

Ўзгарувчан харажат (VC - Variable Cost) - маҳсулот ишлаб чиқариш ҳажмига боғлиқ бўлган харажат, яъни маҳсулот ҳажми ошганда 
ёки камайганда ўзгарадиган харажат. Ўзгарувчан харажат Q  га боғлиқ функция бўлиб, )(QVC  кўринишида ёзилиши мумкин.  

Ўртача ўзгарувчан харажатлар (AVC - Average Variable Cost) - бир бирлик ишлаб чиқарилган маҳсулотга тўғри келадиган ўзгарувчан 
харажат бўлиб, у ўзгарувчан харажат миқдорини ишлаб чиқарилган маҳсулот миқдорига нисбати билан аниқланади. 
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11-мавзу. Ишлаб чиқариш харажатлари (2 соат) 
 



 
 
 
 
 

11.1-расм. FC  ва AFC  чизиқлари графиги. 
Умумий харажатлар (TC - Total Cost) - қисқа муддатли орлиқда маълум миқдорда маҳсулот ишлаб чиқариш учун сарфланган 

ўзгармас ва ўзгарувчан харажатларнинг йиғиндисига тенг: 
                   )(QVCFCTC += .    
Чекли харажат (MC - Marginal Cost) - ишлаб чиқариш ҳажмини кичик миқдорга (одатда бир бирликка) ошириш билан боғлиқ бўлган 

қўшимча умумий харажатдир: 
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Умумий, ўртача, ўзгарувчан ва чекли харажатлар графикларининг типик жойлашуви қуйидаги 11.2-расмда келтирилган: 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

11.2-расм. AC,  AVC,  AFC  ва MC  графикларининг ўзаро жойлашуви. 
 

Такрорлаш учун саволлар 
1. Тадбиркорлик шаклларининг хусусиятларини айтиб беринг. 
2. Фирмаларнинг қисқа ва узоқ муддатли оралиқдаги фаолияти нималар билан характерланади? 
3. Фирманинг ички ва ташқи харажатларини изоҳлаб беринг. 
4. Фирма харажатлари графикда қандай тасвирланади? 
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5. Ўртача ва ўзгарувчан харажатлар. 
6. Чекли харажат нимани ифодалайди? 

 
 



 
 
 

1- маъруза машғулоти 

1. Рақобатлашган бозор ва унинг шартлари. 
2. Фирма даромадлари ва уларни ҳисоблаш. 
3. Корхона фойдасини максималлаштиришни назарий жиҳатдан асослаш ва уни график усулда таҳлил қилиш. 

2- маъруза машғулоти 

1. Рақобатлашувчи фирманинг қисқа муддатли оралиқдаги йўқотишлари. 
2. Рақобатлашувчи фирманинг қисқа муддатли оралиқдаги таклифи. 
3. Фирма зарарини минималлаштирувчи ҳол. 
 

Бозор мукаммал рақобатлашган ёки рақобатлашган бозор бўлади, агар унда қуйидаги шартлар бажарилса: 
*  сотувчи ва харидорлар бозорда маҳсулот нархи қандай бўлса, шундай қабул қиладилар ва улар нархга таъсир қила олмайдилар; 
*  бозорга янги сотувчиларни кириши ва сотувчиларни бозордан чиқиши чекланмаган; 
*  сотувчилар биргаликда ҳаракат қилиш стратегиясини ишлаб чиқмайди; 
*  бозор субъектлари бозор тығрисида тылиқ ахборот олиш имкониятига эга. 

Рақобатлашган бозорда умумий даромад )(TR  фирма томонидан маълум миқдордаги неъматни сотишдан олган даромадига тенг, 
яъни умумий даромад сотилган маҳсулот миқдорини )(Q  унинг нархига )(P  кўпайтмасига тенг: 

TR P Q= ⋅ ,     

бу ерда TR  ёки R  - умумий даромад; P  - нарх; Q  - сотилган неъмат миқдори. 
Умуман олганда, даромад сотилган маҳсулот миқдорига боғлиқ бўлганлиги учун, у R Q( )  кўринишида ёзилади. 
Ўртача даромад ( )AR - сотилган бир бирлик маҳсулотга тўғри келадиган даромаддир, яъни: 
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Чекли даромад ( MR ) - бу қўшимча бир бирлик неъматни сотиш натижасида умумий даромаднинг ўсган қисми ∆R Q( ) , яъни: 
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Демак, рақаобатлашган бозорда талаб чизиғи ыртача ва чекли даромадлар чизиғи билан ифодаланади. 
+исқа муддатли оралиқда фирма капитали размери ўзгармайди, шунинг учун у фойдани максималлаштирадиган ўзгарувчан ишлаб 

чиқариш омиллари ҳажмини танлаши лозим бўлади. Маълумки, фойдани максималлаштириш бу умумий даромад билан умумий харажатлар 
айирмасини максималлаштириш демакдир, яъни 

12-мавзу. Рақобатлашган бозорда, қисқа муддатли оралиқда фирма 
фойдасини максималлаштириш ва унинг таклифи (4 соат) 

 



( ) ( ) ( )QTCQTRQ −=π .    
Шундай қилиб, ишлаб чиқариш омили нархининг ошиши фирмани маҳсулот ишлаб чиқариш ҳажмини қисқартиришга мажбур 

қилади. 
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12.1-расм. Қисқа муддатли оралиқда фойдани 
 
Рақобатлашган фирма фойдасини максималлаштириш шарти ёрдамида биз фирманинг мувозанат ҳолатини белгиловчи нуқтани 

график орқали аниқлашимиз мумкин (12.2-расм). 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
12.2-расм.  Рақобатлашувчи фирманинг қисқа муддатли оралиқдаги 

харажатлари ва фойдаси. 
Рақобатлашган бозорда ҳаракат қилаётган фирма қисқа муддатли оралиқда харажатлари билан даромадларини таққослаган ҳолда 

фойдани максималлаштиришда чекли маҳсулот ва ишлаб чиқаришни тўхтатиш қоидасига амал қилади. 
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12.3-расм. Рақобатлашувчи фирманинг қисқа муддатли  
       оралиқдаги ҳаракат қилиш қоидалари. 

 
 
 
 
 

1. Ўртача узоқ  муддатли харажат ва унинг хусусияти. 
2. Узоқ муддатли оралиқда  роқобатлашувчи фирма ва тармоқнинг               мувозанат ҳолатини аниқлаш. 
3. Тармоқнинг узоқ муддатли оралиқдаги таклифи, харажатлари               ўсаётган тармоқ, харажатлари  ўзгармас  бўлган тармоқ, 

харажатлари   камаяётган тармоқ. 
4. Тармоқнинг кенгайиш механизми. 

Узоқ муддатли оралиқда ишлаб чиқариш ҳажмини танлаш. Узоқ муддатли оралиқда фирма фойдаланадиган барча омилларини 
ўзгартиради, шу жумладан ишлаб чиқариш қувватларини ҳам. Узоқ муддатли оралиқда фирма ўз капитали ҳажмини ўзгартириши, яъни 
ишлаб чиқариш қувватини ўзгартириши мумкинлиги фирмага ишлаб чиқариш харажатларини камайтиришга имкон беради. Фирма ишлаб 
чиқариш харажатларининг қандай ўзгариши ишлаб чиқариш масштаби самарадорлигининг ўсиши, ўзгармаслиги ва камайиши билан 
аниқланади.  

Одатда, ишлаб чиқаришнинг бошида масштаб самарасининг ошиши, ундан кейин ўзгармас ва кейинчалик камайиши кўпгина 
фирмаларга хосдир. Шунинг учун ҳам узоқ муддатли оралиқда умумий ўртача харажатлар чизиғи ботиқ кўринишга эга бўлади (1-расм). 
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13-мавзу. Рақобатлашувчи фирма ва тармоқнинг узоқ муддатли 
оралиқдаги мувозанати ва тармоқнинг таклифи (2 соат) 

 



 
 
 

 
 
 

13.1-расм. Узоқ муддатли оралиқда ўртача харажатлар LAC графиги 
 
Узоқ муддатли оралиқда тармоқниг типик вакили бўлган фирма ўз фойдасини шундай ишлаб чиқариш ҳажмида 

максималлаштирадики, бу ҳажмда узоқ муддатли чекли харажат маҳсулот нархига тенг бўлса (13.2-расм). 
.MRPLMC e ==   

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 

13.2-расм. Узоқ муддатли оралиқда рақобатлашувчи фирманинг  
ишлаб чиқариш ҳажмини танлаши. 

 
Тармоқнинг узоқ муддатли оралидаги умумий таклифи. қисқа муддатли оралиқда бозор таклифи фирма таклиф чизиқлари 

йиғиндиси орқали топиларди. Узоқ муддатли оралиқдаги таклифни фирма таклифларини қўшиш орқали аниқлаб бўлмайди. Нима учун 
деганда, узоқ муддатли оралиқда бозор нархининг ўзгаришига кўра фирмалар бозорга киради ёки ундан чиқади. 
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Харажатлари ўзгармас бўлган тармоқ. Тармоқда ишлаб чиқариш ҳажмининг ўсиши фойдаланиладиган ресурсларнинг нархига 
таъсир қилмаса, биз юқорида кўрдикки, тармоқнинг кенгайиши ва қисқариши мувозанат нарх 0P  га таъсир қилмайди. 

Харажатлари ўсаётган тармоқ. Харажатлари ўсувчи тармоқда, тармоқ кенгайиши билан бирга бир қатор ёки барча омилларга талаб 
ошди ва бу омилларнинг нархи ҳам ошади. 

Умумлаштириб таъкидлаш мумкинки, алоҳида фирманинг узоқ муддатли оралиқдаги мувозанат ҳолати ўртача харажати минимал 
бўлиб, нолга тенг бўлган иқтисодий фойда олиш билан тавсифланади. Бу, яъни P ACE = min( )  бўлиши яна шундан дарак берадики, 
истеъмолчи ўзи талаб қилган ҳажмдаги маҳсулотни мавжуд харажатлар имкони даражасидаги энг минимал нархда сотиб олади. Бундан 
хулоса қилиб айтиш мумкинки, рақобатлашган бозор самарали ишлаб чиқаришни таъминлайди. 

 
Такрорлаш учун саволлар 

1. Мукаммал рақобатлашган бозорнинг асосий шартлари нималар? 
2. Рақобатлашган бозорда фирманинг талаб чизиғи қандай кўринишга эга? 
3. Рақобатлашган бозорда фирманинг мувозанат ҳолати қандай аниқланади? 
4. Фирманинг қисқа муддатли оралиқдаги таклиф чизиғи графигини тушунтириб беринг. 
5. Фирма ва таромқнинг узоқ муддатли оралиқдаги мувозанат ҳолати қандай аниқланади? 
6. Фирманинг узоқ муддатли оралиқдаги таклиф чизиғи нималар билан белгиланади? 

 



 

 
 

1-маъруза машғулоти 

1. Рақобат тушунчаси ва рақобатлашмаган бозорлар. 
2. Монополия, соф монополия, монопол маҳсулот хажмини ва монопол 

          нархни аниқлаш ва монопол хокимият. 
3. Рақотлашган монополия, ишлаб чиқариш хажмини ва товар нархини  

          рақобатлашган монополия шароитида аниқлаш . 
4. Монополистик бозор самародорлиги. 

2-маърузу машғулоти 

1. Олигополик бозор ва унинг хусусиятлари. 
2. Олигополик бозор шароитида нарх белгилаш.  
3. Курно модели ва Курно мувозанати. 

 
Соф монополия - бу битта сотувчи ва кўп харидорлар қатнашган бозор, ёки ўрнини босадиган товар бўлмаган товарни сотадиган 

ягона сотувчи бўлган бозор вазияти, ёки тармоқда ягона ҳукмрон фирма бўлиб, фирманинг ишлаб чиқариш ва сотиш чегараси тармоқ 
чегарасига тенг бўлган бозор. Соф монополия ва рақобатлашган бозор бир-бирига тескари бозорлар ҳисобланади. 
 Олигополия - бу бозор тизимида бирор бир товарни сотишда чекланган фирмалар ҳукмронлик қилади. 
 Монопол рақобат бозори тўлиқ рақобатлашмаган бўлиб, унда қатнашадиган фирмалар сони кўп бўлиб, уларнинг ҳар бири ўз 
товарлари нархини маълум чегарада назорат қилади, яъни улар кичик бўлса ҳам монопол ҳокимиятга эга. 
 Монопсония - харидор битта бўлиб, сотувчилар кўп бўлган бозор.  

Тармоқга кириш тўсиқларидан қуйидагиларни кўрсатиш мумкин. 
1. Давлат томонидан берилган махсус ҳуқуқ. Масалан маҳаллий ҳокимиятларда аҳолига транспорт хизмати кўрсатиш, почта хизмати 

кўрсатиш, коммунал хизмати кўрсатиш ва алоқа хизмати кўрсатиш бўйича монопол ҳуқуқлар бериб, расмий тўсиқлар яратади. 
2. Патентлар ва муаллифлик ҳуқуқи, янги технология яратганлар учун патент ва муаллифлик ҳуқуқи берилиши, уларга ушбу 

янгиликни сотишда, ундан фойдаланиш учун лицензия беришда монопол ҳуқуқ берилади. Лекин бундай ҳуқуқ маълум муддатгача кучга эга 
бўлади. АҚШ да патент қонунига кўра ихтирочи ўз ихтиросига 17 йил эгалик қилади. 

3. Бирор бир ишлаб чиқариш ресурси таклифига эгалик қилиш. Масалан, Американинг «Де Бирс» компанияси жаҳонда сотиладиган, 
қайта ишланмаган олмоснинг 85 фоизини назорат қилгани учун, олмос бозорида монопол ҳокимиятга эга. Юқоридагилардан ташқари 
инсоннинг ноёб қобилияти ва билими ҳам манополияни вужудга келтиради. 

Монопол ҳокимият. Фирма монопол ҳокимиятга эга бўлади, қачонки у ўзининг сотадиган товари нархига таъсир қилаолса, яъни 
ўзгартираолса. 

14-мавзу. Рақобат ва якка ҳокимлик (4 соат) 
 



Монополист маҳсулотига талаб.  Рақобатлашган бозорда фирма максимал фойда олади, агар у чекли даромад чекли харажатга тенг 
ҳолатни таъминлайдиган ҳажмда маҳсулот ишлаб чиқарса,           .MCMR =  

 Бундай маҳсулот ҳажми оптимал бўлади. 
Монопол ҳокимият кўрсаткичи. Рақобатлашган бозорда нарх чекли харажатга тенг бўлиши, максимал фойда олишнинг зарурий  

шарти эди. Монопол бозорда нарх чекли харажатдан юқори белгиланади ( )MCP > . Ана шу фарқ ( )PMC − , яъни фойдани 
максималлаштирадиган нарх билан чекли харажат ўртасидаги фарқ монопол ҳокимиятни ўлчаш усули бўлиши мумкин. Монопол 
ҳокимиятни худди ушбу усулда аниқлашни 1934 йилда иқтисодчи олим Абба Лернер томонидан таклиф қилинганлиги учун, бу кўрсатгич  
Лернернинг монопол кўрсаткичи деган номни олган 
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бу ерда: 
 L  - монопол ҳокимиятнинг Лернер индекси; 
 mP  - монопол нарх;  

 MC  - чекли харажат; 
 Ep

D  - талабнинг нархга кўра эластиклиги. 

 Масалан, бензинга  талабнинг нарх бўйича эластиклиги -5 бўлса, 
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Бензин сотувчи фирманинг монопол ҳокимияти 0,2 га тенг. 
Монопол ҳокимиятни характерлаш учун бозорни марказлашув даражаси кўрсаткичидан ҳам фойдаланилади. Бу кўрсаткич биринчи 

бўлиб Херфиндал-Хиршман томонидан тавсия этилгани учун, у Херфиндал-Хиршман индекси деб юритилади. 
Фирмалар бозордаги улушига кўра тартиблаштирилади. 
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1 ... nSSSSI ++++= ,  

бу ерда: I - Херфиндал-Хиршман индекси;  

            S1
2

- бозорда энг катта улушга эга бўлган фирма; 

            S2
2

- ундан кейинги катталикдаги улушга эга фирма ва ҳоказо;  

           S n

2
 -энг кичик улушга эга бўлган фирма. 

 Агар тармоқда ягона фирма бўлиб, унинг маҳсулоти тармоқ маҳсулотини ташкил қилса, S1
2

қ100% бўлади ва бундай ҳол соф 
монополия бўлади, яъни Херфиндал-Хиршман индекси 10000=I  га тенгдир. 

Такрорлаш учун саволлар 



1. Бозор турлари қандай аниқланади? 
2. Рақобатлашмаган бозорларда нарх ва ишлаб чиқариш ҳажми қандай аниқланади? 
3. Лицензия, патент, муаллифлик ҳуқуқи рақобатга қандай таъсир кўрсатади? 
4. Монополиянинг жамият учун фойдали ва зарарли томонларини изоҳлаб беринг. 
5. Бозор ҳокимияти деганда нимани тушунасиз? 
6. Монопол нархга солиқ қандай таъсир кўрсатади? 
 

 
 
 

1. Истеъмолчи ортиқчалигини эгаллаш.  
2. Истеъмолчи даромодига кўра нарх белгилаш. 
3. Истеъмол хажмига кўра нарх белгилаш. 
4. Товарлар категориясига кўра нарх белгилаш. 

Монопол ҳокимиятга эга бўлган фирмаларнинг нархни белгилаш стратегиясининг асосини истеъмолчи ортиқчалигини эгаллаш 
орқали қўшимча фойда олиш усуллари ташкил қилади. 

Истеъмолчи ортиқчалигини эгаллаш. Фараз қилайлик, фирма барча ишлаб чиқарган маҳсулотларини бир нархда сотсин (15.1-
расм). 

Нархлар диверсификацияси. Нархлар диверсификацияси (нархларни истеъмолчиларнинг имкониятларига қараб ҳар хил 
даражаларда белгилаш) уч хил бўлиши мумкин: истеъмолчи даромадига кўра, истеъмол ҳажмига ва товарлар турига кўра. 

Истеъмолчилар даромадига кўра нархларни белгилашнинг идеал варианти ҳар бир харидорнинг имкониятидан келиб чиқиб, у 
сотиб оладиган ҳар бир товарга максимал нарх белгилашдир. Ушбу максимал нархни харидорнинг резерв нархи деб қаралади. Ҳар бир 
харидор учун резерв нарх белгилашга истеъмолчиларнинг даромадига кўра нархларни идеал диверсификациялаш дейилади. 
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15-мавзу. Бозор ҳокимияти шароитида нарх белгилаш 
тамойиллари (2 соат) 

 



 
 

15.1-расм. Истеъмолчи ортиқчалигининг нарх ва  
         ишлаб чиқариш ҳажмига боғлиқлиги. 

Идеал диверсификациялашда фирма даромади қандай бўлишини кўриб чиқамиз. Биринчи навбатда фирма монопол нарх Pm  да қанча 
фойда олишни аниқлаймиз (15.2-расм). 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

15.2-расм. Нархлар диверсификацияланмагандаги фойдани  
ифодаловчи график. 

Истеъмол ҳажмига кўра нархлар диверсификацияси. Баъзи бир товарларга бўлган талаб у товарни ишлаб чиқариш ва сотиш ошган 
сари камайиб боради. Бундай товарга электр энергияси мисол бўла олади. Ҳар бир истеъмолчи бир ойда маълум миқдордаги (киловатт/соат) 
электроэнергияга пул тўлаб, ундан ортиқчасига тўлаш қобилияти пасайиб боради. 

Товарлар категориясига кўра нарх дифференциацияси. Ушбу турдаги нарх дифференциацияси харидорларни уларнинг талаб 
чизиғига кўра икки ёки ундан ортиқ гуруҳларга бўлади, демак, ҳар бир гуруҳнинг ўз талаб чизиғи бўлиб, бу талаб чизиғи бошқа 
гуруҳларникига қараганда ётиқлиги билан фарқ қилади. Бунга мисол тариқасида самолётга, пароходга сотиладиган чипталарнинг классларга 
бўлиниб, ҳар хил йўловчиларга турли нархларда сотилишини, бир хил спиртли ичимликларнинг ҳам ҳар хил сортлари турли хил нархларда 
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сотилишини, музқаймоқлар (болалар учун, катталар учун), талабалар, нафақадагилар ва ногиронлар учун қилинадиган имтиёзларни 
келтириш мумкин. 

Такрорлаш учун саволлар 
1. Монополияга қарши қонунларнинг мақсади ва аҳамияти нимадан иборат? 
2. Монопол ҳокимиятга эга бўлган фирмаларнинг нархни белгилаш стратегиясининг асосини нима ташкил этади? 
3. Нархлар диверсификацияси турлари ва уларга характеристика беринг. 
4. Товарлар категориясига қараб, уларга нарх белгилашнинг шартлари нималардан иборат? 
5. Ўзбекистон Республикасида қабул қилинган монополияга қарши қонунни изоҳлаб беринг. 

 
 
 
 
 

1. Меҳнат муносабатлари ва меҳнат ресурсларидан  фойдаланиш   
      кўрсаткичлари. 

2. Иш хақи. 
3. Меҳнат бозори, меҳнат таклифи ва меҳнатга бўлган талаб. 
4. Рақобатлашган, монополистик ва монопсоник  меҳнат бозорлари.  

 
Ишлаб чиқариш омиллари бозори деганда, меҳнат, хом ашё, капитал, ер ва бошқа ишлаб чиқариш ресурслари бозори тушунилади. 

Ресурслар бозоридаги талаб ва таклиф истеъмол товарлари бозори таъсирида шаклланади. Шунинг учун ҳам ресурсларга бўлган талаб 
ҳосила талаб бўлиб, фирманинг ишлаб чиқариш ҳажмидан ва унинг харажатларига боғлиқ. 

Меҳнат бозорида ишчи кучига талаб - бу фирмаларнинг ишчи кучига талабидир. Таклиф ишчилар томонидан бўлади. 
Меҳнат қилиш ва дам олиш ўртасидаги боғлиқлик. Ҳар бир ишчи олдидаги масала, бу қанча ишлаб, қанча дам олиш 

муаммосидир. Агар суткада 24 соат бўладиган бўлса, ишчи 24 соат ишласа, у M  сўмга тенг бўлган максимал даромад олиш мумкин 
(16.1расм) 
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16-мавзу. Меҳнат бозори ва корхоналарда меҳнат ресурсларидан фойдаланиш 
(2 соат) 

 



 
 
 
 
 

16.1-расм. Иш вақти ва дам олиш ўртасидаги боғлиқлик 
 
Агар у ишламаса, унинг максимал дам олиши бир суткага, яъни, 24 соатга тенг бўлади ва унинг даромади нолга тенг. Ишчининг 

"даромад ва бўш вақти" бюджет чизиғини MN  чизиғи орқали ифодалаш мумкин. Маълумки, ишчи ҳар доим суткасига 24 соат 
ишлайвермайди. Табиийки, ишчининг иш вақти чегараланган бўлади, у маълум вақт дам олиб, ўзининг ишлаш қобилиятини тиклаш керак 
бўлади. Бундан ташқари, дам олиш уни маънавий ўсишини таъминлайди. Демак, ишчи маълум вақт ишлаб, маълум миқдорда наф олса 
(даромад олса), у маълум вақт дам олганда ҳам қандайдир наф олади (маънавий ўсиш, завқланиш). Демак, ишчини қанча вақт ишлаб, қанча 
вақт дам олиши кераклиги тўғрисидаги масалани қуйидагича қўйиш мумкин: 

Ишчининг ишлаш вақти ва дам олиш вақтидан боғлиқ нафлик функциясини қуйидагича ёзамиз: 
),( TtUU = ,    (5) 

бу ерда U  - нафлик функцияси; t  - дам олиш вақти; T  - иш вақти. 
Демак, ишчи суткадаги 24 соатни иш вақтига ва дам олиш вақтига шундай тақсимлаши керакки, натижада у максимал наф олсин: 

max),( →= TtUU .   (6) 
+уйидаги шарт бажарилганда: 

24≤+Tt .     (7) 
Ушбу масаланинг оптимал ечимини график орқали аниқлаймиз (16.2-расм). 
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16.2-расм. Нафлик функциясини максималлаштириш. 
Монополистик меҳнат бозори. Амалда касаба уюшмаларини монополист деб қараш мумкин. Улар ишчиларга ўз таъсирини ўтказиб, 

меҳнат таклифини қисқартириб, иш ҳақини оширишга ҳаракат қиладилар. 
Фараз қилайлик, касаба уюшмалари соф монополист. Ушбу ҳолат 16.3-расмда келтирилган. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

16.3-расм. Соф монопол меҳнат бозорида монополистнинг иш ҳақига ва бандликка таъсири. 
Иш ҳақи ставкалари дифференциацияси (табақалашуви). Биз юқоридаги мулоҳазалардан иш ҳақини ўзгармас деб қарадик. 

Амалда ўртача иш ҳақи мутахассисликлар бўйича ҳам, тармоқлар бўйича ҳам, ҳаттоки бир хил ишни бажарувчи ишчилар бўйича ҳам фарқ 
қилади. Масалан, автомобилсозлик тармоғида ишлайдиган ишчиларнинг ўртача иш ҳақи, қурилиш соҳасида ишлайдиган ишчиларнинг 
ўртача иш ҳақларидан фарқ қилади, худди шундай кимё тармоғидаги ўртача иш ҳақи ҳам енгил ва озиқ-овқат саноатидаги ўртача иш 
ҳақидан фарқ қилади. Поликлиникада ишловчи ҳар хил категориядаги врачларнинг иш ҳақи ҳам бир хил эмас. Юқори категорияли врач паст 
категорияли врачга қараганда кўпроқ маош олади. 

Номинал ва реал даромадлар. Номинал даромад - бу солиқ ва нархларнинг ўзгаришига боғлиқ бўлмаган даромад даражаси. Реал 
даромад - бу нархларни ва бошқа тўловларнинг ўзгаришини ҳисобга олгандаги даромад. Реал даромадни аниқлашда умумий даромаддан 
солиқ ва бошқа тўловларни айириб, уни нархлар ўзгаришига (инфляцияга) кўра қайта ҳисоблайди. 

Иш ҳақи - ишчи кучидан фойдаланганлиги учун тўланадиган қиймат. Иш ҳақи ставкаси ҳам иш ҳақининг бир тури бўлиб, ишчи кучи 
меҳнатидан фойдаланган бир бирлик вақт учун тўланадиган иш ҳақи (бир соатлик, бир кунлик, бир ойлик). 

Иқтисодий рента - чекланган ресурсдан фойдалангани учун тўланадиган нарх. 
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Капиталга даромад - бу фоиз дейилади. Амалда капиталга даромад икки хил бўлади. Агар капитал пул шаклида бўлса, пул 
берувчилар ссуда фоизи бўйича даромад олади. Агар капитал буюмлашган шаклда бўлса, у капиталга кўра умумий даромаддан улуш олади. 

Реал фоиз ставкаси номинал ставкадан (пулда ифодаланган ставкадан) инфляция даражасини айрилганига тенг. 
Тадбиркорлик даромади - бу ишлаб чиқариш ресурсларидан самарали фойдаланганлиги учун тадбиркор оладиган даромад. 
Даромадларни нотекис тақсимланиши даражасини, чуқурлигини аниқлашда Лоренц эгри чизиғидан фойдаланилади. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

16.4-расм. Лоренц эгри чизиғи. 
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1. Асосий ва айланма капитал маблағлар. 
2   Дисконтирланган қиймат. 
3.  Фирмаларнинг истиқболдаги даромадларини баҳолаш. 
4 Дисконтирланган қиймат асосида лойиҳаларни баҳолаш ва унга              инфляциянинг таъсири. 
 

Капитал - бу узоқ муддатли оралиқда ишлатиладиган ишлаб чиқариш ресурси бўлиб, унинг ёрдамида узоқ вақт давомида маҳсулот 
ишлаб чиқарилади. 

Капиталнинг икки хил тури мавжуд: асосий капитал (узоқ муддатда фойдаланиладиган ускуна, технологик линия, бино, қурилма); 
айланма капитал (ҳар бир ишлаб чиқариш циклида ўз қийматини тайёр маҳсулот қийматига ўтказадиган ишлаб чиқариш ресурслари, хом 
ашё, материаллар, ярим фабрикатлар ва ҳоказолар). 

Ссуда фоизи - капитал эгасига унинг капиталидан маълум муддат оралиғида фойдаланганлиги учун тўланадиган нархдир. 
Харажат ва даромадларни бир хил бошланғич вақтга келтириш ҳисоб-китобларига дисконтирлаш дейилади. Бундай ҳисоб-китоблар 

инвестиция лойиҳаларини баҳолашда кенг қўлланилади. 
Инвестиция - даромад олиш учун қўйиладиган капитал маблағ. 
Инвестициялаш - бу капитални яратиш ёки капитал заҳирасини тўлдириш жараёнидир. Инвестициялаш деганда, ялпи ва соф 

инвестициялаш тушунилади. 
Ялпи инвестициялаш - капитал заҳирасининг умумий ўсишидир. 
+оплаш - асосий капиталнинг ишдан чиққан қисмини алмаштириш. 
Соф инвестиция - ялпи инвестициядан қоплаш учун сарфланадиган маблағни ажратгандан кейинги қолган қисми. 

Соф инвестиция қ Ялпи инвестиция - +оплаш. 
Узоқ муддатли оралиқдаги инвестиция. Асосий капиталга қўйилган инвестициялар асосан узоқ муддатли бўлади. Асосий 

капиталнинг хизмат қилиш, яъни ундан фойдаланиш муддати мавжуд бўлиб, у чегараланган бўлади. Асосий капитал хизмат кўрсатиш 
муддати давомида фирма учун даромад келтиради. 

Инвестицияни ҳисоблашдаги дисконтирланган қиймат. Инвестиция қўйишдан мақсад, келажакда олинадиган даромадларни ва 
қилинадиган харажатларни солиштириш орқали лойиҳанинг қийматини баҳолаш мумкин бўлади. Инвестицияни баҳолашда соф келтирилган 
қиймат мезони ( )NPV  ишлатилади. Бу мезонга кўра, агар олинадиган даромад инвестицияга сарфланадиган харажатдан юқори бўлса, 
инвестиция амалга оширилади. 

Фараз қилайлик, инвестиция ҳажми бошланғич ишлаб чиқариш йили учун ( )t = 0  I  га тенг; R Ct t,   - кутиладиган t -йилдаги 
( , ,..., )t T= 1 2  даромадлар ва харажатлар. У ҳолда соф келтирилган қиймат қуйидагига тенг: 

17-мавзу. Капитал қўйилмалар ва капитал бозори (2 соат) 
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бу ерда i - дисконт нормаси (харажатларни бир вақтга келтириш нормаси). Дисконт нормаси i  фоиз ставкаси ёки бошқа бир ставка бўлиши 
мумкин. T  - лойиҳани фаолият кўрсатиш муддати. 

Инвестицияга талаб. Соф келтирилган қиймат мезонига кўра, инвестиция ўзини оқлайди, агар NPV I f i= − + >( ) 0  бўлса. Бу ерда 
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Демак, I f i= ( )  инвестицияга талаб функцияси. Ушбу функциянинг графиги камаювчи бўлиб, инвестиция "нархи" билан, яъни фоиз 
ставкаси билан инвестицияга қилинадиган харажатлар ўртасидаги тескари алоқани ифодалайди (17.1-расм). 
 

 

 

 

 

 

 

 

17.1-расм. Инвестицияга талаб функцияси графиги. 

Номинал фоиз ставкаси - бу жорий пул бирликларида ифодаланган жамғармага ёки ссудага бўлган даромад нормаси. 
Реал фоиз ставкаси - бу ўзгармас (яъни, инфляция даражасига кўра ўзгартирилган) пул бирликларида ифодаланган жамғарма ёки 

ссудага бўлган даромад нормаси. 
Фараз қилайлик, i − номинал, ε - реал фоиз ставкаси бўлсин. π - инфляция даражаси суръати, яъни 
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бу ерда P0  - жорий нарх даражаси; 
 P1  - маълум вақт ўтгандан кейинги (бир йилдан кейинги) нарх даражаси. 

Фараз қилайлик, қандайдир жорий қиймат M 0  берилган бўлиб, у бир йилдан кейин M1  бўлсин. У ҳолда 
( )M M i1 0 1= ⋅ + . 

Пулнинг сотиб олиш кучини аниқлаймиз. Бу ерда 
M
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0

 ҳозирги сотиб олиш кучи; 
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 - келажакда сотиб олиш кучи. 

У ҳолда 

 
( )
( )

( )M

P

M i

P

M

P

1

1

0

0

0

0

1

1
1=

⋅ +

⋅ +
= ⋅ +

π
ε .  

Бундан реал фоиз ставкаси r  қуйидагига тенг: 
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Инфляция даражаси (суръати) кичик бўлганда реал фоиз ставкаси қуйидагича ҳисобланиши мумкин: 
ε π≈ −i .  

Умуман олганда, фирмаларнинг талаби моддий капитал неъматга (ускуна, технологик линия) эмас, балки вақтинча бўш бўлган пул 
маблағигадир. Ушбу пул маблағини моддий капиталга сарфлаб, улардан фойдаланиш натижасида келажакда оладиган фойданинг бир 
қисмини пул эгасига қайтариш керак бўлади. Шунинг учун ҳам инвестицияга талаб, бу пул жамғармасига бўлган талаб, фоиз тўлови эса 
қарзга олинган пулнинг нархидир. 

 
Такрорлаш учун саволлар 

1. Ишлаб чиқариш омиллари бозорини изоҳлаб беринг. 
2. Рақобатлашган меҳнат бозор мувозанати қандай ўрнатилади? 
3. Фирма фойдасини максималлаштириш учун ишчи кучини ёллашни қандай шарт бажарилгунга қадар давом эттиради? 
4. Меҳнат қилиш ва дам олиш ўртасидаги боғлиқликни изоҳлаб беринг. 
5. Меҳнат бозорига касаба уюшмаси қандай таъсир кўрсатади ва унинг оқибатларини изоҳланг. 
6. Даромаднинг қандай турларини биласиз ва уларни таърифлаб беринг. 
7. Лоренц эгри чизиғи ёрдамида даромадлар тақсимланиши қандай таҳлил қилинади? 



8. Капитал бозори ва унинг асосий кўрсаткичлари нималардан иборат? 
9. Лойиҳа, инвестиция ва инвестициялаш жараёнларини характерлаб беринг. 
10. +ийматни дисконтирлашнинг моҳияти ва аҳамияти нимада? 
11. Лойиҳаларни баҳолашда инфляциянинг таъсири қандай ҳисобга олинади? 
 

 
 
 
 

1. Бозор иқтисодиётининг камчиликлари. 
2. Бозор мувозанатининг бузилиш оқибатлари. 
3. Ташқи самара ва харажатлар. 
4. Давлатнинг атроф-муҳитни мухофаза қилиш сиёсати. 
5. Иқтисодиётни давлат томонидан бошқарилиши ва унинг зарурияти. 
6. Давлатнинг иқтисодиётни тартибга солиш дастаклари. 
7. Аҳоли даромади дифференциацияси. 

 
Соф ижтимоий неъмат - бу барча фуқаролар томонидан, жамоа томонидан истеъмол қилинадиган неъмат бўлиб, ушбу истеъмол 

алоҳида  инсоннинг ушбу неъмат учун пул тўлаши ёки тўламаслигига боғлиқ эмас.  
Соф хусусий неъмат - бу шундай неъматки, унинг ҳар бирлиги маълум тўловга сотилади. Соф ижтимоий неъматнинг соф хусусий 

неъматдан асосий фарқи - у бўлакларга бўлинмайди ва бўлакларга бўлиниб ҳам сотилмайди. 
Бозор ожизлиги - бу шундай ҳодисаки, бунда бозор ресурслардан самарали фойдаланишни таъминлай олмайди. 
Бозор ожизлигини кўрсатувчи тўртта турдаги вазият мавжуд ва бу вазиятлар самарасиз вазият ҳисобланади: 
1.  Монополия. 
2.  Асимметрик ахборот. 
3.  Ташқи самара. 
4.  Ижтимоий неъмат. 
Ушбу вазиятларда бозорга давлатнинг аралашуви мақсадга мувофиқ деб ҳисобланади. Бу муаммоларни давлат монополияга қарши 

сиёсат юритиш, ижтимоий суғурталаш, салбий ташқи самарага эга бўлган товарлар ва хизматларни ишлаб чиқаришни чеклаш ва ижобий 
ташқи самарага эга бўлган ишлаб чиқариш ва истеъмолни рағбатлантириш орқали ечишга ҳаракат қилиб келмоқда. 

Ҳозирги вақта давлатнинг иқтисодий функциялари кенгайиб бормоқда. Буларга қуйидагилар киради: инфратузилмани 
ривожлантириш; маорифни ривожлантириш; ишсизликка нафақа ажратиш, ҳар хил нафақалар ва кам таъминланган оилаларга моддий ёрдам 
бериш ва ҳоказолар. Булардан бир қисминигина соф ижтимоий неъматга киритиш мумкин. Уларнинг кўпчилиги жамоа ва шахслар 
томонидан истеъмол қилинади.  

18-мавзу. Корхоналар фаолиятини давлат томонидан тартибга 
солиш (2 соат) 

 



Ҳозирги вақтда жами ялпи маҳсулот таркибида давлатнинг харажатлари улуши барча ривожланган давлатларда ошиб бориш 
тенденциясига эга. Юқоридагилардан ташқари давлат монополизмга, инфляцияга, ишсизликка қарши сиёсат олиб бормоқда, барқарор 
иқтисодий ўсишни таъминлашга эътибор бермоқда, иқтисодиётдаги таркибий ўзгаришларни мувофиқлаштириш, илмий-техник 
тадқиқотларни қўллаб-қувватламоқда. 

Давлат иқтисодиётда асосан иккита масалани ечишга ҳаракат қилиб келмоқда: бозорни нормал ишлашини таъминлаш ва долзарб 
бўлган ижтимоий-иқтисодий муаммоларни ечиш. 

Шуни ҳам айтиш керакки, давлатнинг бозор механизмига асосланган иқтисодиётга аралашуви ўзининг чегарасига эга бўлиши керак. 
Биринчи навбатда, давлатнинг бозор механизмига аралашуви бозор механизмини бузилишига олиб келмаслиги керак. Давлатнинг 
иқтисодиётга аралашуви бозор механизмларини маъмурий бошқарув билан алмаштирмаслиги лозим. Давлатнинг иқтисодиётга аралашуви 
кўпроқ бозор механизмини кучайтиришга ёки камайтиришга олиб келиши мақсадга мувофиқ. 

 
 

Такрорлаш учун саволлар 
1. Соф ижтимоий неъмат ва унинг хусусиятлари нималардан иборат? 
2. Соф хусусий неъматнинг соф ижтимоий неъматдан фарқи нималардан иборат? 
3. Давлат бозорни тартибга солиш учун қандай ҳолларда у бозор фаолиятига аралашади? 
4. Ўзбекистонда иқтисодиётни ривожлантиришда давлатнинг роли нималардан иборат? 

 
 
 


