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KIRISH 

 Ma’lumki, hozirgi davrda davlatimiz tomonidan mahalliy tadbirkorlik 

sub’ektlarining eksport salohiyatini oshirish, O‘zbekistonda ishlab chiqarilgan 

mahsulotlarni, ayniqsa yangi uzilgan meva-sabzavotlarni xorijiy bozorlarga eksport 

qilishda yanada qulay shart-sharoitlar yaratish, mahalliy mahsulotlarni eksport qilish 

uchun tadbirkorlarimizga qo‘shimcha imtiyozlarni joriy etish borasida qator amaliy 

ishlar olib borilmoqda. 

Xususan, O‘zbekiston Respublikasi Prezidentining “Mahalliy eksporter 

korxonalarni qo‘llab-quvvatlash va tashqi iqtisodiy faoliyatni takomillashtirish 

chora-tadbirlari to‘g‘risida”gi 2017 yil 21 iyundagi PQ-3077-sonli Qaroriga 

muvofiq mahalliy tadbirkorlik sub’ektlariga yangi uzilgan meva-sabzavot 

mahsulotlarini to‘g‘ridan-to‘g‘ri xorijiy bozorlarga eksport qilish imkoniyati yaratib 

bermoqda. 

Shu sababli iqtisodiy o’sishga intilgan holda O’zbekiston qishloq xo’jaligi 

mahsulotlari eksportini ustuvor vazifa qilib qo’ydi. Mamlakat uchun birinchi bo’lib 

Uztrade eksport kompaniyasi oktabr oyida bir tonna yangi uzilgan qovunlarni 

Amerika bozoriga yetkazib bergani shunga misoldir. 

Respublikamizda bugungi kunda axborot kommunikatsiya texnologiyalarini 

keng joriy qilish yuzasidan bir qator amaliy ishlar olib borilmoqda va juda tez 

sur’atlarda rivojlanayotganligi sababli dasturiy ta’minotlarga talab borgan sari ortib 

bormoqda. Hozirda kunda axborot kommunikatsiya texnologiyalari ishlatilmaydigan 

sohaning deyarli o’zi yo’q.  

Masalaning dolzarbligi: Bizga ma’lumki hozirda mamlakatimizda dunyodagi 

eng xushtam qishloq xo’jaligi mahsulotlari yetishtirilmoqda. Qishloq xo’jaligi 

mahsulotlarini eksport qilishga bo’lgan ehtiyojlar ko’pligi sababli har bir fermer 

xo’jaligi rahbarlariga imtiyoz sifatida o’z mahsulotlarini reklama qilish va ular 

haqida to’liq ma’lumot berish, hamda ularni sotish uchun onlayn savdo tizimi qurish 

dolzarb masalalardan biri hisoblanadi. 

Obyekti va predmeti: Ushbu bitiruv malakaviy ishining ob’yekti sifatida 

yurtimizda yetishtiriluvchi mahsulotlarni eksport qilish onlayn savdo tizimi olindi. 
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Bunga sabab qilib hozirda yurtimizda yetishtirilayotgan qishloq xo’jaligi 

mahsulotlarining sifati va xushtamligi, mahsulotlarga bo’lgan talablar ko’pligidir. 

Bitiruv malakaviy ishining predmeti esa ushbu tizimni qurishda qo’llanilgan 

dasturlash tillaridir. 

Yuqoridagilardan kelib chiqqan holda mahsulotlarni jahon bozorlariga 

yetkazish bo’yicha Nyu-Yorkda joylashgan O’zbekiston-Amerika savdo 

korporatsiyasi qovunlarni Amerika tomonida sotishni rejalashtirmoqda. Bir necha 

oy avval boshlangan O’zbekiston va Amerika ishbilarmonlarini yaqinlashtirish 

jarayoni O’zbekistonlik fermerlar uchun yangi imkoniyatlarni ochmoqda. Joriy 

yilning 20 - sentabrda Nyu-York shahrida AQSH-O’zbekiston biznes forumida 

qatnashchilar 2,6 milliard AQSH dollari qiymatidagi (20,6 trillion O’zbek so’mi) 

shartnomalarni imzoladilar. 

Eksportchi bo’lgan Uztrade 5,1 million AQSH dollari (41,1 milliard O’zbek 

so’mi) qiymatidagi to’qimachilik mahsulotlari, quritilgan mevalar va sabzavotlar 

hamda boshqa mahsulotlarni Amerika Qo’shma Shtatlariga eksport qilish bo’yicha 

shartnomalarni imzoladi. 

Yuqorida sanab o`tilganlardan ma’lumki hozirgi davrda biz jahon bozorlariga 

chiqib ketishimiz imkoni juda kattadir. Fermer xo’jaliklari mahsulotlari eksporti 

yanada oshadi, shuning uchun savdogarlar uchun o’z mahsulotlarini jahon bozoriga 

chiqarish chora tadbirlari rivojlanib bormoqda. 

Hozirgi kunda jahon bozorlarida o’z mahsulotlaringizni reklama qilish va 

sotish uchun xizmat qiluvchi vositalar juda ko’p sanaladi. Shulardan eng kuchli 

bo`lgan vosita bu internet orqali mahsulotlarni jahon bozoriga tanishtirishdir. 

Jahon bozorlariga mahsulotlarni olib chiqish uchun siz o’z mahsulotlaringizni 

kuchli reklama ostida chiqarishingiz kerak bo`ladi. Buning uchun sizga internet 

orqali savdo qiluvchi web sahifalar qo’l keladi. Bozor iqtisodiga katta ta`sir 

ko’rsatayotgan internet do’konlar hayotimizning bir qismiga aylanib bormoqda. Biz 

sotib oluvchi mahsulotimiz narxi va uning qanday yetishtirilishini oldindan to’liq 

bilish bu juda muxim sanaladi.  
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Qishloq xo’jaligi mahsulotlarini jahon bozorlariga chiqarish uchun biz eng 

zamonaviy reklama vositalaridan foydalanishimiz kerak hisoblanadi. Hozirgi kunda 

dunyo bo’ylab mahsulotlarni almashinuvchi onlayn savdo qiluvchi saytlar juda ko’p 

hisoblanadi. Fermer xo’jaligi mahsulotlarini xorijga olib chiqish va sotish uchun 

ham biz onlayn savdo saytlaridan foydalansak bo’ladi. Onlayn savdo qiluvchi 

saytlar asosan jahon savdo tizimiga bog’lanish uchun juda yaxshi tizim hisoblanadi. 

Onlayn savdo qilish tizimlarining asosiy afzalliklari mahsulotlarni savdo 

qiluvchi firmalarga mahsulot haqida to’liq va aniq xabar berish imkonini beradi. 

Jahon bozorlarida aylanayotgan tovarlarning sifati mijozlar uchun katta 

ahamiyatga ega hisoblanadi. 

Savdo sifatini yaxshilash, sarf xarajatlarni tejash uchun ham onlayn savdo 

tizimi muxim sanaladi. Mamlakatimizda yetishtirilayotgan mahsulotlarning 

ko’pchiligi qishloq xo’jaligi mahsulotlari bo’lgani uchun biz yuqori darajali axborot 

texnologiyalari orqali savdoni amalga oshirishimiz va savdo sotiq orqali butun jahon 

hamjamiyatlariga mahsulotlar sifati va mazasini ko’rsatib qo’yishimiz zarur 

sanaladi. Onlayn savdo tizimlarini qurish va ulardan samarali foydalanish jahon 

bozorlariga tezda kirib borish imkonini beradi. 

Mamlakatimizda bo’lib o’tayotgan mahsulotlarni jahon bozorlariga olib kirish 

va chet davlatlardan valyuta kirib kelishini yaxshilash maqsadida ko’plab tadbirlar 

bo’lib o’tmoqda. Ishlab chiqariluvchi Qishloq xo’jaligi mahsulotlarini onlayn savdo 

qilish tizimi afzalliklari haqida to’xtalsak: asos qilib biz reklamaga chuqur 

yondashamiz. Dunyoga tanilishning eng qulay usuli bu reklama orqali ma’lumot 

berish hisoblanadi. Shuni takidlab o’tish zarurki mahsulotlarni savdo qilish paytida 

shartnomalar ham onlayn tarzda bo’lib o’tish hamma uchun ham qulay hisoblanadi. 

Mahsulotni sotib oluvchi tashkilot u haqida to’liq ma’lumotga ega bo’ladi va 

qancha kerak bo’lsa shuncha buyurtma qilish imkoniga ega bo’ladi. Mahsulotni 

yetkazib berish esa fermer xo’jalik zimmasidan iborat bo’ladi. Bunday hamkorlik 

bilan biz jahon bozorida o’z o’rnimizni topishimiz onsonroq kechadi. 
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I-BOB. FERMER XO’JALIGI MAHSULOTLARI SAVDO TIZIMLARI 

1.1-§. Fermer xo’jaligi mahsulotlari va savdo tizimlari 

Jahonda kamdan-kam uchraydigan tabiiy va tuproq iqlim sharoitlarining 

uyg'unligi tufayli dunyodagi eng mazali va eng foydali meva-sabzavotlar faqat 

bizning mintaqamizda yetishtirilishi mumkin. Shuning uchun ham sahovatli o'zbek 

zaminida yetishtiriladigan meva va sabzavotlar yuqori nufuzga ega bo'lgan haqiqiy 

brendga – tovar belgisiga aylanib, bu mahsulotlarni sotib oladigan mamlakatlarda 

ular yuksak raqobatdoshligi bilan ajralib turadi. 

Agrar sohani ravnaq toptirishga alohida e`tibor qaratilmoqda. Yer haqiqiy 

egasini topdi, yangi bog'lar barpo etilib, oziq-ovqat ekinlari maydoni kengaytirildi. 

Hayot tarzimiz, yerga munosabatimiz tubdan o'zgardi. Dehqonchilikning katta ilmi, 

o'ziga xos madaniyat ekanligi anglab yetildi. 2006 yil 11-yanvardagi “Meva-

sabzavotchilik va uzumchilik sohasini isloh qilish bo'yicha tashkiliy chora-tadbirlar 

to'g'risida”gi qaror qishloq xo'jaligida bozor munosabatlarini joriy qilish va 

fermerlik harakatining yanada rivojlanishi uchun keng yo'l ochib berdi. Natijada 

intensiv texnologiyalar joriy qilinib, sifatli va mo'l hosil yetishtirilmoqda. Aholining 

qishloq xo'jaligi mahsulotlariga bo'lgan ehtiyoji to'liq qondirilibgina qolmasdan, 

tashqi bozorga ham mahsulot chiqarish yo'lga qo'yildi. Eksport geografiyasi tobora 

kengaymoqda. 

Xalqaro mutaxassislarning e`tiroficha, yurtimizda yetishtirilgan meva sabzavot, 

uzum va poliz mahsulotlari mazasi shirinligi, xushta`mligi, eng asosiysi, foydali va 

to'yimliligi bilan jahon bozorida juda xaridorbobdir. 

Joriy yilning yozida poytaxtimizda bo'lib o'tgan Xalqaro meva-sabzavot 

yarmarkasi bizda katta taasurot qoldirdi, – deydi Toshkent viloyati Yuqori Chirchiq 

tumanidagi “Ekoagroprodukt” fermer xo'jaligi ish boshqaruvchisi Qahramon 

Ilhombekov. – Nufuzli tadbirning xorijlik ishtirokchilari bizning bog'imizga ham 

keldi. 140 gektar maydondagi intensiv bog'da g'arq pishgan olma, olxo'ri, o'rik, nok, 

shaftoli, gilos kabi mevalar mehmonlarga juda manzur bo'ldi. Oftob nuridan rang 

olgan, hidi dimog'ingizni qitiqlaydigan mevalar kimni maftun etmaydi deysiz. 

Mahsulotlarimizni MDH va Yevropa mamlakatlariga eksport qilmoqdamiz. 
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Yurtimiz tuprog'i oltinga teng. Buni dalaning o'zidanoq saralanib eksportga 

jo'natilayotgan qishloq xo'jaligi mahsulotlari hajmining kundan-kunga ortib 

borayotgani ham ifodalab turibdi. Kichik biznes va xususiy tadbirkorlik 

sub`yektlarining eksportini qo'llab-quvvatlash jamg'armasi ko'magida joriy yilning 

o'tgan davrida 2 milliard 184 million dollarlik shartnomalar imzolangani buning 

yorqin isbotidir. 

Yurtimizda saxiy quyosh taftida pishib yetilgan, mahalliy korxonalarda 

«O'zbekistonda ishlab chiqarilgan» belgisi bilan eksport qilinayotgan mahsulotlar 

dunyoda brend darajasiga ko'tarilib, xaridorlar e`tiborini tortayotgani bor gap. 

Toshkentda bo'lib o'tgan Xalqaro meva-sabzavot yarmarkasida bunga yana bir 

bor guvoh bo'ldik.  

Qovunni bir hidlab ko'ring-a, farang atridan qolishmaydi-ya, – deydi 

Ispaniya’ning “Lendel Media Solutions” kompaniyasi xalqaro tijorat menejyeri Raul 

Mir Soll. – Mazasini aytmaysizmi?! Xorazmda yetishtirilgan bu qovunlar bizga juda 

yoqdi. 

Tadbirkorlarga yaratilgan sharoitlardan unumli foydalangan korxonalardan biri 

“Xorazm qovunlari” mas`uliyati cheklangan jamiyati zamonaviy uskunalar 

ko'magida Janubiy Koreyaga qovun eksportini yo'lga qo'ydi, – deydi Xorazm 

viloyati hududlarni kompleks rivojlantirish yig'ma boshqarmasi boshlig'i Davron 

Sobirov. – Viloyatimizdagi 30 korxona joriy yilning to'qqiz oyida 7,9 million 

dollarlik mahsulot eksport qildi. Yil oxiriga qadar yana 5,7 million dollarlik 

mahsulot xorijga yetkazib beriladi. 

Shahrisabz tumanidagi “Shahrisabz meva-sabzavot” agrofirmasi joriy yil 

hisobidan chet ellik hamkorlar bilan mahsulot savdosini amalga oshirish bo'yicha 

kelishuvga ega. Ayni vaqtda hamkorlarimizga qariyb 80 ming dollarlik mahsulot 

yetkazib berdik, – deydi agrofirma rahbari Saidjon Shokirov. – Yaqin orada 60 

tonnaga yaqin xurmo va uzum jo'natamiz. Rossiyaga yong'oq, Afg'oniston, Pokiston 

va Hindistonga mosh eksporti bo'yicha kelishib olganmiz. Korxonamizda meva 

quritishni yo'lga qo'yib, olma va olxo'rini tabiiy usulda quritdik. Saralab, qutilarga 

joylangan bu mahsulotlarning ham xaridori tayin. UFA shahrida savdo uyimizni 
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ochdik. 

Xo'jaligimiz uzumchilikka ixtisoslashgan, – deydi Samarqand viloyati Ishtixon 

tumanidagi “Jaf” fermer xo'jaligi rahbari Asatilla Jo'rayev. – 80 gektar maydonga 

uzumning oq hamda qora kishmish navlarini ekkanmiz. Hosilning katta qismini 

quritib, har yili o'rtacha 4-5 tonna mayiz olamiz. Joriy yilda Rossiyaga 40 tonna 

uzum eksport qildik. Birlashgan Arab Amirliklari bilan 136 ming 700 dollar va 

Xitoyga 160 ming dollarlik mayiz yetkazib berish borasida shartnomamiz bor.  

Avvallari mevalar pishish mavsumiga qarab baholanardi. Pishiqchilik vaqtida 

arzon noz-ne`matlar qishda “anqoning urug'i”ga aylanar, biror joydan 

surishtirsangiz “hozir mavsumi bo'lmagan narsani so'rayapsiz-da”, deb javob 

qaytarardi. Keyingi yillarda bozorlarda sotilayotgan meva-sabzavotlarga nisbatan 

“mavsum” so'zini ishlatish ijobiy ma`noda urfdan qolmoqda. Sababi, bog'bonu 

sohibkorlarning fidokorona mehnati evaziga yetishtirilgan noz-ne`matlarni yil 

davomida saqlash infratuzilmasi shakllandi. Joylarda ishga tushirilgan sovutgichlar 

bozorlarimizning qishda ham yozdagidek fayzli bo'lishini ta`minlamoqda. 

Bir vaqtlari yetishtirgan mahsulotining ko'pgina qismi tez-nobud bo'lishidan 

aziyat chekkan sohibkor, endilikda ularni sovutish omborlarida saqlamoqda. Bu 

infratuzilma borgan sari takomillashib bormoqda. Misol uchun, o'tgan yilda 77 ming 

800 tonna sig'imga ega 114 yangi sovutish kamerasi qurildi. Mavjudlari ham 

zamonaviy tarzda modernizatsiya qilingach, meva-sabzavot saqlashning umumiy 

quvvati 832 ming tonnaga yetdi. Bu ichki bozorda narx-navoni barqaror ushlab 

turish va kuzgi-qishki mavsumda ushbu mahsulotlarni eksport qilishni kafolatli 

ta`minlash imkonini bermoqda. 

Bugun mahsulotlarimiz yilning istalgan vaqtida xorijiy mamlakatlarga 

jo'natilmoqda. Norvegiya, Vetnam, Tailand, Braziliya, Kipr, Makedoniya, AQSh va 

Lotin Amerikasi davlatlari aholisi ham O'zbekiston mirishkorlari yetishtirgan 

mahsulotlarni sevib iste`mol qilmoqda. 

Bundan 25 yil muqaddam asosiy oziq-ovqat mahsulotlarini import hisobidan 

qoplagan O'zbekiston endilikda aholining kundalik iste`mol tovarlariga bo'lgan 

talabini yurtimizda yetishtirilgan mahsulotlar hisobidan ta`minlab, eksport hajmini 
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ham oshirish imkoniga ega bo'ldi. O'zbekiston o'rik, olxo'ri, uzum, yong'oq va 

boshqa ko'plab qishloq xo'jaligi mahsulotlarini eksportga chiqarish hajmi bo'yicha 

dunyoda yetakchi o'nta davlatdan biriga aylandi. Jahonning 80 davlatiga 180 turdan 

ortiq sarxil meva-sabzavot va ularni qayta ishlash asosida tayyorlangan mahsulotlar 

yetkazib berilmoqda. 

Mahsulot qanchalik sifatli bo'lsa, eksport ko'lami ham shuncha oshadi. Bundan 

barcha birdek manfaatdor. Hududlarda yangi ishlab chiqarish korxonalari, xizmat 

ko'rsatish shoxobchalari barpo etiladi. Ko'plab ish o'rinlari yaratiladi. Bu xalqimiz 

farovonligining yanada ortishi, iqtisodiyotimizning ravnaq topishiga xizmat qiladi. 

O‘zbekistonda “Meva-sabzavot, kartoshka va poliz mahsulotlarini xarid qilish va 

ulardan foydalanish tizimini takomillashtirish chora-tadbirlari to‘g‘risida”gi PQ-

2520-sonli Qarori qabul qilindi. Ushbu Qarorga binoan mamlakatimizga qayta 

ishlash korxonalarini xom ashyo bilan muntazam ta’minlash, ishchi iste’mol 

bozorini yil davomida sabzavotlar, kartoshka, meva va poliz mahsulotlari bilan 

barqaror to‘ldirish, shuningdek, tashqi bozorlarda xaridorgir va raqobatbardosh 

bo‘lgan ho‘l meva va qayta ishlangan meva-sabzavot mahsulotlarini eksport qilish 

hajmini ko‘paytirish va turlarini kengaytirish uchun ularni yetishtirish, ishlab 

chiqarish va xarid qilish bo‘yicha yagona tizim shakllantirildi. Shu bilan bir qatorda, 

Respublikamizning barcha viloyatlarida ho‘l meva-sabzavot, kartoshka, poliz 

mahsulotlari va uzum mahsulotlarini yetishtirish hamda nes-nobud qilmasdan qayta 

ishlash muhim vazifa qilib belgilab berildi.  

Qashqadaryo viloyatida ho‘l meva-sabzavot, kartoshka, poliz mahsulotlari va 

uzum mahsulotlarini yetishtirishga iqtisoslashtirilgan 6 ta tumandagi fermer va 

dehqon xo‘jaliklari tomonidan yetishtirilgan qishloq xo‘jaligi mahsulotlarini 

eksportga chiqarishga ko‘maklashishi uchun jami 32 ta korxona, fermer va dehqon 

xo‘jaliklari faoliyat yuritmoqda.  

Eksportga mo‘ljallangan qishloq xo‘jalik mahsulotlarini belgilangan tartibda, 

tezkor ravishda sertifikatlashtirish ishlarini o‘z vaqtida olib borish maqsadida 

Qashqadaryo standartlashtirish va metrologiya boshqarmasi, Qashqadaryo sinov va 

sertifikatlashtirish markazi davlat korxonalari tomonidan Qashqadaryo viloyat 
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o‘simlik karantini davlat inspeksiyalari hamkorlikda chora-tadbirlar rejasi ishlab 

chiqildi. 

“O‘zstandart” agentligining mahsulotlarni eksport qilishga ko‘maklashish 

byurosi tomonidan quyidagi maslahat va xizmatlar bepul ko‘rsatiladi.  

Eksportga mo‘ljallangan mahsulot ishlab chiqaruvchilarga standartlar, 

sertifikatlash, yorliqlash, o‘rash va boshqa parametrlar yuzasidan xalqaro va 

mamlakatlararo talablar bo‘yicha bepul maslahat xizmatlari ko‘rsatish; 

Mahsulotlarni xorijiy bozorlarga kiritish bo‘yicha axborot-maslahat yordami 

ko‘rsatish. Mamlakatning eksport salohiyatini kengaytirish, yangi bozorlarni 

o‘zlashtirish va byudjetga moliyaviy tushumlarni oshirish ko‘pincha meva-sabzavot 

mahsulotlari, uzum, poliz, dukkakli ekinlar, shuningdek, quritilgan sabzavot va 

mevalarni (keyingi o‘rinlarda meva-sabzavot mahsulotlari deb yuritiladi) mahalliy 

eksport qiluvchilar uchun qulay shart-sharoitlar yaratilganligiga bog‘liq bo‘ladi. 

Zamonaviy bozor mexanizmlarini joriy etish va qator tovarlarni eksport qilish 

tartibini soddalashtirish bo‘yicha keng ko‘lamli ishlar amalga oshirilganligiga 

qaramasdan, meva-sabzavot mahsulotlarining eksporti hajmini ko‘paytirish va 

turlarini kengaytirishga to‘sqinlik qiluvchi kamchiliklar saqlanib qolmoqda.  

O‘zbekiston Respublikasi Prezidentining “Meva-sabzavot mahsulotlari, uzum, 

poliz, dukkakli ekinlar, shuningdek, quritilgan sabzavot va mevalarni mahalliy 

eksport qiluvchilarni qo‘llab-quvvatlash bo‘yicha qo‘shimcha chora-tadbirlar 

to‘g‘risida”gi qarori bilan xo‘jalik yurituvchi sub’yektlarning meva-sabzavot 

mahsulotlarini eksport qilishi tartib-taomillarini yanada soddalashtirish, jismoniy 

shaxslar tomonidan ularning ishlab chiqarilishini rag‘batlantirish nazarda tutildi. 

Xususan, bugungi kunda eksportga yo‘naltirilayotgan meva-sabzavot 

mahsulotlarining 90 foizidan ortig‘i kichik ishlab chiqaruvchilar tomonidan 

yordamchi xo‘jaliklarda, shu jumladan tomorqa uchastkalarida yetishtirilmoqda. 

Mazkur ishlab chiqaruvchilar chet el xaridorlari bilan shartnomalar tuzish va ruxsat 

beruvchi tartib-taomillardan o‘tishi lozimligi sababli mahsulotlarini mustaqil 

ravishda eksport qilish imkoniyatiga ega emas. Shuni hisobga olgan holda, davlat 

rahbarining qarori bilan tadbirkorlik sub’yektlariga eksport kontrakti tuzmasdan 
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ularning to‘lovi va yetkazib berilishi bo‘yicha shartlarga rioya qilgan holda invoys 

asosida meva-sabzavot mahsulotlarining eksportini amalga oshirish huquqi berildi, 

bu xalqaro amaliyotga muvofiqdir. 

Qaror bilan bojxona organlari tomonidan eksport qilinayotgan meva-sabzavot 

mahsulotlarining tabiiy yo‘qotish normativini hisobga olish tartibi mavjud emasligi 

bilan bog‘liq boshqa muammoli masala o‘z yechimini topdi. 

Hisobga olinmagan tabiiy yo‘qotish asossiz debitor qarzdorlik yuzaga 

kelishiga, tegishlicha, kelib tushmagan valyuta mablag‘larining 70 foiziga qadar 

miqdorda jarima qo‘llanilishiga olib kelgan. Bundan kelib chiqqan holda, qisqa 

muddatda eksport qilingan meva-sabzavot mahsulotlarini saqlash, tashish va 

sotishda tabiiy yo‘qotish normativlari, shuningdek, ularning faktura qiymatiga 

tuzatishlar kiritish tartibini belgilash topshirildi. Keyinchalik eksport qilish uchun 

fuqarolardan meva-sabzavot mahsulotlarini sotib olish bilan shug‘ullanadigan 

yuridik shaxslarning faoliyatini amalga oshirish uchun qo‘shimcha qulay shart-

sharoitlar nazarda tutildi. Xususan, jismoniy shaxslardan olinadigan daromad solig‘i 

bo‘yicha imtiyozlar kelgusida jismoniy shaxslar tomonidan mahsulotlarning 

yetishtirilganligini tasdiqlovchi hujjatni taqdim qilmasdan qo‘llanilishi 

belgilanmoqda. Agar eksport qiluvchida oldin amalga oshirilgan eksportga yetkazib 

berish bo‘yicha muddati o‘tgan debitor qarzdorlik mavjud bo‘lsa, faqat muddati 

o‘tgan debitor qarzdorlikka yo‘l qo‘ygan chet el xaridoriga tovarlarni chiqarish 

ruxsat etilmaydi.Shu bilan bir qatorda, qaror bilan meva-sabzavot mahsulotlari 

eksportiga bojxona yuk deklaratsiyasini rasmiylashtirish ko‘rik hujjati tuzilganidan 

keyin 3 soatdan ko‘p bo‘lmagan muddatda amalga oshiriladigan tartib joriy etildi. 

Meva-sabzavot va tez buziladigan mahsulotlarning eksporti uchun zarur 

bo‘lgan sertifikat berish muddati eksport qiluvchi tomonidan hujjatlar taqdim 

qilingan vaqtdan boshlab bir ish kuniga qadar qisqartirildi. 

Amaldagi import bojxona bojlari, aksiz solig‘i va yig‘imlar stavkalari, 

shuningdek, xorijiy mamlakatlardagi sanitariya normalarini tanqidiy o‘rganish 

maqsadida O‘zbekiston Respublikasi meva-sabzavot mahsulotlarining savdosi va 

eksporti sohasidagi xalqaro shartnomalari inventarizatsiyadan o‘tkaziladi. Uning 
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yakunlari bo‘yicha yangi xalqaro shartnomalar tuzish va amaldagilarini qayta ko‘rib 

chiqish bo‘yicha takliflar tayyorlanadi shuningdek, davlat rahbari tomonidan 

O‘zbekiston Respublikasida berilgan muvofiqlik sertifikatlarining mahalliy meva-

sabzavot mahsulotlari asosiy iste’mol qilinadigan davlatlarda tan olinishi, 

shuningdek, laboratoriyalar modernizatsiya qilinishini ta’minlash choralarini ko‘rish 

topshirilgan. Mazkur topshiriqning amalga oshirilishi mahalliy yetkazib beruvchilar 

xorijiy bozorlarda ularning mahsulotlari meva-sabzavot mahsulotlarini potensial 

import qiluvchi ko‘pgina mamlakatlar standartlari, sanitariya va fitosanitariya 

talablariga muvofiq kelmasligi bilan bog‘liq kamchiliklarni bartaraf etish imkonini 

beradi. 

Qarorda meva-sabzavot mahsulotlarini eksport qilish sohasida infratuzilmalarni 

yaratish va zamonaviy texnologiyalarni joriy etishga alohida e’tibor qaratildi. 

Ushbu maqsadda haqiqiy ehtiyoj hamda xalqaro va xorijiy moliya 

institutlarining chet el investitsiyalari hisobiga meva-sabzavot mahsulotlarini tashish 

yo‘nalishlarini o‘rganish asosida meva-sabzavot mahsulotlarini ishlash, saqlash va 

tashish bo‘yicha logistika markazlari tashkil etiladi. Hozirgi vaqtda mahalliy ishlab 

chiqaruvchilar yetishtirgan mahsulotlari, ularning navi va narxlari, shuningdek, chet 

el xaridorlari tomonidan ularni sotib olish uchun buyurtmalari to‘g‘risidagi 

foydalanilayotgan tarqoq axborot bazalari import va eksport qiluvchilar uchun 

yagona portalga birlashtiriladi. 

Meva-sabzavot mahsulotlarining eksportini rivojlantirish bo‘yicha qayd etilgan 

chora-tadbirlar bilan birga, O‘zbekiston Respublikasi Prezidentining qarori bilan 

ishchi guruh tashkil etildi va unga 2018 yil 1-fevralga qadar milliy bojxona tartib-

taomillari va eksport-import operatsiyalarini xalqaro amaliyotni hisobga olgan holda 

takomillashtirish bo‘yicha qo‘shimcha takliflar tayyorlash va hukumatga kiritish 

vazifasi yuklatildi. Mazkur qaror tashqi iqtisodiy faoliyatni yanada liberallashtirish 

va meva-sabzavot mahsulotlarini eksport qiluvchi mahalliy ishlab 

chiqaruvchilarning ish sharoitlarini yaxshilash imkonini beradi. 
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1.2-§. Fermer xo’jaligi mahsulotlari onlayn savdo qilish afzalliklari 

Har-bir harakat o’z mevasini bergani kabi dunyo bozorlariga kirib borishga 

bo’lgan intilish shiddat bilan davom qilmoqda savdo qilish va mahsulotlarni boshqa 

davlatlarga tanitish maqsadida ko’plab ishlarga qo’l urilmoqda. 

Dunyoga tanilishning eng qulay usuli bu internet orqali reklamalar qilish 

hisoblanadi. Dunyo bo’ylab internetdan foydalanuvchi va uning ortidan foyda 

ortiruvchi firmalar juda ko’p hisoblanadi.   

Yurtimizda 2017 yilning 1-iyulidan boshlab barcha tadbirkorlik subʼyektlariga 

yangi meva-sabzavot mahsulotlari, uzum va poliz mahsulotlarini to’lovni oldindan 

100 foiz amalga oshirish sharti bilan to’g’ridan-to’g’ri shartnomalar asosida eksport 

qilish huquqi berildi. 

Taʼkidlash joizki, ushbu choralar meva-sabzavot mahsulotlarining eksportini 

kengaytirish bilan birgalikda dehqon va fermer xo’jaliklarini tashqi bozorlarda talab 

yuqori bo’lgan mahsulotlar ishlab chiqarish hajmini ko’paytirish, yer resurslaridan 

samarali foydalanish, shu jumladan, takroriy ekinlar ekish hisobiga qishloq xo’jaligi 

mahsulotlari hosildorligini oshirishga rag’batlantiradi. Bu esa o’z navbatida, ishlab 

chiqarilayotgan meva-sabzavot mahsulotlarining narxi va sifati bo’yicha tashqi 

bozorlarda raqobatdoshligini oshirish imkonini beradi.  

Eng muhimi, dehqon va fermer xo’jaliklari yetishtirgan mahsulotlarining 

haqiqiy egasi sifatida ulardan o’z ixtiyoriga ko’ra foydalanish, mustaqil eksport 

qilish, daromadlarini oshirish, oilasining moddiy farovonligini ko’tarishlari mumkin 

bo’ladi, qo’shimcha valyuta tushumlari esa qishloq xo’jaligi mahsulotlarini ishlab 

chiqarishni kengaytirish va ularni chuqur qayta ishlash bo’yicha yangi loyihalarni 

investitsiyalash uchun imkoniyat yaratadi. 

Shu bilan birga, mahalliy meva-sabzavot mahsulotlarini tashqi bozorlarga 

chiqarish uchun chet elda qabul qilingan meʼyor va standartlarga mahsulotlarning 

muvofiqligini taʼminlash bo’yicha tizimli ishlarni amalga oshirish talab etiladi. Shu 

maqsadda Prezident qarori bilan qishloq va suv xo’jaligi vazirligiga bir oy muddatda 

milliy qonunchilik hujjatlariga xalqaro karantin qoidalarini tatbiq etish bo’yicha 

aniq chora-tadbirlar rejasini ishlab chiqish va tasdiqlash topshirildi. Bu eksport bilan 
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tegishli tajriba va zarur mablag’larga ega, doimiy ravishda jahon bozori 

konʼyunkturasini kuzatib boradigan hamda tashqi bozorlarda ishonchli hamkorlari 

bor ixtisoslashgan kompaniyalarning mahsulotlar eksporti bilan shug’ullanishi 

xalqaro amaliyotga to’liq mos keladi. 

Agarda biz savdo qilishning oddiy usulidan foydalansak ya’ni mahsulotlarni 

jahon bozoriga olib chiqishimiz qanday tarizda bo’lib o’tishini ko’rib chiqamiz 

buning uchun biz mahsulotlarimizni standartdan o’tkazishimiz kerak bo’ladi: 

 eksportga mo’ljallangan mahsulot ishlab chiqaruvchi korxonalarga 

standartlar, sertifikatlash, yorliqlash, o’rash va boshqa parametrlar yuzasidan 

xalqaro va mamlakatlararo talablar bo’yicha bepul maslahat xizmatlari ko’rsatish; 

 eksportga mo’ljallangan mahsulot ishlab chiqarishda xalqaro va 

mamlakatlararo standartlar talablarini joriy etish va ularga erishish bo’ yicha 

takliflar ishlab chiqish; 

 korxonalarga mahsulotni xorijiy bozorlarga kiritish bo’yicha axborot-

maslahat yordami ko’rsatish 

 mahsulotni standartlashtirish, sertifikatlash, yorliqlash, o’rash va boshqa 

parametrlar bo’yicha xalqaro va mamlakatlararo talablar bo’yicha yagona 

ma'lumotlar bazasini shakllantirish va doimiy yangilab borish. 

Standartlashtirish, Metrologiya, Mahsulotlarni sertifikatlash, qadoqlash, 

yorliqlash va boshqa parametrlar bo’yicha, organlar va laboratoriyalarni 

akkreditatsiya qilish va attestatsiyadan o’tkazish bo’yicha maslahatchilari, hamda 

hududiy standartlashtirish va metrologiya boshqarmalaridagi vakil (maslahatchilari) 

faoliyat ko’rsatmoqda. 

Onlayn savdo tizimini yaratish hozirda juda keng tarqalgan hisoblanadi. Savdo 

sotiq ishlari to’g’ridan to’g’ri onlayn tarzda bo’lib o’tadi. Onlayn savdoning oddiy 

savdo qilishdan asosiy farqi bu oddiy savdo qilgan paytda asosiy reklamani faqat bir 

necha savdo markazlariga ko’rsatishingiz mumkin bo’ladi onlayn savdo yo’lidan 

ketilsa esa butun dunyo bo’ylab reklama qilish imkonini beradi.  
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1.3-§. Onlayn savdo tizimilari va ular haqida ma’lumotlar 

Dunyo bo’ylab internet tarmog’i orqali bo’lib o’tayotgan savdo tizimlari juda 

yaxshi va samarali bo’lib bundan onlayn savdo tizimlari juda ko’p sanaladi biz hozir 

bulardan bira alibaba.com sayti haqida to’xtalib o’tamiz. 

Alibaba sayti internet olamidagi eng katta bozordir. Asosan xitoyliklar 

tomonidan o'ylab topilgan va xitoylik ishlab chiqaruvchi va savdogarlar ko'pchilikni 

tashkil qilsada, dunyoni juda ko'p mamlakatidan sotuvchilarni topsangiz bo'ladi. Bu 

yerda qanday xarid qilish xaqida batafsil keltirib, misollar bilan sizga tushuntiramiz. 

Demak boshladik, alibaba bu internet bozori bo'lib, siz bu yerdan oddiy mayda 

micro flesh kartadan tortib, katta mashinalarni ham xarid qilishingiz mumkin. 

Muhimi nimani qidirishni aniq bilsangiz bo'lgani. Demak unutmasligimiz kerakki, 

alibobo asosan xitoy internet bozori bo'lib, katta miqdordagi tovarlarni ulgurji ya’ni 

ulgurji oldi sottisi uchun mo'ljallangan.  

Asosan xitoylik ishlab chiqaruvchilar bo'lgani uchun, siz bu saytdan xitoyda 

ishlab chiqariladigan tovarlarni qidirishni va topishni maslahat beramiz. Bu saytdan 

rossiya mahsulotlarini, yoki koreya aparatlarini qidirish biroz xato bo'ladi, albatta 

topish mumkin lekin tanlov katta bo'lmaydi. Yoki bir ikki dona narsa xarid 

qilmoqchi bo'lsangiz ham bu sayt siz uchun emas, buning uchun aliexpress yoki 

boshqa saytlar mavjud.  

Agar siz xitoyda ishlab chiqariladigan mahsulotni qidirayotgan bo'lsangiz va 

kattaroq partiyada xarid qilmoqchi bo'lsangiz bu sayt aynan siz uchundir. Chunki 

bugungi kunda bu sayt orqali xitoyda ko'plab firmalar bilan bevosita aloqa o'rnatish 

va xaridlar qilishingiz mumkin.   

Qidiruv satrida mahsulotni firma nomini yozib qidirsangiz topishingiz oson 

kechadi. Demak bular aytilishi lozim bo'lgan oddiy maslahatlar edi, endi ishga 

misollarga o'tsak: 

Xarid qilishni oddiy DVD Pleyerlarimizda qo'yiladigan DVD VIDEO disk 

misolida ko'rib chiqamiz, demak ishni qidiruvdan boshlaymiz. Alibaba saytida til 

ingliz tili bo'lib, buni qidiruvda ham, sotuvchilar bilan so'zlashishda ham qo'lash 

mumkin. Ruscha yoki boshqa tillarni ishlatishni maslahat bermaymiz, chunki sizni 
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sayt ham, sotuvchilar ham tushunishmaydi. Buning uchun hozirda Google Tarjimon 

xizmati mavjud, rus tilini bilsangiz kifoya, yoki o'zbek tilida tarjima biroz xato 

chiqadi xalos. Misolga qaytsak kerakli buyumni qidiramiz, bizning misolda "dvd 

pustoy disk" : ingliz tilida: Dvd + r is empty bo'ladi, shu tarzda qidiruvni amalga 

oshiramiz. 

 

1.1-rasm(qidiruv jarayonlari). 

Ko'rib turganingizdek takliflar ko'p va tanlov imkoniyati yuqori, ko'plab 

sotuvchilar chiqmoqda. Bu ayni muddao, o'zimizga yoqan mahsulotni tanlab 

sotuvchiga so'rov yuboramiz. So'rov oddiy bo'lishi mumkin, masalan: Salom, bu 

mahsulot qancha turadi yoki to'liqroq va batafsil chiroyli yozishingiz mumkin. Agar 

ingliz tilini bilsangiz bu judayam asqotadi.  

Qidiruvda sotuvchining yiliga va Trade Assurance ishlatish, ishlatmasligiga 

e'tibor berish kerak.  

Trade Assurance bu sotuvchi va xaridor o'rtasida ishonchni taminlaydigan qism 

bo'lib, bunda siz xarid qilsangiz alibaba sayti sizni himoyaga oladi va siz xarid 

qilingan tovarni olganingiz va sifatini maquligini aytmaguningizcha pulni 

sotuvchiga bermaydi. Demak tez orada sotuvchi bizga javob xati yo'llaydi: 
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1.2-rasm(sotuvchining javob xati). 

Javob haqida ko'pincha sizdan qancha miqdorda olishingiz, aynan qanday tovar 

kerakligi haqida so'ralgan bo'ladi. Yoki yuqoridagidek mahsulotni narxlari aytiladi, 

bu xitoy yuani yoki, amerika dollarida bo'lishi mumkin. Yuanda bo'lsa ham, siz 

AQSH dollarida to'lov qilasiz bu shunchaki narxni yuan kursida bog'liqlikni aytilishi 

bo'ladi. Kursni esa internetdan bitta click orqali bilib olishingiz mumkin. Shuni 

unutmangki alibaba saytida juda ko'plab dallollar bor, ular katta firmalarning 

tovarlarini maydaroq partiyada qimmat sotishga urunishadi. Shuning uchun siz 

kamida 4-5 ta sotuvchi bilan qiziqib ko'rishingiz va iloji boricha ishlab chiqaruvchi 

firmani topishingiz kerak. Shu o'rinda aytish kerakki ishlab chiqaruvchi firmada, 

eng kam miqdorda mahsulot sotib olish hajmi, (minimalniy partiya) katta bo'ladi. 

Narx ham shunga yarasha arzon bo'ladi. Lekin barbir ishlab chiqaruvchi firmani 

o'zini topish maqul ish, chunki siz ular aytgan ko'p partiyada sotib ololmasangiz 

ham, mahsulotni asl narxini bilib olib, rasmiy dillerni bog’lanish aloqa 

ma’lumotlarini bilgan holda xarid qilishingiz mumkin bo'ladi. Mening misolimda 

aynan shunday bo'ldi. Men o'zimga kerakli mahsulotni, dvd diskni 4-5 ta 

sotuvchidan narxini so'radim. Ular deyarli hammasi javob yozishdi, narxlar orasida 

farq katta emas edi. Shuning uchun men diskda nomi bo'lgan ishlab chiqaruvchi 

bilan ishlashingiz mumkun, lekin afsuski u kamida ancha katta hajmda buyurtma 

http://img.uz/d/2017/08/59822ed3dbc97.jpg
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olishini ma'lum qildi va sizgaga Urumchidagi o'z dilleridan birini raqamini berishi 

mumkun. 

 

1.3-rasm(sotuvchi bilan suhbat). 

Diller bilan gaplashishga muvafaq bo'lishingiz mumkin.  Ular aytayotgan narx, 

zavod aytayotgan narxdan birozgina qimmat bo’lishi mumkun. Shuning uchun 

Trade Asurance qo'llamasligini, bo'lmasa soliq to'lashini aytishi mumkun, bank 

orqali pul yuborishni taklif qiladi. 

Umuman e'tibor bering. Alibaba saytida sotuvchini topganingiz va Trade 

Assurance orqali xaridni amalga oshirsangiz ham siz to'liq himoyalandiz degani 

emas. Buning uchun sotuvchini yaxshilab o'rganish kerak, xatto ma'lum haq evaziga 

xitoyda ishlaydigan o'zbeklar siz topgan sotuvchining firmasi yoki do'koniga borib, 

tekshirib siz uchun foto va video hisobotlar yuborib, gaplashtirib keladiganlar juda 

ko'p. Agent orqali firmani tekshirib, uning haqiqiyligiga ishonch hosil qilib, 

sotuvchi bilan barcha mayda ikir chikirlarni to'liq oldindan gaplashib olsangiz siz va 

Trade Assurance orqali xaridni amalga oshirsangiz siz uchun xavf umuman 

bo'lmaydi deb aytish mumkin ! Bu extiyot choralari edi, umuman ishonch ham 

bo'lishi kerak, hozir internet davrida yashayapmiz, endilikda sotuvchi ko'rmasdan 

ham to'lovni amalga oshirib narsalar sotib olamiz, bundan nari borsa 10 tadan bitasi 

olib sotar bo'lishi mumkin.  

http://img.uz/d/2017/08/598232c087b44.jpg
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Unutmang agar yetkazib berishni sotuvchiga ishonsangiz doim ortiqcha 

to'laysiz, chunki xitoylik O'zbekistonga yuk yuborish tajribasiga ega emas bo'ladi, u 

rasmiy eng qimmat yetkazib beruvchi kompaniyalarni topadi va siz to'lashga majbur 

bo'lasiz. Shuning uchun sotuvchi bilan doim FOB (mahsulotning ishlab 

chiqariladigan joyidagi narxi) narxini so'rash kerak va uni siz aytgan xitoyni 

ichidagi manzilga bepul yetkazib berishni iltimos qilish kerak. Bu yerdan, 

O'zbekistondan xitoydan yuk tashuvchi logistik kompaniya yoki odamlarni topasiz, 

ular xitoydagi o'z omborlarini manzili aytishadi va xitoylik yuklarni ularga yetkazib 

beradi, bu usul ancha arzon tushadi.  

 

 

1.4-rasm(narxlarni ko’zdan kechirish). 

Masalan mening misolimda, 0.3 kub metr, 170 kilogramlik yuk uchun 700 $ 

to'lashimga to'g'ri keldi, aytish kerakki 9 kunda avia linya samolyot orqali yukim 

yetib keldi. Misol uchun, toshkentda xitoydan yuk tashuvchilar bilan gaplashsangiz 

1 kub metr yukni bir oyda temir yo'l orqali yetkazib berish 150 $ turadi. Va bu 

tovarni yetkazib berish narxi, bojxona narxiga qo'shiladi va bu uchun ham ortiqcha 

soliq to'lash demakdir, shunig uchun 2 karra zarar qilmaslik uchun yo'lkiraga 

alohida e'tibor berish kerak. Demak oddiy ketma ket tushuntirilsa, birinchi navbatta 

http://img.uz/d/2017/08/598238ce51ffe.jpg
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kerakli mahsulot izlab topiladi, ikkinchi sotuvchi tekshiriladi va to'liq gaplashib 

olinadi: 

 

 

1.5-rasm(sotuvchi bilan suhbat). 

Uchinchi yon tomondagi panel orqali tovar haqida ma'lumot, yetkazib berish 

shartlari, narxi kiritilib sotuvchiga so'rov yuboriladi, sotuvchi rozi bo'lsa to'lov qilish 

mumkin bo'ladi. Yoki sotuvchi sizga yuborishi, siz rozi bo'lib to'lov qilishingiz 

kerak, muhimi e'tiborli bo'ling. 

 

1.6-rasm(Sotuvchi bilan savdo qilish). 

http://img.uz/d/2017/08/59823b0ee76e9.jpg
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To'lov qilishni 3 xil usuli mavjud. Pul yuborish, Bank orqali to'lov qilish, va 

plastik karta orqali to'lov qilish, O'zbekiston eng osoni xohlagan bankdan borib visa 

karta ochish va o'sha orqali to'lov qilishdir. Albatta siz jiddiy firma egasi bo'lsangiz 

bank orqali valyutni hisob raqam ochib o'sha orqali to'lasangiz bo'ladi, ammo buni 

o'ziga yarasha murakkab jihatlari bor. 

 

1.7-rasm(to’lov qismi bilan tanishish). 

To'lov qilganingizdan so'ng sotuvchiga ma'lum muddat tovarni tayorlash va 

jo'natish uchun beriladi, buni yuqoridagi panelda ko'rsatish mumkin edi, keyin yana 

ma'lum muddat yetkazib berishga beriladi, siz bu muddat ichida tovarni olganingizni 

tasdiqlashingiz va yomon sifatli bo'lsa Trade Assurance himoyasi orqali pulingizni 

qaytarib olishingiz mumkin.  

 

1.8-rasm(to’lov qismidagi imkoniyatlar). 

http://img.uz/d/2017/08/59823de5c61da.jpg
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1.4-§. Masalani qo’yilishi 

Eksport sur’atini yaxshilash maqsadida dunyo bozorlariga kirib borishning bir 

yo’li bu internet orqali qishloq xo’jaligi mahsulotlarini reklama qilish va katta katta 

shartnomalarga erishish hisoblanadi. Shu asnoda takidlab o’tish lozimki onlayn 

savdo qilish bu juda arzon va qulay hisoblanadi.  

Ushbu bitiruv malakaviy ishida yurtimizda oliy maqsad qilib qo’yilgan  fermer 

xo’jaligi mahsulotlarini eksport sur’atini yaxshilashga tayangan holda quyidagi 

imkoniyatlarga ega bo’lgan savdo tizimi yaratish masalasi ko’rib chiqildi va 

quyidagicha vazifalar belgilandi: 

 savdoning onlayn bozor tizimini yaratish; 

 onlayn savdo qilish va reklama salohiyatini oshirish; 

 fermer xo’jaligida yetishtiriluvchi mahsulotlardan kelib chiqqan holda fermer 

xo’jaliklari nomidan mahsulotlarni sotuvga qo’yish;  

 onlayn savdo tizimini yaratish modellarini o’rganish. 
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II BOB. ONLAYN SAVDO TIZIMI ALGORITMLARI VA ILOVALARI 

2.1-§. Onlayn savdo tizimini qurish uchun ishlatiladigan vositalari 

Fermer xo’jaligi mahsulotlarini eksport qilish dasturiy ta’minotini yaratish 

uchun bir nechta vositalardan foydalaniladi. Hozirgi kunda yuqori texnologiyalar 

asosida ko’plab tizimlar va dasturiy ishlanmalar yaratilmoqda shulardan 

foydalangan holda onlayn savdo tizimini qurish uchun kerakli dasturlash tillari va 

ularga ko’maklashuvchi qo’shimcha vositalar bilan tanshib chiqamiz. Bular haqida 

so’z boshlashdan oldin dasturiy vosita qanday global tarmoqda shakllanishini ko’rib 

chiqamiz.  

Internet tarmog’ida mazkur dasturiy ta’minot hamma uchun ochiq va qulay 

bo’lishi uchun dasturiy ta’minotni web ilova shaklda yaratish maqsadga muvofiq 

hisoblanadi. Buning uchun bir qancha dasturlash tillari va web sahifa yaratish 

texnologiyalari zarur bo’ladi. Jumladan bular quydagilardir: HTML (HyperText 

Markup Language) ma’lum bo’lgan text va matnlar ko’rinishini yaratib beruvchi 

matn muharriri. CSS (Cascading Style Sheets) bu vosita juda qulay ishlash va 

dasturiy ta’minot ko’rinishi bilan shug’ullanuvchi vosita hisoblanadi. Yuqorida 

ko’rsatib o’tilgan vositalar orqali dasturiy mahsulotning faqatgina ko’rinishini 

yarata olamiz. To’liq bir tizim yaratishimiz uchun dasturlash tillari zarur 

hisoblanadi. Fermer xo’jaligi mahsulotlari eksport tizimini yaratishda eng qulay 

bo’lgan dasturlash tilini tanlanadi. Hozirgi kunda web ilovalar yaratish bo’yicha eng 

qulay dasturlash tillaridan biri PHP dasturlash tilidir. Bu dasturlash tili 

moslashuvchan bo`lib, unga bog’lanish ham juda qulay, ya’ni API REST orqali 

boshqa operatsion tizimlar bilan ham bog’lanish qulay va onson. Har bir dasturlash 

tili o’z funksiya va imkoniyatlariga egadir.  

Php dasturlash tili dasturiy mahsulotni dinamik severga bog’lanishini 

taminlaydi. Hozirgi kunda bir qator internet do’konlar onlayn savdo tizimini 

yaratish CMS lar orqali tayyor tizim qurish imkoniyati mavjud hisoblanadi. 

Fermer xo’jaligi mahsulotlarini eksport qilish tizimini yaratish uchun hozirgi 

kunda eng mukammal va mashhur bo’lgan Yii frameworkdan foydalanildi. 

Yuqorida sanab o’tilgan vositalar bilan yaqindan tanishib chiqamiz.  
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HTML(HyperText Markup Language) – matn muharriri biz uchun juda yaxshi 

ishlashi va soddaligi bilan ajralib turadi. HTML tilining asosini teglar tashkil qiladi.  

World Wide Web-da hujjatlar uchun standartlashtirilgan formatlash tili. 

Ko'pgina web sahifalarda HTML (yoki XHTML) formatlash tasvirlari mavjud. 

HTML tili brouzerlar tomonidan sharhlanadi. Olingan formatlangan matn 

kompyuter ekrani yoki mobil qurilmaning ekranida aks etadi. HTML 5 versiyadan 

avval HTML tili SGML ilovasi (ISO 8879 bo'yicha standart tovar belgilar tili) 

sifatida tavsiflangan. HTML5 spetsifikatsiyasi DOM (hujjat ob'ekti modeli) bo'yicha 

shakllantirilgan. XHTML tili HTMLning yanada qat'iy versiyasi bo'lib, XML 

sintaksisidan foydalanadi va gipermatn belgilash sohasida XML ilovasi. World 

Wide Webda HTML-sahifalar, odatda HTTP yoki HTTPS protokollari orqali 

serverdan brouzerlarga to'g'ri matn sifatida yoki shifrlashdan foydalaniladi. 

HTML tili 1986-1991 yillar mobaynida Shveytsariya’ning Jeneva shahrida 

CERN devorlarida ingliz olimi Tim Berners-Li tomonidan ishlab chiqilgan. HTML 

formatida ilmiy-texnik hujjatlarni almashish uchun til sifatida yaratilgan bo'lib, 

undan mutaxassis bo'lmagan odamlar ham foydalanishi mumkin. HTML tarkibiy va 

semantik elementlarning identifikatorlarini belgilash yo'li bilan SGMLning 

murakkabligi muammosiga muvaffaqiyatli erishildi. Tanlovchilarni ko'pincha 

"teglar" deb atashadi. HTML bilan osongina sodda, ammo chiroyli mo'ljallangan 

hujjat yaratishingiz mumkin. Hujjatning tuzilishini soddalashtirishdan tashqari, 

HTML ko'p tilli matni qo'llab-quvvatlaydi. Multimedia xususiyatlari keyinchalik 

qo'shildi. Dastlab, HTML tili ko'payish (displey) vositasida ularni bog'lovchi holda 

qurish va hujjatlarni formatlash vositasi sifatida yaratilgan. Ideal, matn HTML 

tarkibi turli texnik uskunalar bilan jihozlash bo'yicha uslubiy va tarkibiy vosita 

sifatida qabul qilindi. 

Endi biz CSS haqida to’xtalib o’tamiz: CSS web sahifalarni yaratuvchilari 

tomonidan ranglar, shriftlar, alohida bloklarning joylashuvi va ushbu web 

sahifalarning ko'rinishini ifodalovchi boshqa jihatlarni aniqlash uchun ishlatiladi. 

CSS-ning asosiy maqsadi web sahifaning mantiqiy tuzilishini (HTML yoki boshqa 

formatlash tillaridan foydalanilgan holda) ushbu web sahifaning ko'rinishidan 
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(hozirda rasmiy CSS tili yordamida tuzilgan) tavsifini ajratishdan iborat edi. Ushbu 

ajratish hujjatning mavjudligini oshirishi, ko'proq moslashuvchanlik va taqdimotni 

boshqarish qobiliyatini ta'minlaydi, shuningdek tarkibiy tarkibdagi murakkablik va 

takroriylikni kamaytiradi. Bundan tashqari, CSS sizga brouzerni ishlatadigan 

qurilmalar orqali ekran ko'rinishini, bosma taqdimotni, ovozli o'qishni (maxsus 

ovozli brouzer yoki ekranni o'qish apparati) yoki chiqdi kabi turli uslublar yoki 

chiqish usullari bilan bir xil hujjatni taqdim etishga imkon beradi.CSS qoidalari 

rasmiy CSS tilida yozilgan va uslublar jadvallarida joylashgan, ya'ni uslublar 

varaqlarida CSS qoidalari mavjud. Ushbu uslublar varaqlari web hujjatning o'zida, 

ular tasvirlangan ko'rinishida va CSS formatidagi shaxsiy fayllarda joylashtirilishi 

mumkin. (aslida, CSS formati - oddiy matnli fayl : The.css fayli ularga CSS 

qoidalari va sharhlarining ro'yxati mavjud.) ya'ni, bu uslublar varaqlari to'rt xil 

usulda tasvirlangan web hujjatga biriktirilishi mumkin. 

Agar uslub sahifasi alohida faylda bo'lsa, ushbu hujjatda joylashgan <link> 

yorlig'ini <head> va </ head> teglari orasidagi web dokumentga ulashingiz 

mumkin.(<Link> tegining ushbu uslub sahifasining manzili qiymati bo'lgan href 

xususiyati bo'ladi). Ushbu jadvalning barcha qoidalari hujjat bo'yicha amal qiladi. 

 

2.2-§. Onlayn savdo qilish tizimi dasturiy ta`minotni  

loyihasi va uni ishlab chiqish 

Onlayn savdo tizimi yaratish uchun qo’llaniladigan texnologiyalardan 

foydalangan holda biz dasturiy ta’minotni loyihalashimiz mumkin bo’ladi.  

Har-bir dasturiy ta’minot yaratilishidan oldin uning modeli ya’ni loyihasi 

shakllanadi. Loyiha ishlab chiqilgach esa dasturiy mahsulotning ma’lumotlar bazasi 

yaratiladi. Buning uchun bizga lokal server zarur. Biz serverni o’z kompyuterimizga 

o’rnatib olamiz: 
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2.1-rasm(serverni o’rnatish). 

Bu yerda biz severni qayerga o’rnatishni sozlashimiz mumkin bo’ladi. 

  

2.2-rasm(serverni ishga tushirish). 

O’rnatish jarayoni tugagach esa biz quydagiga duch kelamiz. Biz bu yerdan o’z 

kompyuterimiz holatidan kelib chiqqan holda yo’l tutamiz. 

Keyin esa quydagi oynadan tilni tanlaymiz: 

 

2.3-rasm(tilni tanlash). 
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2.4-rasm(qo’shimcha komponenta o’rnatish). 

Bu yerda “ok tugmasini bosamiz” va o’rnatish jarayonini tugatamiz. Biz 

ma’lumotlar bazasi bilan ishlagan paytda o’zimiz uchun kerak bo’lgan ma’lumotlar 

bazasi tili kerak bo’ladi. Bizning dasturiy mahsulotimiz ma’lumotlar bazasi juda 

katta bo’lmaganligi sababli biz “Mysql” ya’ni sql tilining vasitasini tanlaymiz. 

Buning uchun bizga openserverni ishga tushirib uning ichidan phpMyadmin 

tugmasini tanlaymiz: 

  

2.5-rasm(PhpMyAdmin tizimi ishga tushirish). 
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2.6-rasm(phpMyAdmin tizimi). 

Bu yerda ma’lumotlar bazasi yaratb, uning jadvallarini yaratamiz: 

Fermer xo’jaligi mahsulotlarini onlayn savdo qilish tizimini yaratish uchun 

kerak bo’ladigan jadvallarni qurib olamaiz. Bizga kerak bo’ladigan jadvallarning 

ko’rinishi quydagicha bo’ladi: 

Foydalanuvchilar jadvali: 

 

2.7-rasm(foydalanuvchilar jadvali loyihasi). 
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Bu jadvalda dasturiy ta’minotdan foydalanadigan barcha fodalanuvchilarga 

maqom va login parolllar tarqatiladi. Berilgan login va parol orqali saytga har bir 

fermer xo’jaligi rahbari o’z nomidan mahsulotlarni sotuv reklamasiga qo’shib 

qo’yadi.  

Rol(mahsulot qo’shish) qo’shish jadvali: 

 

2.8-rasm(mahsulotlar jadvali loyihasi). 

Bu jadvalda har bir fermer o’z login va paroli bilan mahsulotlarini kiritish 

maydonlariga ega bo’ladilar. 

 

2.9-rasm(menyu va migratsiya jadvallar loyihasi). 
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Bu jadvallar esa bizga dasturiy mahsulotning ko’p tilli qilish va bazani text 

jamlanmasini saqlab qo’yadi.  

Barcha jadvallarni birlashtirgan holda quydagi ma’lumotlar bazasini yaratamiz: 

 

2.10-rasm(ma’lumotlar bozasining umumiy loyihasi). 

Fermer xo’jaligi mahsulotlarini onlayn savdo orqali eksport qilish tizimini 

yaratish ma’lumotlar bazasidan kelib chiqqan holda dasturiy mahsulotni qurishni 

boshlaymiz. Buning uchun bizga Yii2 framework ni o’rnatib olamiz. 

 

2.11-rasm(kerakli faylni topish). 

  Bu yerda biz “ composer ” orqali framework ni o’rnatib olamiz: bu yerda biz 

o’z serverimizning domains popkasi ichiga tashlaymiz: 
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2.12-rasm(faylni o’rnatish). 

Shunday qilib biz o’z saytimizni poydevorini qurib oldik endi esa bo’limlarni 

yaratib olamiz: 

Buning uchun biz MVC sturukturani qurib olamiz bunda bizga yii2 

frameworkning gii menusi kerak bo’ladi bu menu quydagi ko’rinishda bo’ladi: 

 

2.13-rasm(gii dan foydalanish). 
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Bu yerdan biz model va CRUD qurib olamiz: 

 

2.14-rasm(Jadvallar uchun model yaratish). 

 

2.15-rasm(model dan kelib chiqqan holda CRUD yaratish). 

Yuqorida ko’rsatib o’tilgan ma’lumotlardan foydalangan holda fermer xo’jaligi 

mahsulotlarini sotuvga qo’yish tizimi qurib boriladi. 
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2.16-rasm(tizimning tashqi tomondan ko’rinishi). 

Fermer xo’jaligi mahsulotlarini eksport qilish savdo tizimi ko’rinishi 

yuqoridagidek bo’ladi. Mahsulotlarni sotish va xarid qilish maxsus shartnoma 

asosida bo’lib o’tadi. Shartnomani har bir fermer xo’jaligi kiritib boradi. Xaridorlar 

esa shartnomani o’ziga yuklab olib qayta saytga yana joylashi lozim bo’ladi.  

 

2.3-§. Foydalanuvchi uchun yo’riqnoma 

Qishloq xo’jaligi mahsulotlarini onlayn savdo qilish tizimida ko’plab fermer 

xo’jaligi rahbarlariga imkoniyatlar mavjud hisoblanadi. Mahsulotlarni shartnoma 

asosida sotish ular orqali foyda qilish va yuqori darajali reklama sifatini yaxshilash 

uchun tizim quydagi yo’riqnoma asosida ishlaydi.  
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3.1-rasm(bu yerda fermer xo’jaligi mahsulotlarini eksport qilish tizimi ko’rinishi 

ko’rsatilgan). 

Fermer xo’jaligi rasmiy web sayti yuqorida ko’rinib turganidek yuqori qismida 

menyular satri undan sal pastroqda esa tillar paneli ko’rsatilgan. Bosh sahifa 

ko’rinishi yuqoridagidek tasvirlangan. 

 

3.2-rasm(bu yerda esa bosh sahifaning sal pastki qismi joylashgan). 

Joriy qismda fermer xo’jaligi rahbarlari uchun eng so’ngi eksport yangiliklari 

ko’rsatilib boriladi. 
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3.3-rasm(rasmda sotuvga qo’yilgan mahsulotlar jamlanmasi aks etgan). 

Fermer xo’jaligi mahsulotlarini onlayn savdo qiluvchi tizimda sotuvga 

qo’yilgan mahsulotlar va ular haqida to’liq ma’lumotlar bosh sahifada aks etgan. 

 

3.4-rasm(mahsulotlar haqida ma’lumotlar berib borilgan). 

Mahsulotlar sifatini va ularni yaqindan ko’rish uchun biz mahsulotlarni batafsil 

ko’rish tugmasini bosishimiz kerak bo’ladi.   

Mahsulotlar haqida to’liq ma’lumot beruvchi bu qismda biz quyidagilarni 

ko’ramiz: 



38 

 

 

3.5-rasm (bunda tanlagan mahsulot haqida ma’lumot aks etiriladi). 

Ya’ni mahsulot sur’ati, mahsulot haqida ma’lumotlar(qaysi fermer xo’jalik 

tamonidan yetishtirilganligi), qancha miqdorda fermer xo’jalik omborida 

mavjudligi, narxi qancha ekanligi ko’rsatiladi. 

Bundan kelib chiqqan holda xaridor qancha mahsulot kerak bulsa miqdor 

maydoniga kiritishi lozim sanaladi. 

Agarda biz miqdorni kiritib uni “Cart” ga jo’natsak biz boshqa mahsulotlarni 

ham xarid qilish imkoniyatiga osonroq erishamiz. Agar biz faqat shu mahsulot bilan 

cheklansak mazkur shartnomani o’zimizga yuklashimiz kerak bo’ladi, keyin esa biz 

ro’yxatdan o’tgan holda shartnomani imzolab qayta tizimga kiritamiz va mahsulotni 

xarid qilish shartlariga ega bo’lamiz. 

 

3.6-rasm(shartnomani yuklash). 
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 Mahsulotni sotib olish paytida boshqa mahsulotlarni ham sotib olish mumin 

hisoblanadi. Buning uchun mahsulotni “cart”ga jo’natish kerak bo’ladi. 

 

3.7-rasm(bunda faqat bitta mahsulot “cart”ga junatilgan holati). 

Agarda xaridor mahsulotlardan yana qo’shimcha xarid qilmoqchi bo’lsa bosh 

sahifaga qaytib boshqa mahsulot tanlashi mumkin hisoblanadi. 

Boshqa mahsulotni tanlash paytida ham yana bir bora mahsulotning miqdorini 

kiritish kerak bo’ladi. 

Xarid qilinuvchi mahsulotlar jami summasi “cart”da hisoblab boriladi. 

 

3.8-rasm(bunda boshqa mahsulot qo’shimcha qilib xarid qilinmoqda). 

Mahsulot qo’shimcha qilib jo’natilgach “cart”dagi holat quyidagicha bo’ladi. 
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3.9-rasm(qo’shimcha mahsulot xarid qilish). 

Bunda mahsulotlarning jami summasi hisoblanib boriladi. 

Mahsulotlarni xarid qilish shartlari bilan tanishgan holda xaridor uchun 

imkoniyatlarni yaxshilash maqsadida “cart” tushunchasi yaratilgan bu jarayonda 

yana qo’shimcha mahsulot sotib olinmoqda. 

  

3.10-rasm(qo’shimcha mahsulot xarid qilish). 
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Fermer xo’jaligi mahsulotlarini tizimga kiritish uchun har bir fermer xo’jaligi 

quyida ko’rsatilgan tartibda ro’yxatdan o’tishi lozim hisoblanadi. 

 

3.11-rasm(ro’yxatdan o’tish). 

 Ro’yxatdan o’tish uchun yuqorida ko’rsatilgan maydonlar to’ldirilishi zarur 

hisoblanadi. 

 

3.12-rasm(tizimdan foydalanish uchun ro’yxatdan o’tish maydonlarini to’ldirilishi 

uchun namuna). 
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Agarda siz ro’yxatdan o’tish jarayonidan to’g’ri o’tgan bo’lsangiz sizda 

quydagi menyular paneli hosil bo’ladi. 

 

3.13-rasm(tizimga kirgan foydalanuvchining logini). 

Endi esa biz tizimga mahsulot qo’shishni ko’rib chiqamiz.Buning uchun 

menyular panelidan “mahsulot qo’shish” tugmasini tanlaymiz va quyidagi oynani 

hosil qilamiz. 

 

3.14-rasm (mahsulot qo’shish menyusi). 

 

3.15-rasm (anor mahsuloti tizimda sotuvga qo’yish uchun mahsulot maydonlari 

to’ldirilganligiga namuna). 
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Mahsulot tizimda sotuvga qo’yilgach “Bosh sahifa”da aks etadi: 

 

3.16-rasm(mahsulot sotuvga qo’yilgani haqida ma’lumot). 

Yuqorida ko’rsatilgan ketma-ketliklar bajarilgan holda yaratilgan fermer 

xo’jaligi mahsulotlarini sotuvga qo’yish tizmidan foydalaniladi. 
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III-BOB. KOMPYUTER TEXNOLOGIYALARIDAN FOYDALANISHDA 

XAVFSIZLIKGA ROIYA QILISH 

3.1-§. Kompyuterda ishlaganda xavfsizlik choralari 

Ma’lumki kundalik hayotimizni shaxsiy kompyutеrlarsiz tasavvur qilish 

qiyin. Shaxsiy kompyutеrlar hozirgi kunda hayotimizning barcha tarmoqlariga 

kirib kеlgan va muvaffaqiyatli qo’llanilmoqda. Ammo har bir qurilmadan 

foydalanishda xavfsizlik talablariga rioya qilish bu hayot talabi. 

Shaxsiy kompyutеrlardan foydalanishda ham xavfsizlik qoidalariga rioya 

qilish bu kishi organizmini turli xavfli omillardan zarar topishi yoki 

jarohatlanishini oldini oladi. 

Eng avvalo kompyutеrlardan foydalanishda ular uchun sanitariya va gigiеna 

talablariga mos holda bino tanlash va ularni yong’in xavfsizligi vositalari, birinchi 

tibbiy yordam qutichalari bilan jihozlash maqsadga muvofiqdir. 

O’zbеkiston Rеspublikasi Mеhnat va aholini ijtimoiy himoya hamda Sog’liqni 

saqlash vazirliklari tomonidan bеlgilangan talablar asosida, kompyutеrlardan 

profеssional foydalanuvchilar ishga kirishdan oldin va davriy ravishda tibbiy 

ko’riklaridan o’tishlari shart. Homilador va emizikli farzandi bor ayollar uchun 

kompyutеrda ishlash zararli. 

Ish o’rinini to’g’ri tashkil qilish, kishilarni turli kasbiy kasallanishlarga 

yo’liqishini oldini olishda asosiy omil bo’lib hisoblanadi. 

Shunday qilib, ishlab chiqarishda xavfsiz va zararsiz mеhnat sharoitini 

yaratish, har bir rahbar va mas’ul xodimning vazifasi bo’lib, bunda nafaqat 

kishilarga sog’lom ish muhiti yaratiladi, balki ishlab chiqarishda samaradorlikni 

oshishiga ham olib kеladi. 

Zamonaviy avtomatlashtirilgan ishlab chiqarishda inson opеratorning 

psixologiya va fiziologiyasi asosiy rolni egallaydi. Ishlab chiqarishda mеhnat 

sharoitini yaxshilash va ilmiy asosda aniqlash, mеhnatni to’g’ri ishlash maromini 

ta’minlash, mеhnat tartibi va dam olishni tashkil qilish zarur. 

Kompyutеr bilan ishlash vaqtida inson  quyidagi  faktorlardan charchaydi: 

- ekranni yorug’ligi; 
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- kontrast va fon o’rtasidagi aniqligi; 

- kompyutеrda  ishlash paytidagi issiqlikdan nurlanishi; 

- kompyutеrda nurlanishning insonga ta’siri; 

- kompyutеr buzuqligi. 

Displеy bilan ishlaydigan EHM opеratorlarida asosan, bosh og’rishi, bеl, еlka, 

orqa og’rishi, ko’z charchashi kuzatiladi. 

Mеhnat sharoitini yaxshilash maqsadida tashkiliy, gigiеnik, tеxnikaviy chora-

tadbirlar ishlab chiqiladi va ishchi-xizmatchilar orasida mеhnat gigiеnasi norma, 

qoidalariga rioya etish bo’yicha  tashviqot ishlari olib boriladi. 

Ishlab chiqarish sanitariyasi sanitariya-tеxnologik, tashkiliy tadbirlarni 

ifodalaydi va ishlab chiqarishda sog’lom mеhnat sharoitlarini ta’minlaydi. Shu 

maqsadda ishchi-xizmatchilarning salomatligiga ta’sir qiluvchi tеxnologik jarayon 

va uskunalardagi kamchiliklarni yo’qotish yo’llarini ishlab chiqardi. Buning uchun 

sanoat korxonalarida tеxnika taraqqiyoti yutuqlaridan unumli foydalanishni, 

jarayonlarni olisdan boshqarish va ishchilarni zararli muhitda ishlashlarining oldini 

olishni, uskunalarni, qurilmalarni ochiq maydonda joylashtirishni, havo tarkibini 

tеkshirib turishni, qo’l mеhnatini talab qiladigan ishlarda imkoni boricha 

mеxanizasiya vositalari va zamonaviy uskunalarni qo’llashni, himoya vositalaridan 

foydalanishni zarur dеb hisoblaydi. 

Ishlab chiqarishda xavfsizlikni ta’minlashda ergonomikaning ham ahamiyati 

katta. Ergonomikada insonning mеhnat faoliyati jarayonida qulay, xavfsiz 

sharoitlarni yaratishga, mеhnat unumdorligini oshirishga bog’liq bo’lgan 

imkoniyatlar o’rganiladi. 

Bajarilayotgan turli jarayonlar va unga bog’liq bo’lgan uskuna, qurilmalar 

doirasida axborotni еtkazuvchi-ko’rsatuvchi moslama-mashina modеli bo’lsa, 

opеrator murakkab tizimda bo’lsa ham, boshqarish ishlarini amalga oshiradi. Bu 

vazifani bajarish uchun shunday axborot modеli yaratilishi kеrakki, bu modеl o’z 

vaqtida mashinaga taalluqli ta’rifni bеrishi, natijada opеrator toliqmasdan, fikrlab 

va e’tibor bilan axborotni xatosiz qabul qilib qayta ishlashi lozim. Murakkab 

hisoblangan vazifani yеchish opеratorning xavfsizligiga, aniq sifatli ishlashiga, 
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mеhnat unumdorligiga, shuningdеk insonning psixofiziologik imkoniyatlarini 

axborot modеliga mos bo’lishiga bog’liqdir. 

Biofizik moslik opеratorning ish qobiliyatini, normadagi fiziologik holatini 

ta’minlaydigan atrof-muhitning yaratilishini ifodalaydi. Insonnning kuchi va 

enеrgеtik qobiliyati ma’lum chеgaraga ega. Shuning uchun ish jarayonida 

boshqarish tizimida charchash maqsadga muvofiq bo’lmagan oqibatga olib kеlishi 

mumkin. Enеrgеtik moslik esa opеratorning optimal imkoniyatlari asosida talab 

qilinadigan kuch, sarflanadigan quvvat, harakatning aniqligi va tеzligi bilan 

mashinani boshqarilishidagi kеlishuvni ifodalaydi. 

Fazoviy-antropomеtrik moslik inson tanasi o’lchami, tashqi fazoning ta’sirli 

imkoniyatlari, ish jarayonida opеratorning vaziyati, gavdaning turishi hisobga 

olinishini ifodalaydi. Vazifaning to’g’ri hal qilinishida ish joyi hajmi, opеrator 

harakatlanadigan masofa, balandlik, boshqaruv pultigacha bo’lgan oraliq va 

boshqa  ko’rsatkichlar aniqlanadi. 

Bulardan tashqari insonning psixik faoliyati ham muhim o’rin tutadi. 

Insonning qobiliyati, samarali mеhnat faoliyati uning psixik kuchlanish darajasiga 

bog’liq. Opеrator uchun normal sharoitdagi his-tuyg’u va mеhnat qilishi uchun 

ruhiy kuchlanish darajasi 40-60h dan oshmasligi ko’zda tutiladi, aks holda bu 

uning ish qobiliyatining pasayishiga olib kеladi. 

Mеhnat sharoitini yaxshilash chora-tadbirlar orasida eng asosiysi ishchining 

ish holati va ish maromidir. 

Texnika rivojlangan hozirgi davrda kompyuterning bizga ko‘rsatadigan 

yordami beqiyos. Har qanday ish, reja va dasturlarniu orqali bajarish 

yumushlarimizni mislsiz darajada yengillashtiradi. Biroq ana shu mislsiz foyda 

qatorida uning zararli oqibatlari ham talaygina. Bular qanday oqibatlar ekanligini 

yaxshi bilasiz. U haqda juda ko‘p aytilmoqda. Hatto «aql mashinasi»dan 

foydalanganda ko‘riladigan xavfsizlik choralari haqidagi tavsiyalardan ham 

xabardorsiz. Biroq unga har doimham amal qilinavermaydi. 

Misol uchun oladigan bo‘lsak, kompyuterda uzoq vaqt ishlaydiganlar har bir 

soatdan keyin o‘n daqiqa undan uzoqda dam olishi zarurligini bilgan holda, 
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kompyuterning qarshisida soatlab o‘tiradi yoki ko‘zni «aql mashinasi»dan 

chiqayotgan ko‘rishga ta’sir etuvchi nurlardan himoya qilish maqsadida ishlab 

chiqilgan maxsus ko‘zoynaklar borligini ko‘pchilik bila turib, undan 

foydalanmaydi. Ammo hamma amal qiladigan bittagina jihat bor. U ham bo‘lsa, 

kompyuterning oldiga kaktus gulini qo‘yishdir. Negadir, uni barcha kompyuterda 

ishlaydiganlar chiqayotgan zararli nurlarga nisbatan himoya vositasisifatida tan 

oladilar. Xo‘sh, aslida ham shundaymi? Mutaxassislarning fikricha, haqiqatan ham 

kaktuslar kompyuterdan chiqadigan nurni o‘ziga tortadi, biroq faqat ma’lum 

qisminigina, xolos. 

 

1.1-rasm(kompyuterdan chiqayotgan nurlanishning insonga ta’siri). 

Shunday ekan, ekran qarshisida o‘tirgan odam ham zararli nurlarning o‘ziga 

tegishli ulushidan bebahra qolmaydi. E’tiborli jihati shundaki, kaktuslar 

yorug‘likni juda sevadigan gul hisoblanadi. Shuning uchun ekrandan chiqayotgan 

yorug‘lik ularning quyosh nuriga ehtiyojini ma’lum darajada qoplaydi. Bundan 

tashqari, kaktuslarni kompyuter qarshisiga qo‘yishningsababi faqat zararli nurning 

insonga nisbatan ta’sirini kamaytirish uchun emas. Yana mutaxassislarning fikriga 

e’tibor beradigan bo‘lsak, kompyuter oldiga qo‘yilgan kaktuslar birinchi navbatda 

estetik ruhni kuchaytirishga (shu ma’noda, xonada qancha kaktus bo‘lsa, shuncha 

yaxshi), ikkinchidan, ishga xalaqit bermasligiga qarab va uchinchidan, boshqa 

gullarga qaraganda kam suv talab qilishi bilan shu yerga qo‘yilar ekan. Nima 

bo‘lganda ham, kompyuterda ishlaganda yoningizda kaktusning bo‘lgani baribir 

yaxshi, hech bo‘lmasa, ko‘zni chalg‘itadi. 
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3.2-§. EHM operatorining charchashini oldini olish 

Tananing ish qоbiliyati birinchi galda markaziy asab tizimining hоlatiga 

bоg’liq, markaziy asab tizimiga esa ijtimоiy muhit sharоitlari katta ta’sir 

ko’rsatadi. 

Ish kuni va haftasining davоmiyligini qisqartirish tоliqishning оldini оlishda 

eng muhim vоsita hisоblanadi. 

Ko’p mеhnat talab qiladigan ishlarni mехanizatsiyalashtirish, yarim avtоmat 

va avtоmatlashgan tехnоlоgiya jarayonlariga o’tish mеhnatni еngillashtirib, ishlab 

chiqarish muhitini birmuncha qulay sharоitga kеltirib, tоliqish rivоjlanishining 

оldini оlishda katta ahamiyat kasb etadi. 

Ishlab chiqarishda tоliqishga qarshi kurash ko’pgina yo’nalishlar bo’yicha 

amalga оshirilib, ular оrasida so’nggi yillarda ergоnоmika, ishlab chiqarish 

estеtikasi kabi yangi yo’nalishlar ham vujudga kеldi. 

Ishlab chiqarish ta’limi jarayonida mashq qilishdan fоydalanish ish 

qоbiliyatini оshirishga kiradi. Muntazam mashq qilib bоrish unumli ishlashning 

eng ishоnchli usuli hisоblanadi. Mashq jarayonida ishdagi хatti-harakatlar 

takоmillashadi, ular birmuncha tartibli va tеjamli bo’lib qоladi. Muntazam 

mashqlar tanada qatоr ijоbiy siljishlar yuz bеrishiga оlib kеladi: mushak kuchi va 

chidamlilik оshadi, yurak-tоmirlar va nafas tizimi faоliyati yaхshilanadi. Aqliy 

mеhnatda mashqlar хоtira, diqqat, irоda kabilarning takоmillashuviga imkоn 

bеradi. 

Mеhnatni ilmiy asоsda tashkil qilish, mеhnat unumdоrligini оshirishning 

asоsiy vоsitasi hisоblanadi. Bunda avvalо, eng zamоnaviy tехnоlоgiyadan, 

mashina, mехanizmlar va bоshqa jihоzlarning mukammal turlaridan fоydalanishga, 

mеhnatni to’g’ri tashkil qilishga asоslaniladi. Ayni vaqtda mеhnat fiziоlоgiyasi va 

ruhiyati talablarga riоya qilish uning ajralmas qismidir. 

Asоsiy fiziоlоgik talablarga mеhnat marоmi, mеhnat va dam оlishning 

samarali tartibini tashkil etish kiradi. Bir marоmdagi mеhnat — smеna, hafta, оy, 

yil mabоynida bir tеkisda bajariladigan mеhnatdir. Mеhnatning marоmliligiga talab 

qo’zg’alish va tоrmоzlanish jarayonlarini to’g’ri navbatlashda asab markazlarining 
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fiziоlоgik хususiyatlarini hisоbga оlish asоslangan. Marоmli mеhnat asab va 

mushak quvvatiyy оqilоna sarflash, mеhnat faоliyatining hamma davrlarida ish 

qоbiliyatini quvvatlab turish imkоnini bеradi. 

Uskunalarning nоsоzligi, matеriallar, asbоb-uskunalarning bo’lmasligi sababli 

ishdagi majburiy tanaffuslar ish qоbiliyatiga salbiy ta’sir ko’rsatadi. Mеhnat 

marоmining buzilishi ishga bеrilish bоsqichida erishilgan natijani yo’qоtishga 

sabab bo’lib, ish qоbiliyatining bоshlang’ich bоsqichini birmuncha past darajaga 

qaytaradi. Ayni vaqtda ishda tеz-tеz bo’lar-bo’lmasga tanaffus qilavеrish salbiy 

ehtirоslarni kеltirib chiqaradi, bu ish qоbiliyatini pasaytiribgina qоlmay, balki ko’p 

takrоrlanavеrganda yurak-tоmirlar patоlоgiyasi rivоjlanishiga sabab bo’lishi 

mumkin. Оylik va uch оylik rеjalar nоmuntazam bajariladigan (оy va chоrak 

охirida shоshilinch ishlar) kоrхоnalarda ishchilar o’rtasidagi kasallanishni tahlil 

qilish оrtiqcha charchash, shоshma-shоsharlik va asab buzilishiga оlib kеladigan 

sharоit, ishdan kеyin qоlib ishlash sоatlarining ko’payishi va hattо dam оlish 

kunlarida ishlash surunkali kasalliklar, shamоllash kasalliklarining o’sishiga оlib 

kеlishini ko’rsatdi. Kasallanish hоdisalarining ko’p qismi «ishga hujum qilingan» 

оydan kеyingi birinchi o’n kunlikka to’g’ri kеladi. Qatоr kоrхоnalarda marоmli 

ishni jоriy qilish mеhnat unumdоrligining 18—20%ga оshirishga va umumiy 

hamda kasbga dоir kasallanishning pasayishiga оlib kеladi. 

Mеhnat va dam оlishning оqilоna tartibini bеlgilash, ish qоbiliyatini yuksak 

darajada saqlab turishning eng muhim sharti hisоblanadi. Mеhnat tartibi dеganda 

ish va dam оlish davrlarini taqsimlash tushuniladi. Smеnaning muayin davrlariga, 

fiziоlоgik jihatdan asоslangan ma’lum muddatli tanaffusni (tushki tanaffusdan 

tashqari) kiritish va ulardan оqilоna fоydalanish ish qоbiliyatini yuqоri darajada 

saqlab turish muhimdir. Bunday tanaffuslar tоliqishning bоshlang’ich bоsqichiga 

to’g’ri kеlsa va ishga bеrilish hоlatini buzmasa (uzоq davоm etishi sababli) g’оyat 

fоydali bo’ladi. 

Qo’shimcha tanaffuslarni bеlgilash vaqti va ularning qancha muddat davоm 

etishi ishning хususiyatiga bоg’liq. CHunоnchi, ish nеchоg’lik оg’ir va jadal 

bo’lsa, smеna bоshlanganidan so’ng shuncha ertarоq (yoki kunning ikkinchi yarmi 
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uchun — tushki tanaffusdan kеyin) qisqa muddatli tanaffus, ayrim hоllarda ikki 

yoki uch tanaffus jоriy qilinadi. Ularning davоmiyligi ham turlicha: 5-10 dan 15-

30 minutgacha, bunda ish nеchоg’lik оg’ir va jadal bo’lsa tanaffuslarning muddati 

shuncha davоmli bo’ladi. 

Tanaffuslar vaqtidagi dam оlishni оqilоna uyushtirilishida ishlab chiqarish 

gimnastikasini o’tkazish maqsadga muvоfiq, bu tоliqishni kamaytiradi va mеhnat 

unumdоrligini 3-15 %ga оshiradi. Bunday unumli dam оlish lоqayd dam оlishga 

qaraganda birmuncha ta’sirchandir. CHunki faоl dam оlish davrida induktsiya yo’li 

bilan ishlayotgan markazlardan charchagan asab hujayralarining tоrmоzlanishi 

chuqurlashadi, ularning birmuncha tеz va to’liq tiklanishi ro’y bеradi. Birоq оg’ir 

mеhnatda yoki havо harоrati yuqоri sharоitda ishlash hоllarida shamоllatiladigan 

хоnada sust dam оlish maqsadga muvоfiq. 

Tоliqish prоfilaktikasida so’nggi vaqtda ergоnоmika (grеkcha еggоp — ish, 

pоmоs — qоnun) dеgan nоm bilan yangi yo’nalish vujudga kеldi, bu fan mеhnat 

unumdоrligini оshirish, sоg’liqni muhоfaza qilish, ishda хavfsizlikni va qulay 

sharоit (kamfоrt)ni ta’minlash maqsadida оdamni ishga mоslashtirish uchun 

bоshqa qatоr fanlarning ma’lumоtlaridan fоydalanishga asоslangan. Mashinalar va 

bоshqa uskunalarni, jihоzlarni iхtirо qilishda, ish jоylarini uyushtirish va 

rеjalashtirishda fiziоlоgik va psiхоlоgik talablarga riоya qilish ergоnоmikaning 

asоsiy yo’nalishlaridan biri hisоblanadi. Mashinalarni iхtirо qilishda ishlayotgan 

kishining оrtiqcha harakatlardan hоli etish, turli nоqulayliklarga barham bеradigan 

chоralar ko’zda tutilishi kеrak. CHunоnchi, оzgina engashib ishlashda quvvat sarfi 

atigi 22% ga оshsa, ko’prоq engashib bajaradigan ishda 45% ga оshadi. Bоshqaruv 

qo’l va оyoq bilan amalga оshiriladigan hоllarda оdamning оyoq va qo’llari uchun 

mo’ljallangan ish maydоnining samarali o’lchamlarini hisоbga оlish lоzim. 

Kuchni tеjash tamоyiliga amal qilish ham muhimdir. Оdam ko’p kuch 

sarflanadigan ishni uzоq vaqt mоbaynida bajara оlmaydi; ayni vaqtda muskul 

kuchi imkоn bo’lganidan uzоq vaqt saqlanib turmasligi aniqlangan. Оdam 

kuchining ta’sirini samarali yo’naltirishni nazarda tutish kеrak. Tik turgan hоlatda 

eng yuqоri kuchning o’ziga tоmоn qilingan harakatida rivоjlanishi uzatilgan qo’lga 
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nisbatan bukilgan qo’lda bоsimning kuchi ko’prоq ekanligi ma’lum. Asbоblar, 

bоshqa turli bоshqaruv uskuna dastasini qulay hajm va shaklda yaratish yo’li bilan 

ham kuchni tеjashga erishiladi. Tоliqish prоfilaktikasida samarali ish vaziyati va 

to’g’ri qurilganligi katta ahamiyatga ega. 

Muskullarning eng past darajadagi tarangligi hisоbiga yuzaga kеladigan erkin, 

оdamdan kuch talab qilmaydigan hоlatga оqilоna vaziyat dеyiladi. Gavdaning tik 

yoki bir оz egilgan (ko’pi bilan 10-15 daraja) hоlatida shunday bo’ladi. Ishni 

o’tirgan, tik turgan hоlatda. ba’zan esa gоh o’tirib, gоh tik turib (o’tirib, turgan 

hоlda) bajarish mumkin. O’tirish vaziyatida statik harakatlar kamrоq bo’lsa-da, ish 

vaqtidagi harakatlar ko’lami va sarflanadigan kuch unchalik katta bo’lmaganda (5 

kg.gacha) uni qo’llash mumkin. Kuch 10 kg.ga еtsa, o’tirib-tik turib ishlash hоlati, 

bundan katta bo’lganda esa tik turib ishlash hоlati maqsadga muvоfiq. 

O’tirib ishlash vaziyatida statik harakatlarni pasaytirish uchun ish jihоzlari: 

stоl, stul, оyoqlar uchun tirgakning fiziоlоgik jihatdan asоslangan lоyihalaridan 

fоydalaniladi. Stulning baland-past bo’lishini bоshqarib turish, suyanchig’i, 

tirsakni qo’yish uchun mоslamasi bоrligi, o’tirib ishlash vaziyatdagi charchоqni 

kamaytiradi. Qatоr hоllarda ishchi ro’parasidagi ish yuzasini yarim dоira qilib 

qirqish, uni qiya qilib qo’yish maqsadga muvоfiq. Fiziоlоgik jihatda o’tirib-tik 

turib ishlash vaziyati g’оyat maqsadga muvоfiq, u ishchiga o’zi uchun qulay 

vaziyat tanlash, qоn dimlanib qоladigan sоhalarda qоn aylanishini tiklash imkоnini 

bеradi. Bir marоmdagi ishlarni bajarishda bunday vaziyat ayniqsa fоydali, chunki 

vaziyatni o’zgartirish ruhiy jihatdan хilma-хillikni vujudga kеltiradi. 

Ishlab chiqarish estеtikasini jоriy qilish: хоnalarni ko’zni qamashtirmaydigan 

bo’yoqda bo’yash, yoritish, musiqa, intеrеrni bеzash tоliqishning оldini оlishda 

ruhiy fiziоlоgik yo’nalish hisоblanadi. Ko’pchilik ishlab chiqarish binоlarini yashil 

rangga bo’yash maqsadga muvоfiq, chunki bu rang ta’sirsiz bo’lib, markaziy asab 

tizimini uyg’оtishga ham, tоrmоzlashga ham sabab bo’lmaydi. Asabga 

tоrmоzlоvchi ta’sir ko’rsatadigan ko’k va havо rang bo’yoqlar bilan issiqlikni ko’p 

ajratadigan yoki shоvqin hоsil qiladigan хоnalarni hamda uskunalarni bo’yash 

maqsadga muvоfiqdir. Qizil va sariq ranglar ko’zga ta’sir ko’rsatadi, shuning 
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uchun ulardan ishchilar qisqa ishlay! digan sоzlash ishlarini bajarish vaqtidagina 

bo’ladigan хоna) larda fоydalanish mumkin. 

Birоq хоna va uskunalarni bir хil rang bilan bo’yash yaramaydi, chunki 

bunday bir хillik оdamga salbiy ta’sir etib, insоn оrganizmi himоyasini 

zaiflashtiradi. Bo’yoqlardan, shuningdеk, ishоra-ehtiyotkоrlik maqsadida ham 

fоydalaniladi, transpоrt vоsitalari, tsехdagi jo’mraklar va bоshqa uskunalarni tiniq 

ranglarga bo’yash ishlab chiqarishda shikastlanish hоllarining kamayishiga оlib 

kеladi. TSех va bоshqa jоylarni unumli yoritish yorug’likning bir tеkis yoyilishi, 

tsехning ichki tоmоnini badiiy bеzatish, chirоyli va qulay ish kiyimi tоliqishning 

оldini оladi. Mеhnat unumdоrligini оshirishning muhim psiхоfiziоlоgik vоsitasi 

jamоada do’stоna munоsabatlarni o’rnatish hisоblanib, bunda rahbarning o’rni 

muhim. Salbiy ehtirоslarni bartaraf etish tоliqishning, balki asab va yurak-tоmir 

kasalliklari paydо bo’lishining ham оldini оladi. 

Mеhnatning tibbiy sharоitlarini yaхshilash, ishlab chiqarish muhitining 

gigiеnik talablarga muvоfiq kеlishi mеhnat unumdоrligini оshirish yo’llaridan biri 

hisоblanadi. CHang, gaz, shоvqin va tеbranishni kamaytirish, mе’yoriy mikrоiqlim 

yaratish, bularning hammasi kasbga alоqadоr va kasbga alоqasi bo’lmagan 

qasalliklarning оldini оlish uchungina emas, balki ish qоbiliyatining yuksak 

bo’lishi uchun ham zarur shart hisоblanadi. 

Aqliy mеhnatda ish qоbiliyatini yuksak darajada tutib turish uchun quyidagi 

qatоr sharоitlarga riоya qilish: uхlashdan yoki dam оlishdan so’ng mеhnat 

jarayoniga asta-sеkin kirishish, mеhnat faоliyatida dam оlish davrlarini to’g’ri 

rеjalashtirish. Bu sharоitlardan tashqari, ish jоyining qulayligi, gavda vaziyatini 

vaqtida o’zgartirib turish imkоniyati bоrligi hamda ish sathining bir tеkis yoritilishi 

ham muhim ahamiyatga ega. 

Displеylar bilan ishlaydigan opеratorni ish maromini yo’lga qo’yish mеhnat 

xavfsizligini va charchashni kamaytirishni oldini oladi. 

Ish kuni mobaynida ishchining ishlash qobiliyati birdan o’zining eng katta 

qiymatiga erisha olmaydi. Opеratorning displеy bilan ishlaganda ish maromi har 2 

soatda yarim soat dam olishi yoki 1 soatda 15 minut dam olib turishi lozim. Bu 
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qisqa-qisqa dam olish ish qobiliyatini yaxshilash va charchashni oldini oladi. 

Bundan tashqari, opеrator va mashina o’rtasidagi masofa, shu masofaga 

binoan ekrandagi yozuvlarni kattaligi, ekran yorqinligi ham shular jumlasidandir. 

Elektr qurilmalari, EHM va kompyuterlardan foydalanishda turli xildagi 

yonishlar xavfi doim mavjuddir. Zamonaviy kompyuterlarda elektron 

sxemalarning elementlarini joylashish zichligi juda yuqoridir, ulash simlari, 

kommunakatsion kabellar bir-biriga juda yaqin joylashgan. Ulardan tok oqqanda, 

kata miqdorda issiqlik ajraladi, bazi bo’limlarda harorat 80-100 С gacha 

ko’tarilishi mumkin. Bu ularning izolyatsiya qobig’ining erishiga, o’tkazgich 

qismlarining ochilib qolishiga, oqibatda qisqa tutashuv bo’lib, uchqun chiqishi va 

yonib ketishiga olib kelishi mumkin. 

Ortiqcha issiqlikni yo’qotish uchun havoni kondensionerlash va ventilyatsiya 

tizimi xizmat qiladi. Lekin bu tizmlar mashinazallari va boshqa xonalar uchun 

qo’shimcha yong’in xavfini yuzaga keltiradi, chunki bir tarafdan, yong’in sodir 

bo’lganda, ularni xonalarga tezda tarqalishiga yordam beradi. 

Elektr qurilmalariga tok alohida yong’in xavfi bo’lgan kabel simlari orqali 

uzatiladi, yonuvchi izolyatsiya materialining mavjudligi, elektr uchquni va 

yaqinlashish qiyinligi kabel liniyalaridan yong’in yong’in chiqishi va rivojlanishi 

ehtimoli yanada kattaligidan dalolat beradi. Shuning uchun kabel simlari 

yonmaydigan materiallardan tayyorlangan, olib-qo’yiluvchi texnalogik pol ostidan 

o’tishi kerak. Hisoblash markazlaridagi xonalarda yong’in jo’mraklari yo’lkalarga 

zina maydonchalariga, kirish joylariga o’rnatiladi. Olov o’chirgichlari 40-50 sm ga 

bitttadan o’rnatiladi. Yong’in signalizatorlari va avtomatik yong’in o’chirish 

qurilmalari o’rnatiladi. 

 

2.1-rasm(O’t o’chirish vositalari). 

Kompyuterni xonada to‘g‘ri joylashtirish va to‘g‘ri loyihalanib, o’rnatilgan 

yoritgichlar foydalanuvchini ko’rishini yaxshi ta'minlaydi, asab tizimiga 
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qo’shimcha zo’riqish bermaydi, operatorni normallashi faoliyatini taminlaydi, ish 

jarayonidagi xatolarni keskin kamaytiradi. Kompyuterlarni alohida xonalarga 5-6 

displeydan ortiq bo’lmagan xolda joylashtirish tavsiya qilinadi. Bu eng avvalo 

mikroiqlimni yo’l qo’yilgan qiymatlari parametrlarini taminlashga imkon beradi. 

Sanitar normalarga muvofiq bita foydalanuvchi uchun 5m maydon, hajmi 20m dan 

kam bo’lmasligi kerak. Gigiyenik nuqtai nuqtai nazardan kompyuterni shunday 

joylashtirish kerakki, ekrandan ko’zni ko’targanda, xonadagi eng uzoqda 

joylashgan narsa ham ko’rsin. Operatorning ish joyini kirish eshigiga yuzi qaragan 

holda joylashtirish eng samarali hisoblanadi. Eng uzoq masofaga nigohni o’tkazish 

imkoni-kompyuterda ishlagandagi ko’rish tizimining og’irligini kamaytirishni eng 

samarali usuli hisoblanadi. Ish joylarini kompyuterdan devorgacha bo’lgan masofa 

1m dan kam bo’lmagan holda xonaning burchaklariga yoki devorga qaratib 

joylashtirish, derazadan tushgan yorug’lik ko’z uchun ortiqcha zo’riqish 

bo’lmasligiga yordam beradi. Shuning uchun ham kompyuterni derazaga qaratib 

joylashtirmaslik darkor. Agar bir xonada bir necha komp'yuterlar joylashgan 

bo’lsa, elektromagnit nurlarning tasirini kamaytirish uchun bir manitor ekranidan 

ikkinchisining orqa devorigacha masofa 2m dan kam bo’lmasligi kerak. 

Sanitar qoidalarga muvofiq shaxsiy kompyuterlar joylashgan xonada aralash 

yoritilganlik, ya'ni tabiiy va sun'iy bo’lishi kerak. Tabiiy yoritilganlik iloji boricha 

shimolga va shimoliy sharqqa yo’naltirilgan bo’lishi, imkoni bo’lmasa, jadal 

quyosh nuri janubiy va g’arbiy derazalardan yaltillashlar yuzaga keltirmasligi va 

ishlashga xalaqit qilmasligi uchun derazalarni pardalar, jalyuzlar yoki tashqi 

to’sqichlar bilan taminlash kerak. Ish joyi derazaga nisbatan yonlanmasiga 

joylashgan bo’lib, tabiiy yorug’lik chap tarafdan tushishi maqsadga muvofiq. 

Kompyuterlar shunday joylashishi kerakki, yoniq ekran boshqa operatorning 

ko’rish maydoniga tushmasligi, ekranda tabiiy va suniy yoritilganlikning aksidan 

yaltillashlar bo’lmasligi kerak. 

Ko’rish sharoitini baxolash uchun yaltillaganlik tushunchasi kiritiladi. 

Yaltillaganlik- ko’rish funksiyasini buzilishiga olib keluvchi yaltillagan yuzlarning 

kuchaygan yorug’ligi bo’lib,obyektni ko’rishni yomonlashtiradi. 
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Yaltillamaslikning birligi - kg/m . 30 ming kg/m ga teng yorug’lik ko’zni ko’r 

qiladi. Yaltillaganlik haddan tashqari asabiylashuvini yuzaga keltiradi. Shuning 

uchun sanitar qoidalar yorug’lik keltiradi. Shuning uchun sanitar qoidalar yorug’lik 

manbaidan to‘g‘ridan-to‘g‘ri paydo bo’ladigan yaltillaganlikni chegaralaydi. 

Deraza, yoritgichlardan tushgan yorug’lik ko’rish maydonida 200 kg/m dan 

oshmasligi kerak. Ekran, stol, klaviatura kabi ish yuzasidan qaytgan nurlardan 

hosil bo’ladigan yaltillaganliklarni ham chegaralash kerak. Bu yoritgichlarni to‘g‘ri 

tanlab, ish o’rinlarini tabiiy va suniy yoritgichlarga nisbatan to‘g‘ri joylashtirish 

hisobiga amalga oshadi, bunda yaltillashlarning yorug’ligi displey ekranida 40 

kg/m dan oshmasligi kerak. 

Mutaxassislarning tavsiyasiga ko’ra devorlar, mebellar och sut rangda, 

shipdan nur qaytarish koeffitsiyenti 0.7- 0.8, devordan va poldan 0.6 va 0.3 bo’lishi 

kerak. Bunga shipni oq ranga, devorlarni och sariq va qizg’ish ranga bo’yash 

natijasida erishish mumkin. Umumiy yoritish uchun lyuminessent lampalar 

ishlatilishi natijasida ulardan yorug’lik oqimi kuchlanishining o’zgarishiga qattiq 

bog’liq bo’lganligi sababli yoritilganlikning tebranishi yuzaga keladi, bu o’z 

yo’lida ko’zni har safar adaptatsiya qilishiga, toliqishiga olib keladi. Shuning 

uchun mahalliy va umumiy yoritgichlar sifatida yuqori chastotali, yonishini 

nazorat qiluvchi uskunali gazorazryadli lampalar ishlatilishi kerak. To‘g‘ri 

tanlangan, yani eng kamida Shvetsiya o’lchovlar va sinovlar Milliy komiteti 

tomonidan qabul qilingan MRK(II) talablariga javob beradigan va kerakli 

sertifikati bo’lgan kompyuterlarda ishlaganda foydalanuvchi sog‘lig‘ini saqlash 

maqsadida quyidagi qiyin bo’lmagan qoidalarga rioya qilish kerak: 

ish joyi qulay bo’lishi va tayanch-harakat apparatini hamda qon almashishini 

normal ishlashini taminlash kerak; 

- kun davomida videoterminalda umumiy ishlash davomiyligi 4 soatdan 

oshmasligi, videoterminalda uzluksiz ishlash 1.5-2 soatdan ko’p bo’lmasligi, har 

bir soat ishdan so’ng kamida 10-15 minut tanaffuz qilish, shu paytda o’rindan 

turib, ko’z, bel, qo’l va oyoq uchun maxsus mashqlar qilish kerak.  
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XULOSA 

Mamlakatimizda keng qamrovda internet tarmog’i juda tez sur’atda rivojlanib 

ketayotgan bo’lib internet orqali turli xil savdo va aloqalar o’rnatish imkoniyatlari 

oshgan hisoblanadi. Hozirda dunyoga eng ko’p tarqalgan mahsulotlarni ham 

osongina internet orqali xarid qilish imkoni bor. 

Mamlakatimizda eng muhim sanalayotgan vazifalardan biri dunyo bozorlariga 

kirib borish maqsadida, qishloq xo’jaligi mahsulotlarini eksportga chiqarish oliy 

maqsad qilib qo’yilmoqda shu jumladan, yurtimizda bir necha yirik savdo 

kompaniyalari eksport salohiyatini yaxshilash maqsadida ko’plab tadbir va davra 

suhbatlarini olib bormoqda.  

Eksport sur’atini yaxshilash maqsadida dunyo bozorlariga chiqib borishning bir 

yo’li bu internet orqali qishloq xo’jaligi mahsulotlarini reklama qilish va katta-katta 

shartnomalarga erishish hisoblanadi. Shu asnoda takidlab o’tish lozimki onlayn 

savdo qilish bu juda arzon va qulay hisoblanadi.  

Masalaning qo’yilishidan kelib chiqqan holda oliy maqsad qilib qo’yilgan 

fermer xo’jaligi mahsulotlarini eksport sur’atini yaxshilashga tayangan holda onlayn 

bozor tizimini yaratish, modellarini o’rganish, onlayn savdo qilish afzalliklarini 

ko’rsatib berish hisoblanadi. Dasturiy ta’minotni loyihasini yaratishpaytida ko’plab 

kerakli onlayn savdo tizimlari ko’rib chiqildi va shu tizimlardan kelib chiqqan holda 

dasturiy mahsulot ishlab chiqildi. 

Masalaning yechilishi davomida quyidagi amallar bajarildi: 

 savdoning onlayn bozor tizimini yaratish; 

 onlayn savdo qilish va reklama salohiyatini oshirish; 

 fermer xo’jaligida yetishtiriluvchi mahsulotlardan kelib chiqqan holda 

fermer xo’jaliklari nomidan mahsulotlarni sotuvga qo’yish;  

 onlayn savdo tizimini yaratish modellarini o’rganish. 

Yaratilgan dasturiy mahsulot orqali fermer xo’jaligi mahsulotlarini eksport 

qilishga va chet davlatlardan yurtimizga valyuta kirishini yaxshilashga imkon 

beradi. Dasturiy vosita har tomonlama qulay qilib ishlab chiqildi. 
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ILOVALAR 

 
<?php 

use yii\widgets\LinkPager; 

use yii\widgets\Pjax; 

/* @var $this yii\web\View */ 

 

$this->title = 'Home page'; 

?> 

<body class="page-index has-hero"> 

 

<div id="background-wrapper" class=""  data-stellar-background-ratio="0.1" style="background-

color: #70aa56 ;margin-top: -105px"> 

 

<!-- ======== @Region: #navigation ======== --> 

<div id="navigation" class="wrapper"> 

    <!--Hidden Header Region--> 

    <div class="header-hidden collapse"> 

        <div class="header-hidden-inner container"> 

            <div class="row"> 

                <div class="col-md-3"> 

                    <p>Flexor is a super flexible responsive theme with a modest design touch.</p> 

                    <a href="about.html" class="btn btn-more"><i class="fa fa-plus"></i> Learn 

more</a> 

                </div> 

                <div class="col-md-3"> 

                    <!--@todo: replace with company contact details--> 

                    <h3> 

                        Contact Us 

                    </h3> 

                    <address> 

                        <strong>Flexor Bootstrap Theme Inc</strong> 

                        <abbr title="Address"><i class="fa fa-pushpin"></i></abbr> 

                        Sunshine House, Sunville. SUN12 8LU. 

                        <br> 

                        <abbr title="Phone"><i class="fa fa-phone"></i></abbr> 

                        019223 8092344 

                        <br> 

                        <abbr title="Email"><i class="fa fa-envelope-alt"></i></abbr> 

                        info@flexorinc.com 

                    </address> 

                </div> 

                <div class="col-md-6"> 

                    <!--Colour & Background Switch for demo - @todo: remove in production--> 

                    <h3> 

                        Theme Variations 

                    </h3> 

                    <div class="switcher"> 

                        <div class="cols"> 

                            Backgrounds: 

                            <br> 

                            <a href="#benches" class="background benches active" 

title="Benches">Benches</a> <a href="#boots" class="background boots " title="Boots">Boots</a> <a 

href="#buildings" class="background buildings " title="Buildings">Buildings</a> 

                            <a 
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                                href="#city" class="background city " title="City">City</a> <a href="#metro" 

class="background metro " title="Metro">Metro</a> 

                        </div> 

                        <div class="cols"> 

                            Colours: 

                            <br> 

                            <a href="#orange" class="colour orange active" title="Orange">Orange</a> <a 

href="#green" class="colour green " title="Green">Green</a> <a href="#blue" class="colour blue " 

title="Blue">Blue</a> <a href="#lavender" class="colour lavender " 

                                                                                                                                                                                                                                  

title="Lavender">Lavender</a> 

                        </div> 

                    </div> 

                    <p> 

                        <small>Selection is not persistent.</small> 

                    </p> 

                </div> 

            </div> 

        </div> 

    </div> 

    <!--Header & navbar-branding region--> 

    <div class="header"> 

        <div class="header-inner container"> 

            <div class="row"> 

                <div class="col-md-8"> 

                        <h1 class=""> 

                            FERMAER.UZ 

                        </h1> 

                     <div class="navbar-slogan"> 

                        </div> 

                </div> 

                <!--header rightside--> 

                <div class="col-md-4"> 

                </div> 

            </div> 

        </div> 

    </div> 

    <div class="container"> 

        <div class="navbar navbar-default"> 

            <!--mobile collapse menu button--> 

            <button type="button" class="navbar-toggle collapsed" data-toggle="collapse" data-

target=".navbar-collapse" aria-expanded="false"> <span class="sr-only">Toggle navigation</span> 

<span class="icon-bar"></span> <span class="icon-bar"></span> <span class="icon-bar"></span> 

</button> 

            <!--social media icons--> 

            <div class="navbar-text social-media social-media-inline pull-right"> 

   <a href="#"><i class="fa fa-twitter"></i></a> 

                <a href="#"><i class="fa fa-facebook"></i></a> 

                <a href="#"><i class="fa fa-linkedin"></i></a> 

                <a href="#"><i class="fa fa-google-plus"></i></a> 

            </div> 

            <!--everything within this div is collapsed on mobile--> 

            <div class="navbar-collapse collapse"> 

                <ul class="nav navbar-nav" id="main-menu"> 

                    <li class="icon-link"> 

                        <a href=""><i class="fa fa-home"></i></a> 

                    </li> 
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                    <li class="dropdown"> 

                        <a href="#" class="dropdown-toggle" data-

toggle="dropdown">Yangiliklar<b></b></a> 

                        <!-- Dropdown Menu --> 

 

                    </li> 

                        <li class="dropdown dropdown-mm"> 

                        <a href="#" class="dropdown-toggle" data-toggle="dropdown">Mening 

maxsulotlarim<b ></b></a> 

                        <!-- Dropdown Menu --> 

 

                    </li> 

                </ul> 

            </div> 

            <!--/.navbar-collapse --> 

        </div> 

    </div> 

</div> 

 

   <p>Bu sayt orqali siz ko'plab fermer xo'jaliklari maxsulotlarni online xarid qilishingiz mumkin 

bo'ladi</p> 

</div> 

<div class=""> 

    <div id="carousel1" class="carousel slide" data-ride="carousel"> 

        <div class="carousel-inner"> 

            <div class="item active"> 

                <img alt="Bootstrap template" src="<?= Yii::$app->request->BaseUrl;?>/images/slider-

banner.jpg" > 

                <div class="carousel-caption"> 

                    <h3>Company information</h3> 

                    <p> 

                        Founded in 1892 and headquartered in Fairfield, CT, General Electric Company 

(LSE; NYSE: GE) 

                        is a technology and financial services company. 

                        The company offers products and services ranging from aircraft engines, 

                        power generation, water processing, and household appliances, among others. 

                    </p> 

                </div> 

            </div> 

            <div class="item"> 

                <img alt="Bootstrap template" src="<?= Yii::$app->request->BaseUrl;?>/images/slider-

banner22.jpg"> 

                <div class="carousel-caption"> 

                    <div class="col-lg-12 text-center v-center" style="font-size: 39pt;"> 

                        <a href="#"><span class="avatar"><i class="fa fa-google-plus"></i></span></a> 

                        <a href="#"><span class="avatar"><i class="fa fa-linkedin"></i></span></a> 

                        <a href="#"><span class="avatar"><i class="fa fa-facebook"></i></span></a> 

                        <a href="#"><span class="avatar"><i class="fa fa-github"></i></span></a> 

                    </div> 

                </div> 

            </div> 

            <div class="item"> 

                <img alt="Bootstrap template" src="<?= Yii::$app->request->BaseUrl;?>/images/slider-

banner.jpg"> 

                <div class="carousel-caption"> 

                    <h3>Portfolio</h3> 

                    <p> 
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                        This is a list of some of the work done by the company over the past quarter. 

                    </p> 

                </div> 

            </div> 

        </div> 

        <ul class="nav nav-pills nav-justified"> 

            <li data-target="#carousel1" data-slide-to="0" class=""> 

                <a href="#">About<small>Lorem ipsum dolor sit</small></a> 

            </li> 

            <li data-target="#carousel1" data-slide-to="1"> 

                <a href="#">Projects<small>Lorem ipsum dolor sit</small></a> 

            </li> 

            <li data-target="#carousel1" data-slide-to="2"> 

                <a href="#">Portfolio<small>Lorem ipsum dolor sit</small></a> 

            </li> 

        </ul> 

    </div> 

</div> 

<style> 

    body { 

        padding-top: 20px; 

    } 

    #carousel1 .nav a small { 

        display: block; 

    } 

    #carousel1 .nav { 

        background: #eee; 

    } 

    .nav-justified > li > a { 

        border-radius: 0px; 

    } 

    .nav-pills > li[data-slide-to="0"].active a { 

        background-color: #b4d9a7; 

    } 

    .nav-pills > li[data-slide-to="1"].active a { 

        background-color: #4f77cb; 

    } 

    .nav-pills > li[data-slide-to="2"].active a { 

        background-color: #d11e4f; 

    } 

</style> 

<script type="text/javascript"> 

    jQuery(function ($) { 

        $('#carousel1').carousel({ 

            interval: 2000 

        }); 

 

        var clickEvent = false; 

 

        $('#carousel1').on('click', '.nav a', function () { 

            clickEvent = true; 

            $('.nav li').removeClass('active'); 

            $(this).parent().addClass('active'); 

        }).on('slid.bs.carousel', function (e) { 

            if (!clickEvent) { 

                var count = $('.nav').children().length - 1; 

                var current = $('.nav li.active'); 
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                current.removeClass('active').next().addClass('active'); 

                var id = parseInt(current.data('slide-to')); 

                if (count == id) { 

                    $('.nav li').first().addClass('active'); 

                } 

            } 

            clickEvent = false; 

        }); 

    }); 

</script> 

 

<!-- ======== @Region: #content ======== --> 

<div id="content"> 

<!-- Mission Statement --> 

<div class="mission text-center block block-pd-sm block-bg-noise"> 

    <div class="container"> 

        <h2 class="text-shadow-white"> 

            YURTIMIZDA QISHLOQ-XOвЂ�JALIGI MAHSULOTLARINING EKSPORT HAJMI 

OSHMOQDA <a href="about.html" class="btn btn-more"><i class="fa fa-plus"></i>Read more</a> 

        </h2> 

    </div> 

</div> 

 

<div class="services block block-bg-gradient block-border-bottom"> 

    <div class="container"> 

        <h2 class="block-title"> 

            SO'NGI YANGILIKLAR 

        </h2> 

        <div class="row"> 

            <div class="col-md-4 text-center"> 

            <span class="fa-stack fa-5x"> 

              <i class="fa fa-circle fa-stack-2x text-primary"></i> 

              <i class="fa fa-group fa-stack-1x fa-inverse"></i> </span> 

                <h4 class="text-weight-strong"> 

                    Ekin maydonlari xatlanadi, ko'p tarmoqli fermer xo'jaliklari tuziladi 

                </h4> 

                <p>Aholi ixtiyoridagi 480 ming gektardan ortiq tomorqa ekin maydonlaridan foydalanish 

samaradorligi past darajada qolmoqda. Ayrim yer egalari ushbu maydonlardan uzoq yillar foydalanmay, 

qarovsiz holda qoldirgan bo'lsa-da, ularning yerga nisbatan munosabatini o'zgartirish bo'yicha tizimli 

ishlar olib borilmayotir.Fermer va dehqon xo'jaliklarining yer maydonlari hamda tomorqa yer 

uchastkalaridan samarali foydalanish ustidan parlament, vakillik va jamoatchilik nazorati lozim darajada 

o'rnatilmagan.                Fermer xo'jaliklarining qayta ishlash, saqlash, tayyor mahsulotlarni sotish va 

xizmatlar ko'rsatish kabi ko'p tarmoqli faoliyatini yo'lga qo'yishda, dehqon xo'jaliklari va tomorqa yer 

egalarini moddiy-texnika resurslari bilan ta`minlash va ularga xizmat ko'rsatishda, sohada bozor 

mexanizmlarini shakllantirishda ham muammolar mavjud.</p> 

                <p> 

                    <a href="#" class="btn btn-more i-right">Learn More <i class="fa fa-angle-

right"></i></a> 

                </p> 

            </div> 

            <div class="col-md-4 text-center"> 

            <span class="fa-stack fa-5x"> 

              <i class="fa fa-circle fa-stack-2x text-primary"></i> 

              <i class="fa fa-pencil fa-stack-1x fa-inverse"></i> </span> 

                <h4 class="text-weight-strong"> 

                    Fermer xoвЂ�jaliklari samarasiz foydalanilgan yerlardan mahrum qilinadi. 

                </h4> 
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                <p>OвЂ�zbekiston Prezidenti 9 oktyabr kuni fermer, dehqon xoвЂ�jaliklari va 

tomorqa yer egalarining huquqlari va qonuniy manfaatlarini himoya qilish, qishloq xoвЂ�jaligi ekin 

maydonlaridan samarali foydalanish tizimini tubdan takomillashtirish toвЂ�gвЂ�risidagi farmonni 

imzoladi. 

Hujjatda qayd etilishicha, fermer xoвЂ�jaliklarining huquqlari va qonuniy manfaatlarini himoya 

qilish, fermerlik harakatini yanada rivojlantirish maqsadida tashkil etilgan OвЂ�zbekiston fermerlari 

kengashi oвЂ�z zimmasiga yuklatilgan vazifalarni yetarli darajada bajara olmadi. U OвЂ�zbekiston 

fermer, dehqon xoвЂ�jaliklari va tomorqa yer egalari kengashiga aylantirildi. Aholi ixtiyoridagi 480 

ming gektardan ortiq tomorqa ekin maydonlaridan foydalanish samaradorligi past darajada qolayotgani 

tanqid ostiga olindi. Fermer va dehqon xoвЂ�jaliklarining yer maydonlari hamda tomorqa yer 

uchastkalaridan samarali foydalanish ustidan parlament, vakillik va jamoatchilik nazorati lozim darajada 

oвЂ�rnatilmagan, deb topildi.</p> 

                <p> 

                    <a href="#" class="btn btn-more i-right">Learn More <i class="fa fa-angle-

right"></i></a> 

                </p> 

            </div> 

            <div class="col-md-4 text-center"> 

            <span class="fa-stack fa-5x"> 

              <i class="fa fa-circle fa-stack-2x text-primary"></i> 

              <i class="fa fa-cogs fa-stack-1x fa-inverse"></i> </span> 

                <h4 class="text-weight-strong"> 

                    Fermer xoвЂ™jaliklarini rivojlantirish davr talabi 

                </h4> 

                <p>Qishloq xoвЂ™jaligi tovari ishlab chiqaruvchilarni qoвЂ™llab quvvatlash 

maqsadida 1999 yil 1 yanvardan boshlab barcha soliqlar va yigвЂ™imlarni, xususan foyda soligвЂ™i, 

qoвЂ™shilgan qiymat soligвЂ™i, suv resurslaridan foydalanganlik uchun soliq, mol-mulk soligвЂ™i, 

yer soligвЂ™i, ijtimoiy infratuzilmani rivojlantirish soligвЂ™i hamda boshqa mahalliy soliqlar va 

yigвЂ™imlarni toвЂ™lash oвЂ™rniga soddalashtirilgan turdagi yagona yer soligвЂ™i joriy etilgan. 

Yagona yer soligвЂ™i OвЂ™zbekiston Respublikasi Vazirlar Mahkamasining 2014 yil 18 avgustdagi 

вЂњQishloq xoвЂ™jaligi ekin maydonlarining normativ qiymatini aniqlash tizimini takomillashtirish 

toвЂ™gвЂ™risidaвЂќgi 235-sonli qaroriga muvofiq aniqlangan normativ qiymatdan hamda belgilangan 

stavkadan (2017 yil uchun 0,95 foiz) kelib chiqib hisoblanadi.SugвЂ™urta badali hamda daromad 

soligвЂ™i xodimlarga hisoblangan mehnat haqidan belgilangan stavka boвЂ™yicha hisoblab 

chiqariladi. 

               </p> 

                <p> 

                    <a href="#" class="btn btn-more i-right">Learn More <i class="fa fa-angle-

right"></i></a> 

                </p> 

            </div> 

        </div> 

    </div> 

    <br> 

    <div class="mission text-center block block-pd-sm block-bg-noise"> 

        <div class="container"> 

            <h2 class="" style="color: #5c2699 "> 

                <?php echo Yii::t('app','NEWLY ADDED FUNCTIONS'); ?> 

            </h2> 

        </div> 

    </div> 

    <br> 

<?php Pjax::begin();?> 

<div class="container"> 

    <?php foreach ($model as $model):?> 

    <div class="col-md-3 "> 

        <figure class="imghvr-fold-up" style="background-color: transparent"> 
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            <div class="alert alert-success" > 

            <img src="<?= Yii::$app->request->BaseUrl;?>/images/<?=$model->img?>" class="img-

responsive" style="width:220px; height:250px;"> 

            </div> 

            <figcaption style="background-color: rgba(8, 16, 33, 0.2)"> 

                <div class="alert alert-info" style="height: 250px; " > 

                <h2 style="text-align: center;color: black"><?=$model->title?></h2> 

                <p class="text-justify" style="text-align: center"><?=$model->description?></p> 

                <h5 class="text-justify" style="text-align: center;color:rgba(195,39,39,0.82); margin-top: 

8px"><?=$model->narx?></h5> 

                <h5 class="text-justify" style="text-align: center;color:rgba(195,39,39,0.82); margin-top: 

8px"><?=$model->miqdor?></h5> 

                    <a href="/frontend/web/rol/view1?id=<?=$model->id?>" style="margin-top: 

240px;text-align: center;"><button class="btn btn-success"> BATAFSIL...</button></a> 

                </div> 

            </figcaption> 

        </figure> 

    </div> 

</body> 


